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 ممخص البحـــث

إف إبراـ عقود التجارة الدولية ليس بالأمر الييف اليسير , فقد تقدر قيمة العقد الواحد 

بميزانية إحدى الدوؿ, فمذا كاف مف الأىمية أف تسبؽ مرحمة إبراـ تمؾ العقود مرحمة يتـ مف 

الطرفيف المتعاقديف وتقريب وجيات النظر فيما بينيما, خلاليا تبادؿ وجيات النظر بيف 

لاسيما وأنيما يقطنوف في دولتيف مختمفتيف مف حيث الثقافة والمغة والديانة, ولذلؾ فقد يتـ 

في أثناء تمؾ المرحمة تبادؿ لخطابات النوايا فيما بينيـ قبؿ الدخوؿ في المفاوضات 

 ط الضوء عمى تمؾ المرحمة الميمة .العقدية , ولذا كاف مف الأىمية القصوى تسمي
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Abstract 

Concluding international trade contracts is not an easy matter, as 

the value of one contract may be estimated by the budget of one of 

the countries. Therefore, it was important that the stage of 

concluding those contracts be preceded by a stage during which the 

exchange of views between the two contracting parties and the 

convergence of views between them, especially since they live in 

two countries. They are different in terms of culture, language and 

religion. Therefore, during that stage, letters of intent may be 

exchanged between them before entering into contract negotiations. 

Therefore, it was of paramount importance to shed light on that 

important stage. 
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 مقدمة

 تمييد وتقسيم: 
التجارة الدولية قد تقدر القيمة المالية لمعقد الواحد مف عقودىا بميزانية دولة  إف عقود

نامية, كما أف أطرافيا في الغالب تقيـ في دوؿ مختمفة, وبالتالي يصبحوف مختمفيف في 
الجنسية, والمغة, والديانة, بخلاؼ الاختلافات الثقافية والقانونية الأخرى, كما إف كلًا مف 

جارة الدولية تكوف لو مصالحو الخاصة التي تختمؼ عف مصالح الطرؼ طرفي عقود الت
الآخر, وكذلؾ قد تطوؿ فترة تنفيذ عقود التجارة الدولية, ويصبح مف الممكف أف تتغير 

 الظروؼ خلاؿ فترة التنفيذ.

ىذا كما أف عقود التجارة الدولية تختمؼ كمياً وجزئياً عف العقود التجارية الوطنية الذي 
بمجرد تبادؿ الإيجاب والقبوؿ بيف طرفي العقد, ولذلؾ تعد في الغالب عقود التجارة تنعقد 

 . (1)الدولية معقدة فنياً وتقنياً 

كاف مف الضروري والحتمي أف يمر طرفا العقد التجاري الدولي  ونظراً لكؿ ما تقدـ,
والرأي الآخر,  بمرحمة تمييدية تسبؽ مرحمة تكويف العقد, يتبادؿ خلاليا كؿٌّ منيما الرأي

ويتوقعاف خلاليا ما قد يطرأ عمي عقدىـ مف تغير في الظروؼ, والذي مف الممكف أف 
يصادفيـ في المستقبؿ, وبياف ما يجب عمي كؿ منيـ مف واجبات والتزامات في حالة 

 حدوث تغير في الظروؼ.

يماءً لما سبؽ,  رحمة ميمة تعد تمؾ المرحمة السابقة لإبراـ عقود التجارة الدولية م وا 
 جداً؛ لأف الأطراؼ لو توصموا فييا إلى اتفاؽ لـ تكف مرحمة التكويف بالصعوبة بمكاف.

ننا   . المبحثيف الآتيػػفوذلؾ مف خلاؿ ونات تمؾ المرحمة بشي مف البياف,سوؼ نتناوؿ مكوا 

 ــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــ
القانونية في صياغة عقود التجارة الدولية, معيد د. صالح بف عبدالله بف عطاؼ العوفي, المبادئ  (1)

 .65, ص1998الإدارة العامة, المممكة العربية السعودية, 
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 المبحث الأول
 خطـــابــات النوايــا ودورىا في إبرام عقود التجارة الدولية

والتحضير لممفاوضات التي تسبؽ مرحمة إبراـ عقود التجارة الدولية, تعد إف التجييز 
مف ضمف العمميات الشاقة في التوصؿ إلى اتفاؽ بشأف العقد المزمع إبرامو, والتي قد 
تستغرؽ وقتاً وجيداً ونفقات كبيرة, ويمكننا الجزـ إف المفاوضات التي يعد ليا إعدادًا جيداً 

عقد ناجح؛ ويتـ إبرامو وتنفيذه بطريقة سميمة ىادئة, ويحقؽ كؿ تنتيي في الغالب بتكويف 
 .(1)طرؼ مف المتعاقديف ما يصبو إليو مف إبراـ العقد

ف خطابات النوايا قد تساعد عمى تقميؿ المدة والجيد والنفقات الكبيرة التي  ىذا وا 
ف عمى تستغرؽ أثناء المفاوضات, فقد تعمؿ تمؾ الخطابات عمي عدـ اجتماع المتعاقدي

الإطلاؽ, وذلؾ يصب في مصمحة المتعاقديف؛ حيث إف اجتماع المتعاقديف قد يعد مف 
 الصعوبة بمكاف فقد يكوف أحدىما في أقصى الشماؿ, والآخر في أقصي الجنوب. 

فقد قيؿ عف خطابات النوايا إنيا تعد الحامؿ أو الأساس التي يقوـ  ونتيجة لما تقدـ,
لخصوص الحدث الميـ والرئيس في إبراـ عقود التجارة عمييا العقد, وتعد عمي وجو ا

, وبالتالي (2)الدولية, فنجاح المفاوضات يتوقؼ في المقاـ الأوؿ عمى نجاح خطابات النوايا
 فإف خطابات النوايا تسيؿ في عممية إبراـ عقود التجارة الدولية . 

  

 ــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــ
القانوف واجب التطبيؽ  –د. أحمد عبد الكريـ سلامو, قانوف العقد الدولي )مفاوضات العقود الدولية  ((1

 .31, ص 2221-2222وأزمتو (, دار النيضة العربية, 
 ( )

 J. Andrew Holten, Letters Of Intent In Corporate Negotiations Uncertaintyto 
Promote Compliance, University Of Pennsylvania Law Review, (    ), p    , 
Availabl at       
(http://scholarship.law.upenn.edu/cgi/viewcontent.cgi?article=    &context=pen
n_law_review) 
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  الآتية :في المطالب ولذلؾ فإننا سوؼ نمقي الضوء حوؿ خطابات النوايا  

  ماىية خطابات النوايا.:  المطمب الأوؿ

 المطمب الثاني : أشكاؿ خطابات النوايا. 

  تميز خطابات النوايا  عف غيرىا.:  المطمب الثالث

 مدى ما تتمتع بو خطابات النوايا مف قيمة قانونية.:  المطمب الرابع
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 المطمب الأول
 ماىية خطابات النوايا 

إف خطابات النوايا ذات نشأة حديثة, فقد كاف أوؿ ظيور ليا في القوانيف الأنجمو 
,  حيث ابتدعتيا في تمؾ الدوؿ الوسائط التجارية والاقتصادية, وقد كانت (1)أمريكية 

التشريعات اللاتينية, في تمؾ الأثناء لـ تتقبميا, ولكف بعد التعرؼ عمييا وعمي فوائدىا, فقد 
 .(2)كثر تحريرىا بيف طرفي العقد حتى أصبحت بمثابة عرؼ متبع في تمؾ الدوؿ اللاتينية 

انتشار خطابات النوايا في الوقت الحالي إلا أف الفقو قد انقسـ وعمى الرغـ مف كثرة 
 في وضع تعريؼ لخطابات النوايا إلى اتجاىيف, وىما عمى النحو التالي:

فقد ذىب جانب مف الفقو إلى أنو توجد صعوبة لوضع تعريؼ  : الاتجاه الأول
 لآتي:, وذلؾ لعدة أسباب منيا ا(3)لخطابات النوايا, ووضع مفيوـ موحد ليا

 كثرة مسميات خطابات النوايا:  -1
 Letter of) خطابات التفاىـإف خطابات النوايا ليا العديد مف المسميات منيا 

Understanding ,)ومذكرة التفاىـ Memorandum of Understanding ))  ,

 ــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــ
 (1)

د. ىشػػاـ ضػػيؼ الله عبػػد المالػػؾ, التفػػاوض فػػي عقػػود التجػػارة الدوليػػة, رسػػالة دكتػػوراه, كميػػة الحقػػوؽ,   
 .297, ص 2214جامعة القاىرة,

 
 الدولية ضوء الاتفاقيات في مقارنة تحميمية دراسة) الدولية البيوع في النية د. وائؿ حمدي أحمد, حسف(2) 

 343, ص 2212 ,شمس عيف جامعة ,الحقوؽ كمية ,دكتوراه رسالة ,المقارنة والتشريعات
, وانظػػػػر أيضػػػػاً د. ىػػػػاني صػػػػلاح  سػػػػري الػػػػديف, 33د. أحمػػػػد عبػػػػدالكريـ سػػػػلامو, مرجػػػػع سػػػػابؽ, ص  (3)

المفاوضػػات فػػي العقػػود الدوليػػة )دراسػػة مقارنػػة فػػي القػػانونيف المصػػري والانجميػػزي (, دار النيضػػة العربيػػة, 
 ,  12, ص 1998

د. مصطفي أحمد عبدالجواد, خطابات النوايا الصادرة عف الغير في مجاؿ الائتماف "دراسة في الفقو  
والقضاء الفرنسي في ضوء المبادئ العامة لمقانوف الفرنسي والمصري والكويتي", دار الجامعة الجديدة, 

 .12, ص 2224الإسكندرية, 
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 وكذلؾ اتفاؽ الاتفاؽ , (Heads Of Understanding) ومذكرة أساسيات التفاىـ
(Agree of Agreement) (1). 

 اختلاف أشكال وأنواع خطابات النوايا:  -2
إف خطابات النوايا قد وجد ليا العديد مف الأشكاؿ المختمفة, وذلؾ بسبب اختلاؼ 

 .(2) مقاصدىا وأنواعيا, وقد ثبت ذلؾ مف خلاؿ الواقع العممي ليا 

فقد ذىب الجانب الآخر مف الفقو إلى صياغة تعريؼ لخطابات  : الاتجاه الثاني
 النوايا, وقد صاغوا تعريفات عدة منيا الآتي : 

اتفاؽ مبدئي يتـ التوصؿ إليو قبؿ إبراـ العقد النيائي يتعمؽ )إف خطاب النوايا ىو  -أ 
 . (3) (بتنظيـ عممية التفاوض

النيائي تعكس الاتفاقيات أو الفيـ  وثيقة مكتوبة قبؿ العقد)إف خطاب النوايا ىو  -ب 
 .(4) ( المبدئي لطرؼ أو أكثر مف أطراؼ التعاقد التجاري بغية الدخوؿ في عقد مستقبمي

, أف ىذا التعريؼ الأخير يعد الأرجح لخطابات النوايا؛ حيث إنو قد ونعتقد مف جانبنا
وذلؾ أف تمؾ الخطابات مف الطبيعي أف يتوافر فييا شرط  (وثائؽ مكتوبة)نص عمي عبارة 

الكتابة, ومف غير الممكف أف يكوف خطاب النوايا شفوياً, ولا يشترط في ىذه الكتابة شكؿ 
معيف, فمف الممكف أف تكوف تمؾ الخطابات مكتوبة عمي دعائـ ورقية, أو أف تكوف 

 ــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــ
 .12د. ىاني صلاح  سري الديف, المرجع نفسو, ص  ((1

 .44-37لممزيد حوؿ الأشكاؿ والأنواع أنظر د. أحمد عبدالكريـ سلامو, مرجع سابؽ, ص  (2)
دراسة مقارنة في مدى القوة الممزمة  –د. أحمد السعيد الزقرد, نحو نظرية عامة لصياغة العقود  (3)

 .232ص  ,2211لمستندات التعاقد, بحث منشور في مجمة الحقوؽ, جامعة الكويت, العدد الثالث, سنة 
( ) J.Schmidt, La Negaciation Du contrat international, rev.dorit et pratique du 
commerce international ,    .P   . 

.  33د. أحمد عبدالكريـ سلامو, مرجع سابؽ, ص مشار إليو في  



  ــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــ ها في إبرام عقود التجارة الدوليالمرحلت قبل التعاقديت ودور

218 
 

ف خطابات الن(1)مكتوبة عمي دعائـ إلكترونية وايا قد يقوـ بإرساليا أي مف طرفي , ىذا وا 
 العقد, فمـ تقتصر عمي طرؼ منيـ دوف الآخر.

, فنجد أف خطابات ويثار التساؤؿ حوؿ مدى ما تتمتع بو خطابات النوايا مف مزايا
ننا سوؼ نوضح تمؾ المزايا عمى النحو التالي :النوايا قد احتوت عمي العديد مف المزايا,    وا 

 خطابات النوايا تحدد مصير إبراـ العقد مف عدمو:  -

 جداً  مدى كونيما متباعديف يتضح لمطرفيف قد النوايا خطاب إنو مف خلاؿ صياغة
 حاؿ بأفضؿ الطرفيف كلا يكوف الحالتيف كمتا وفي المفاوضات أو متقاربيف جداً, لمواصمة

 .تقدماً دوف جدوى أكثر مرحمة إلى المفاوضات وصوؿ قبؿ المقترحة الصفقة لتقييـ

  قدرة خطابات النوايا عمي تحقيؽ السرعة في إبراـ العقد: -

المفاوضات؛ وذلؾ مف خلاؿ  عممية في السرعة مف درجة تحقؽ إف خطابات النوايا قد
 الشروط عمى الاتفاؽ مف الطرفاف تمكف فإذا تقميؿ الوقت الطبيعي المحدد في إجراءاتيا,

يكوف بالأمر  الشروط تمؾ تأكيد فإف طريؽ خطابات النوايا,لمتعاقد بسرعة عف  الأساسية
خراجيا إلى  الييف في تماـ الصفقة وا  المفاوضات ويصبح ىنالؾ سرعة في المفاوضات وا 
 أكثر النيائية اللازميف في إتماـ المفاوضات والنفقات بالتالي الوقت ويصبح الوجود,

 استساغة ومقبوليف مف الطرفيف.

 ا تمنع سوء الفيـ مف أي مف المتعاقديف بشاف الصفقة المزمع إبراميا:إف خطابات النواي -

إف خطابات النوايا قد تؤدي إلى الوقوؼ عمي حقيقة الصفقة وحقيقة الشروط التي 
يكتنفيا الغموض والتي مف الممكف أف يتـ فيميا عمي خلاؼ الحقيقة؛ حيث إف الصفقة قد 

نو معقدة, طبيعة تكوف غالباً بعض شروطيا ذات الأىمية توضيح تمؾ الشروط  مف وا 

 ــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــ
 الدولية, العقود في الإلكترونية الخطابات استخداـ الجييني, محمد د. ممدوح الجييني, محمد د. منير (1)
 .183 ص ,2226 الإسكندرية, الجامعي, الفكر دار
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  الشروط ليذه عمي حقيقتيا حتى يكوف الطرفاف عمي فيـ كامؿ واستيعاب لموقوؼ المعقدة
 .(1) قبؿ إبراـ الصفقة وأف توضحييا يكوف عف طريؽ خطاب نوايا توضيحي

 

 

 المطمب الثاني
 أشكال خطابات النوايا

, (2) أشكاليا بسبب اختلاؼ مضمونياإف خطابات النوايا قد تتعدد صورىا وتختمؼ 
وكذلؾ اختلاؼ الأىداؼ والمقاصد التي تسعى تمؾ الخطابات إلى تحقيقيا, ونتيجة لذلؾ 

 أصبح يوجد الكثير مف أشكاؿ خطابات النوايا, ومنيا الآتي :  

 :(3) خطاب النوايا الاستعلامي -1
الأطراؼ أو الرد  : طمب معمومات مف أحدإف خطاب النوايا الاستعلامي يتمثؿ في

 عمي استفسارات محددة بشأف العممية التعاقدية المزمع إبراميا.

وبالتالي يصبح مضموف ىذا الخطاب لا يعبر إلا عف مجرد الاىتماـ بمشروع تمؾ  
 العممية, دوف أف يعبر عف أي نية لمدخوؿ في المفاوضات المستقبمية.

 :خطاب النوايا لمدعوة إلى التفاوض  -2
: مجرد النوايا الذي يتـ مف خلالو الدعوة لمبدء في التفاوض يتمثؿ فيإف خطاب 

توجيو الدعوة مف أحد الأطراؼ إلى الطرؼ الآخر بالبدء في عميمة المفاوضات حوؿ العقد 

 ــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــ
( )

 Jeffries Browning, preliminary negotiations or binding obligations? A 
framework for determining the intent of the parties (march   ,     ),    gonzaga 
l. Rev.   (       ). P , Available at (https://ssrn.com/abstract=       ). 

 .42, ص2227د. منصور حسيف منصور, العقود الدولية, دار الجامعة الجديدة, الإسكندرية,  (2)

 
 .42د. منصور حسيف منصور, المرجع نفسو, ص(3)

https://ssrn.com/abstract=2174614
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المزمع إبرامو, مع التأكيد عمى مواصمة التفاوض والالتزاـ بمراعاة حسف النية في كؿ 
 , مف مراحؿ إبراـ العقد.(1) مرحمة

إلى النص  الأطراؼ يمجأ ما , في ىذا النوع مف خطابات النوايا غالباً ونعتقد مف جانبنا
الحفاظ  شرط مثؿ تحديد عاـ, عمييا بشكؿ التفاوض التي سوؼ يتـ الأساسية الشروط عمى

 وفي حالة ما يوافؽ عمي سرية المعمومات التي يعمـ بيا أحد الأطراؼ أثناء المفاوضات,
عممية  خلاؿ الطرؼ الآخر مف يعمميا التي الكشؼ عف المعمومات عدـ أحدىـ عمى
فيما  المفاوضات مف مزيد لإجراء عدـ خوؼ مف جانب الطرفيف يصبح ىنالؾ التفاوض,

 الأطراؼ إلى إضفاء يفضؿ بينيـ حوؿ الصفقة المزمع إبراميا, ومف أجؿ ذلؾ غالباً ما
التفاوض بشأنيا, مف خلاؿ الالتزاـ الرئيسية التي سوؼ يتـ  الشروط عمى الرسمي الطابع

بالحفاظ عمي سرية المعمومات التي سوؼ يتـ الكشؼ عنيا في مرحمة التفاوض, وذلؾ 
 ومكمفة. مطولة مرحمة مفاوضات في الدخوؿ قبؿ مبكر وقت يكوف في يجب أف

وعف شكؿ خطاب النوايا لمبدء في التفاوض فقد يتـ كتابة توجيو خطاب الدعوة  
بالتفاوض إلى الطرؼ الآخر بالكتابة العادية ويتـ إرساليا بالبريد العادي, أو بالكتابة 
الإلكترونية ويتـ إرساليا بالبريد الإلكتروني, سواء بالفاكس أو التمكس أو الرسائؿ 

 .(2)الإلكترونية 

يصبح خطاب النوايا لمبدء في التفاوض بمثابة إيجاب بالتفاوض  لاؿ ما سبؽ,ومف خ 
 , وبعدىا يبدأ الطرفاف في الدخوؿ في عممية التفاوض. (3) إذا صادؼ قبولًا انعقد التفاوض

في عممية التفاوض فقد  المتفاوضة مف حرية مطمقة الأطراؼ ونظراً لما يتمتع بو
الفعمي  التفاوض إلى إلي التفاوض بالكامؿ, والانتقاؿ الدعوة خطاب مرحمة بتخطي يقوموف
حيث قد  بذلؾ التخطي؛ لمقياـ للأطراؼ وجيية أسباب ىناؾ تكوف الغالب ما وفي  مباشرة,

 التفاوض عممية مف الأولى المراحؿ في لمدعوة في التفاوض خطابات صياغة يبدوا ليـ إف
 ــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــ

 .41د. أحمد عبد الكريـ سلامو, مرجع سابؽ,  (1)
 .41د. منصور حسيف منصور, مرجع سابؽ, ص  ((2

د. رجب كريـ عبد اللاه, التفاوض عمي العقد دراسة  تأصيمية تحميمية مقارنة, دار النيضة  العربية  (3)
 .86, ص 2222,
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الطرفاف  يتحمميا مرىقة قد يةقانون رسوـ إلى تكمؼ وسيعمؿ تحريره لموقت, مضيعة
 .(1)المتفاوضاف

 خطاب النوايا لمدعوة إلى التعاقد : -3
: دعوة أو رسالة موجية مف أحد طرفي  إف خطاب النوايا لمدعوة إلى التعاقد يتمثؿ في

التفاوض إلى الطرؼ الآخر يعممو مف خلاليا عف توافر نية حقيقية لديو ورغبة جادة إلى 
براـ عقد معيف, يحقؽ مصمحة كلا الطرفيف, وذلؾ وفقاً لممعايير والأسس  التعامؿ معو وا 

 .(2) الموضحة في الخطاب

يوجو الدعوة إلى التعاقد لـ يقصد أبداً الدخوؿ يصبح الطرؼ الذي  وطبقاً ليذا التعريؼ, 
في تفاوض, فتمؾ الدعوة تختمؼ كمياً وجزئياً عف الدعوة إلى التفاوض؛ حيث إف اليدؼ 
الرئيس مف تمؾ الدعوة يكمف في الدخوؿ لعلاقة عقدية مباشرة إذا صادفت تمؾ الدعوة قبولًا 

 .(3) مف الطرؼ الموجو إليو ىذا الخطاب 

أنو يجب أف يكوف الطرؼ الذي يدعو الطرؼ الآخر إلى التعاقد تتوافر  جانبنا,ونعتقد مف  
لا لـ  لديو نية الالتزاـ, بحيث إذا صادؼ قبولًا مف الطرؼ الآخر فإف العقد لا ينعقد, وا 

 ينعقد العقد.

  خطاب النوايا للاتفاق المبدئي الحر: – 4
: الخطاب الذي يصدره محرره بعد أف  إف خطاب النوايا للاتفاؽ المبدئي الحر يعني

تكوف المفاوضات قد قطعت شوطاً كبيراً, وتـ الوصوؿ إلى أمور وأشياء أساسية ارتضاىا 
 . (4)محرر الخطاب

وطبقاً ليذا التعريؼ فإف ىذا الخطاب يحرص في صياغتو عمى كونو غير ممزـ 
 منيـ عميو.  لمطرفيف إلا بعد التوقيع النيائي

 ــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــ
( )

  Jeffries Browning,op.cit, P   
 
 322عبدالمالؾ, مرجع سابؽ, صد. ىشاـ ضيؼ الله (2)
 .9د. رجب كريـ الله عبد اللاه, مرجع سابؽ, ص  ((3

 .42د. أحمد عبد الكريـ سلامو, مرجع سابؽ, ص (4)



  ــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــ ها في إبرام عقود التجارة الدوليالمرحلت قبل التعاقديت ودور

222 
 

طاب عف بقية خطابات النوايا الأخرى بكونو وسيمة عممية يستخدميا ويتميز ىذا الخ
الأطراؼ المتفاوضة بيدؼ النص عمى الشروط التي تـ الاتفاؽ عمييا وتعميؽ الالتزاـ بيا 

 .(1)حتى يتـ التوقيع عمي العقد النيائي مف جانبيما 

 .(2)معرفة الفنيةيا والكما أف ىذا الخطاب ينتشر عمى الأخص في مفاوضات نقؿ التكنولوج

, أف الوقت المناسب لصياغة ىذا الخطاب في أثناء مرحمة التفاوض ونعتقد مف وجيتنا
بعد البدء فييا عندما يتوصؿ الطرفاف إلى اتفاؽ بشأف مسائؿ معينة وما زالت ىنالؾ 

 مسائؿ أخرى قيد التفاوض .

  خطاب النوايا للاتفاق المبدئي التعاقدي: -5
: أف يوجو أحد الأطراؼ إلى الطرؼ  يعني للاتفاؽ المبدئي التعاقديإف خطاب النوايا 

الآخر خلاؿ المفاوضات, ويثبت فيو اتفاؽ الطرفيف عمي بعض الالتزامات المحددة, 
خصوصاً الالتزاـ بالمحافظة عمي سرية المعمومات المتبادلة أثناء المفاوضات, وكذلؾ عدـ 

تزامات تعد مستقمة عف الالتزامات المبرمة في الدخوؿ في مفاوضات موازية, وأف تمؾ الال
 .(3)العقد النيائي المزمع إبرامو

 )مذكرة الاتفاؽ(.أو  )مذكرة التفاىـ(وقد يطمؽ عمي ىذا الخطاب مصطمح 

ومف خلاؿ صياغة ىذا الخطاب يحرص الطرؼ الذي يصدره عمي التأكيد بأنو غير 
بعد الاستيفاء لبعض الشروط,  أو حدوث  ممزـ لمطرفيف إلا بعد التوقيع النيائي منيما, أو

 .(4)أمر معيف

 ــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــ
 .324د. ىشاـ ضيؼ الله عبدالمالؾ, مرجع سابؽ, ص  ((1
الجديدة, برىامي فايزة, التزامات الأطراؼ في المرحمة السابقة عمي التعاقد, دار الجامعة  د. ((2

 .31, ص2214الإسكندرية,
 .43حمد عبد الكريـ سلامو, مرجع سابؽ, صأد. (3)  
 .44-43د. منصور حسيف منصور, مرجع سابؽ, ص  ((4
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تمؾ ىي أىـ صور وأشكاؿ خطابات النوايا وأف الكثير مف أطراؼ عقود التجارة الدولية 
قد يفضموف تبادؿ تمؾ الخطابات في الصفقات الكبيرة التي تبرـ فيما بينيـ؛ وذلؾ كونيا 

 .(1) ي تحقيقيا قبؿ التعاقدأداة سيمة تفيدىـ في تحقيؽ أىدافيـ التي يرغبوف ف

 

 المطمب الثالث
 أوجو الاختلاف بين خطابات النوايا وما يشبييا

إف خطابات النوايا قد يوجد تشابو فيما بينيا وبيف خطابات أخرى في أمور معينة, إلّا 
أنو مف خلاؿ التمعف في تمؾ الخطابات الأخرى يظير أف ىنالؾ فيما بينيما وبيف 
خطابات النوايا اختلاؼ كبير في أمور أخرى, ومف تمؾ الخطابات التي تشبو خطابات 

 لحصر, الخطابات الآتية : النوايا عمي سبيؿ المثاؿ لا ا

 البرتوكولات الاتفاقية: -1
إف خطابات النوايا والبرتوكولات الاتفاقية يوجد فيما بينيما بعض التشابو, وكذلؾ يوجد 

  وىى تتمثؿ في الآتي:, (2) بعض مف الاختلافات
 )أ( أوجو التشابو فيما بين خطابات النوايا والبرتوكولات الاتفاقية:

إف كلًا مف خطابات النوايا والبرتوكولات الاتفاقية يتـ صياغتيما كتابةً سواء كانت  ػػ  
 تمؾ الكتابة عمى دعائـ ورقية, أو دعائـ إلكترونية.

كما أف كلا منيما يتضمف عناصراً في العقد قد تـ الاتفاؽ عمييا, وما زاؿ   ػػ 
 إبراـ العقد.المتفاوضاف لـ يصلا إلى الاتفاؽ النيائي الذي يتـ عقبو 

 )ب(أوجو الاختلاف فيما بين خطابات النوايا والبرتوكولات الاتفاقية:

 ــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــ
 .71د. أحمد شرؼ الديف, أصوؿ الصياغة القانونية لمعقود, بدوف ناشر, وبدوف سنة نشر, ص  (1) 
المميدة لمتعاقد وأىمية التفرقة بيف العقد والاتفاؽ في د. جماؿ فاخر الكناس, العقود والاتفاقيات   (2)

المرحمة السابقة عمي العقد, بحث منشور في مجمة حقوؽ الكويت, السنة العشروف, العدد الاوؿ, الكويت, 
 .181-182, ص 1996مارس
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 : في الآتيإف خطابات النوايا تختمؼ عف البرتوكولات الاتفاقية 

 وقت إبرام كلا منيما:  -

إف البرتوكوؿ الاتفاقي متى تمت صياغتو, يستنتج مف ذلؾ أف ىنالؾ أجزاء كبيرة في 
الاتفاؽ عمييا, وفي الغالب يعد أنو قد تـ الاتفاؽ عمى جميع العناصر العقد قد تـ 

الأساسية لمعقد, في حيف أف خطاب النوايا يتـ صياغتو في حالة الاتفاؽ عمي بعض 
 عناصر العقد, وليس جميع العناصر الأساسية لمعقد.

  شكل كلا منيما :  -

كؿ يقوـ بتحديده جميع إف البرتوكوؿ الاتفاقي لو شكؿ نموذجي معيف, وىذا الش
الأطراؼ لا يستقؿ بذلؾ أحد الأطراؼ دوف الآخر, ويجب أف يقوـ الطرفيف معاً وفي وقت 
واحد بالتوقيع عمي ذلؾ البرتوكوؿ, وذلؾ بخلاؼ خطاب النوايا فإنو ليس ليا شكلًا 

 نموذجياً معيف, فيأخذ نفس الشكؿ الذي يصيغو الشخص الذي يقوـ بتوجيو الخطاب.

 التصديق :  خطاب -2
: رسالة يقوـ بتوجيييا أحد المتعاقديف إلى المتعاقد الآخر  إف خطاب التصديؽ يعني

تتضمف التأكيد عمي وجود عقد تـ إبرامو فيما بينيما شفاىة, أو تـ إبرامو بطريقة ليست 
 . (1)كافية في نظر أحدىما

نب وبيف يصبح ىنالؾ تشابو بيف خطاب التصديؽ مف جا ومف خلاؿ ىذا التعريؼ,
ننا سوؼ نوضحيا في  خطاب النوايا مف جانب آخر, وكذا أيضاً بعد الاختلافات, وا 

 :الآتي 

 )أ( أوجو التشابو بين خطاب التصديق وبين خطاب النوايا : 
نجد أف كلًا مف الخطابيف لابد فييما مف توافر الشكؿ الكتابي سواء عادياً أو  

 إلكترونياً .
 ــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــ

 .314د. ىشاـ ضيؼ الله عبدالمالؾ, مرجع سابؽ, ص(1)  
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خطاب التصديق وبين خطاب النوايا إن الفرق بين )ب( أوجو الاختلاف بين 
 :(1)الاثنين يتمثل في الآتي

إف خطاب النوايا يعد في عقود لـ يتـ إبراميا بعد, وذلؾ عكس خطاب التصديؽ  ػػ
الذي يعد في حالة متى تـ إبراـ العقد شفاىة, وبذلؾ يصبح خطاب التصديؽ يؤكد ما تـ 

 ـ العقد في المستقبؿ لكلا المتعاقديف .الاتفاؽ عميو, ويتخذ كدليؿ عمى إبرا

ويظير الخلاؼ كذلؾ في حالة إذا اتفؽ الأطراؼ المتفاوضة عمي العناصر الرئيسة  ػػ
لمعقد, وتـ الاتفاؽ الكامؿ عمي العقد, وقد أصبح ىذا العقد قد تـ الاتفاؽ عميو نيائياً, وقد 

ا, ففي تمؾ الحالة لا يعد تـ كذلؾ إفراغ ىذا الاتفاؽ في خطاب تحت مسمي خطاب النواي
الوصؼ القانوني الصحيح ليذا الخطاب بأنو خطاب نوايا؛ بؿ يعد خطاب تصديؽ ويجب 
عمي القاضي أف ينزؿ عميو وصفو الصحيح, ويكيفو التكييؼ الصحيح دوف الاعتداد 

 والتقيد بالمسميات التي يصؼ بيا الأطراؼ خطابيـ.

 

  

 ــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــ
التصديؽ )دراسة تحميمية مقارنة في القانوف الفرنسي والبحريني د. محمد حسيف عبد العاؿ, خطابات (1)  

 .14, ص 2224والمصري (, دار النيضة العربية, 
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 المطمب الرابع
 ت النوايا الأثر القانوني لخطابا

إف التشريعات الوطنية نجدىا قد أشارت بطريقة غير مباشرة إلى الأثر القانوني 
لخطابات النوايا, وبياف ما تتمتع بو مف قوة قانونية يتـ تحديدىا حسب قانوف كؿ دولة, 

 وذلؾ عمى النحو التالي:وسوؼ نمقي الضوء حوؿ قوانيف تمؾ الدوؿ, بشي مف التفصيؿ, 

 في المممكة المتحدة :  -أولاً 
إف القاعدة التقميدية في دوؿ القانوف العاـ, ومف بينيا دولة إنجمترا, أف الاتفاؽ فيما بيف   

المتعاقديف مف خلاؿ تبادؿ خطابات النوايا عمي الدخوؿ في الاتفاؽ ليس التزاـ واجب 
 النفاذ.

 Lord Wesleyيو الإنجميزي وىذا ما نادى بو الفقو الإنجميزي متمثلًا في رأي الفق 

dale))  عمى اعتبار أنو اتفاؽ في الدخوؿ عمى ) الاتفاؽفقد رأي أف  1857في عاـ 
 مف ويبدو خلافاً للأصؿ العاـ, يعد الطرفيف, فيما بعد بيف ثابتة ومستقرة  شروط

 .                                                                                       (1)بذلؾ( المستغرب القوؿ

( أف الاتفاؽ لكي يصبح نيائياً يجب أف يكوف (Lord Wesley daleويري كذلؾ  
مشتملًا عمي كؿ الشروط التي سوؼ يتـ  تنفذييا ومف غير المعقوؿ أف يقاؿ عمي الاتفاؽ 

 .(2)الاتفاؽ شروط واجب تنفيذىاعمي الدخوؿ في 

قد تـ تدعيـ رأي الفقو الإنجميزي وذلؾ مف قبؿ العرؼ والقضاء  1919وفي عاـ 
وتعيد , (1))تعيدات الشرؼ مجردة مف كؿ التزاـ قانوني(الإنجميزييف, حيث أشار إلى أف 

 .(2))أف يعمف شخص عف نيتو في الالتزاـ أدبياً وأخلاقياً( يعني الشرؼ

 ــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــ
( )

  Omer Tene, Good Faith In Precontractual Negotiations: A Franco-German-

American Perspective, ( november     ),p , Available at( ssrn: 

https://ssrn.com/abstract=      ).        
( )

  Annika Brandt, The letter of intent A study from A banking Perspective, 

Master,     .p   
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نجد أف خطابات النوايا لـ تتمتع ما احتوت عميو مف شروط بأي  ما تقدـ,ومف جميع 
سمة تعاقدية ممزمة للأشخاص الذيف اتفقا عمييا والذيف تبادلوىا, وبالتالي تعد غير ممزمة 
لأطرافيا؛ ويرجع السبب في ذلؾ إلى أف القاعدة العامة في إنجمترا أف العقد لا ينعقد 

وىي عمى النحو , (3)تأكدت المحكمة مف توافر ثلاثة شروطويصبح واجب النفاذ إلا إذا 
 التالي :

. : الشرط الأول  توافر النية القاطعة لدى الأطراؼ لمدخوؿ في عقد ممزـ

 أف يتفؽ الأطراؼ عمي الشروط الأساسية والجوىرية اللازمة لانعقاد العقد. : الشرط الثاني

 أف تكوف شروط الاتفاؽ محققة ومؤكدة.  : الشرط الثالث

نجد أنيا لا تتوافر فييا, وبالتالي تصبح لا  وبتطبيؽ تمؾ الشروط عمى خطابات النوايا,   
 تتمتع بقوة قانونية ممزمة.

وقد ظؿ الحاؿ كذلؾ في إنجمترا بعدـ تمتع خطابات النوايا بأي قيمة قانونية ممزمة 
 .1987حتى قبؿ عاـ 

صدر حكٌـ قضائي قد أسبغ عمى خطابات النوايا الطابع  1987 وفي ديسمبر عاـ
, وجعؿ مما تضمنو خطاب النوايا مف شروط ممزماً لمصدره, وقد أسس  القانوني الممزـ

في العلاقات التجارية, ليس مف المتعيف إثبات أف الأطراؼ )القضاء ذلؾ الحكـ عمى أنو 
د أمراً ممزماً لمصدره يعد شيئاً مفترضاً, إلى أف لدييـ النية للالتزاـ القانوني, إنما كوف التعي

 .(4)(يتمكف المصدر مف إثبات عكس ذلؾ

 ـــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــ

   
د. خميؿ فيكتور تادرس, خطابات النوايا الصادرة مف الشركات الأـ لحساب أحد الفروع وقيمتيا (1)

 .7, ص 2227القانونية, دار النيضة العربية, 

  
 .252د. أحمد السعيد الزقرد, مرجع سابؽ, ص (2)

 
 .17د. ىاني صلاح الديف سري الديف, مرجع سابؽ, ص  (3)

 .7, صالمرجع نفسود. خميؿ فيكتور تادرس,  (4)
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أف خطاب النوايا لا يعد ممزماً عمى إطلاقو بؿ لابد أف  ونعتقد مف وجيتنا,   
 يتضح مدى الالتزاـ مف عدمو, وىذا ما طبقتو إحدى المحاكـ الإنجميزية  في قضية
(Clardy Manufacturing company v Marine Midland Business Loans)

(1)  
حيث نشأ نزاع حوؿ منح قرض مف شركة القروض لشركة أخرى طالبة إلزاميا بمنح 
القرض, حيث كانت شركة القروض قد أصدرت خطاب نوايا بمنحيا القرض لمشركة 

مجرد اتفاؽ الأخرى, وحوؿ عما إذا كاف خطاب النوايا الإلكتروني عقداً ممزماً لأطرافو أـ 
 عمى مجرد إجراء العناية اللازمة.

فقد رأت المحكمة أف خطاب النوايا في صياغتو لـ يتضح فييا معني الإلزاـ, إنما  
الصياغة الواضحة إنو بذؿ عناية وليس التزاماً, وبالتالي لـ تكف شركة منح القروض 

 ممتزمة بشي تجاه الشركة الأخرى الطالبة لمقرض .

قد اعتمدت عمي صياغة خطاب النوايا حوؿ الاعتماد عمي إلزاميتيا  فنجد أف المحكمة
 مف عدمو. 

 في الولايات المتحدة الأمريكية : -ثانياً 
إذا كاف الوضع في الولايات المتحدة الأمريكية يتفؽ مع القاعدة التقميدية لدوؿ القانوف 
العاـ مف تجريد خطابات النوايا مف أي قيمة قانونية إلزامية لمحررييا, إلا أنو لا يوجد ما 

 .(2)يمنع مف الخروج عمي تمؾ القاعدة إذا توافرت ظروؼ معينة تقدرىا محكمة الموضوع 

خلاؿ ما تقدـ القاضي الأمريكي ىو مف يممؾ السمطة التقديرية الواسعة  ويصبح مف
 (.Estoppleلتقدير عما إذا كاف الخطاب ممزماً مف عدمو؛ وذلؾ إعمالًا لمبدأ )

 .(3): أنو لا يقبؿ مف أحد قوؿ يتنافى مع سابؽ سموكو ( يعنيEstoppleوأف مبدأ ) 

 ــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــ
( )

     F. d     ( th Cir.     ).   Annika Brandt, op.cit, p  .  يمشار اليو ف    

 .52د. أحمد عبدالكريـ سلامو, مرجع سابؽ, ص (2)

 .73مرجع سابؽ, ص  ,د. صالح بف عبدالله بف عطاؼ(3) 



 محمد صلاح عبداللاهد/  ــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــ
 

112 

 

 المحاكـ) ( والذي رأى أف (Franthworthوقد نادى بذلؾ أيضاً الفقيو الأمريكي 
ذا لـ الخاصة الاتفاقات تنفذ أف يجب  السياسة إلى تسيء تقـ بتنفيذ تمؾ الاتفاقيات فإنيا وا 

منحيا تنفيذ الالتزاـ بالدخوؿ في الاتفاؽ في حالة  لرفض كاؼ سبب يوجد لا وأنو العامة,
 .(1) (بالدخوؿ في اتفاؽ بالالتزاـ الأطراؼ مف صريحة نية وجود

 اتفاؽ كما أف ىذا الرأي قد طبقتو العديد مف المحاكـ الأمريكية, ورأت أف تنفيذ 
 أف يفيد اتفاؽ يكوف ممزماً في حالة إذا ما كانت تمؾ الخطابات قد تضمنت ما في الدخوؿ
 .(2)بما تضمنو الخطاب مف شروط نفسيا تمزـ عمييا سوؼ توقع التي الأطراؼ

, فنجد اجب توافرىا في خطاب النوايا حتى يعد ممزماً ويثار التساؤؿ حوؿ الشروط الو 
أف ما نادى بو الفقو مف إلزامية خطاب النوايا لا يتـ الأخذ بو عمي إطلاقو, بؿ لابد مف 
توافر شروط معينة في الخطاب حتى يصبح ممزماً لمصدره, وتمؾ الشروط قد نصت عمييا 

عمي توافر أربعة شروط يتحدد عمى إحدى محاكـ مدينة نيويورؾ الأمريكية , فقد اعتمدت 
 : (3) وىي تتمثؿ في الآتيأثرىا ما إذا كاف الخطاب ممزماً مف عدمو, 

 لغة كتابة الأطراف : -1

 فمف خلاؿ لغة الخطاب يتضح عما إذا كاف الخطاب ممزماً مف عدمو. 

 :التنفيذ الجزئي لمخطاب  -2

 مف عدمو.فاف التنفيذ الجزئي يفيد عما إذا كاف الخطاب ممزـ 

 وجود شروط مفتوحة :  -3

فإف توافر تمؾ الشروط يعني أف الأطراؼ غير مقيديف بالالتزاـ بما تضمنو خطاب 
 النوايا مف شروط.

 مراعاة الأعراف التجارية : -4

 ــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــ
( )

 Omer tene, op.cit, p . 
( )

 Omer tene, op.cit, p . 
( )

Annika Brandt.op.cit.p  . 
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ومراعاة الأعراؼ التجارية مف حيث إذا ما كاف العرؼ التجاري فيما بيف المتعاقديف 
 ينص عمى إلزامية ما تتضمنو خطابات النوايا. 

أف تمؾ الشروط الأربعة السابقة يجب مراعاتيا جمعياً في تحديد  ونعتقد مف وجيتنا, 
د مدى إلزامية خطاب إلزامية خطاب النوايا دوف الاعتماد عمي عامؿ وحيد فييا لتحدي

 النوايا.

 وىذا ما طبقتو إحدى المحاكـ الأمريكية في قضية
 ( Frutico S.A de C.V v. Bankers Trust Co )       

حيث في أحداث تمؾ القضية نشأ خلاؼ حوؿ خطاب النوايا الصادر مف البنؾ بشأف 
الأربعة السابقة عمي قرض لإحدى الشركات, وفي حكميا قد تطرقت المحكمة إلى الشروط 

النحو التالي, فعف العامؿ الأوؿ : مف حيث لغة الاتفاؽ, قد اتضح لممحكمة أف الأطراؼ 
لـ يوضحوا مف خلاؿ صياغة الخطاب مدى جعؿ ىذا الخطاب ممزماً فيما بينيـ مف 
عدمو, وعف العامؿ الثاني: فقد وجدت المحكمة أنو لـ يكف ىناؾ تنفيذ جزئي لمعقد, وعف 

ؿ الثالث : فقد وجدت المحكمة أف ىناؾ شرطاً مفتوحاً يظير منو أف الأطراؼ  لـ العام
يكونوا ممتزميف بالخطاب إذا لـ يكف ىناؾ اتفاؽ كتابي حوؿ أيٍّ مف الشروط, وأخيراً : 
وعف العرؼ التجاري فإف تعقيدات الصفقة وانطوائيا عمي مبالغ ىائمة يظير منيا أف 

 ىذا العمؿ كاف معتمداً مف قبؿ في التعامؿ فيما بينيـ.الخطابات ليست ممزمة, وأف 

 .(1)وبعد تطبيؽ كؿ تمؾ العوامؿ وجدت المحكمة أف الخطاب غير ممزـ 

وخلافاً لما تقدـ فقد وجد اتجاه في الفقو الأمريكي نادى بخلاؼ ما تقدـ, وىذا الاتجاه 
 في الطرفاف ينظر حيف ( والذي رأى أنوArthur L. Corbinتزعمو الفقيو الأمريكي)

يظير الغرض مف الوصوؿ إلى الاتفاؽ النيائي  المقترح لمدخوؿ في اتفاؽ, الاتفاؽ تفاصيؿ
 رسمية, مكتوبة وثيقة الاتفاؽ النيائي في تجسيد يتـ الاقتراح, وعقب ذلؾ مف خلاؿ ىذا

 ــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــ
(1)

     f. Supp.     (s.d.n.y.     )  
      Annika Brandt.op.cit.p  -  .     ليو فيإمشار:  
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نيا الوثيقة الوثيقة دوف ما يسبقيا مف وثائؽ, وم ىذه بتنفيذ إلا يمتزـ لا الطرفيف مف أيًّا وأف
 .(1)المقترحة

حيث قد  )مينيسوتا الأمريكية(, وأف ىذا الاتجاه قد عممت عمي تطبيقو محاكـ ولاية
 أي لعدـ التقيد بخطابات النوايا, وقد عممت عمى تفسير الصارـ التفسير بنيج أخذت 
وتقييد الطرؼ الآخر,  ربط يحاوؿ الذي الطرؼ بجعمو ضد النوايا خطاب لغة في غموض

 اتفاقاً  يشكؿ النوايا خطاب أف تفترض عموماً  الأمريكية( )ولاية مينيسوتا أف محاكـ كما
 .(2)ممزماً  عقداً  ليس فيو وبالتالي الاتفاؽ, عمى

أنو يجب عدـ الأخذ بيذا الرأي؛ وذلؾ مف أجؿ إبراـ المزيد مف  ونعتقد مف جانبنا,
 العقود التجارية. 

 في فرنسا : -ثالثاً 
المدني الفرنسي لـ يكف يرتب أي أثر قانوني لإلزامية ما يتضمنو خطاب إف القانوف 

النوايا مف شروط, فمـ يكف يتمتع خطاب النوايا بأي قوة ممزمة, أو أي طابع تعاقدي يمكف 
يترتب عمي عدـ تنفيذ ما بو مف التزاـ أي مسئولية قانونية, وذلؾ طبقاً لممبدأ العاـ الذي 

 .(3)يقضي بحرية التفاوض

فنجد أف القانوف المدني الفرنسي يقضي بحرية التفاوض, وأنو ىو الذي أعد خطاب  
النوايا  مف أجمو, فمف باب أولي تكوف الخطابات التي تسبؽ الدخوؿ في التفاوض تتمتع 

 بحرية مطمقة تأسيساً عمي الأصؿ العاـ .

لنوايا في نجد أف القانوف الفرنسي قد تضمف استعماؿ خطاب ا وعمى الرغـ مما تقدـ,
 22قانوف ذلؾ ومف تشريعات متفرقة بعيدة عف القانوف المدني وأسبغ عمييا قوة ممزمة,

 مكرر, ثاني كتاب الفرنسي العمومي الصحة قانوف إلى أضيؼ الذي 1988 ديسمبر
 تجارب إجراء في راغبٍ  باحثٍ  شخصٍ  كؿٍّ  بأنو "عمى قرر منو 229- 12 المادة وبموجب

 ــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــ
( )

  Mark D. Williamson, op.cit, supra note . 
( ) 

 Mark D. Williamson, op.cit, supra note . 

 
 .56أحمد عبدالكريـ سلامو, مرجع سابؽ, ص  د.(3) 
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 الأشخاص بحماية مكمَّفة لجنة استشارية عمى مشروعو يعرض أف الإنساف جسـ عمى طبية
 يتضمف المختَّص بالصحة الوزير إلى نوايا خطاب يوجو ثـ الخصوص, بيذا رأييا وأخذ
السالفة  الاستشارية المجنة برأي مصحوباً  وأىدافو البحث بظروؼ المتعمقة المعطيات كؿ

 .(1)أعلاه "  الذكر

المجاممة  غير علاقاتالقضاء الفرنسي قد انتيى إلى أف التعيد الشرفي في كما أف 
لاَّ  قانونياً  والأعماؿ المجانية, يرتب أثراً  عد  بحيث يمزـ المتعيد بتنفيذ ما ورد في تعيده وا 

ولا يتحقؽ ذلؾ  إلى الالتزاـ,المتعيد اتجاه نية المتعيد إليو بشرط أف يثبت  , وذلؾ لاً ئو مس
 .(2)وواضحة كانت عبارات التعيد محددةإلا إذا 

 في مصر :  -رابعاً   
 .(3)إف المشرع المصري لـ ينص عمي أحكاـ خاصة بخطابات النوايا 

ونجد كذلؾ المشرع الجزائري قد سمؾ نفس اتجاه المشرع المصري ولـ ييتـ بالمرحمة  
 .(4)قبؿ التعاقدية عمى الإطلاؽ 

فنستنتج مما تقدـ أف ويثار التساؤؿ حوؿ ما يجب اتباعو في صياغة خطاب النوايا, 
القيمة القانونية لخطابات النوايا تعتمد في الأصؿ عمى أسموب صياغة الخطاب, وذلؾ 

ولذا  الممزمة, وغير الممزمة الأحكاـ مف كؿ عمى يحتوي النوايا أف خطاب لأنو في العادة
, صريحٍ  بشكؿٍ  سواء ممزماً, بأكممو النوايا خطاب جعؿ الممكف فإنو مف  أو بشكؿٍ ضمنيٍّ

 ــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــ
الالتزامات)دراسة تأصيمية تحميمية مقارنة(  تنفيذ لتأميف قانونية كوسيمة النوايا د. مجاحي سعاد, خطابات (1)

المينييف", جامعة أبو بكر  مسئولية قانوف" تخصص الخاص القانوف في ماجستير شيادة لنيؿ تخرج مذكػرة
 .36, ص 2212-2211بمقايد, الجزائر ,

 .38-37د. مجاحي سعاد, المرجع نفسو, ص  (2)

  
 .348د. وائؿ حمدي, مرجع سابؽ, ص (3)

 .39د. مجاحي سعاد, مرجع سابؽ, ص (4) 
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المقصودة, ولذا كاف مف الميـ في  غير النتائج لتجنب الأىمية بالغ أمر الدقيقة فالصياغة
 إتباع الأمور الآتية:تمؾ الصياغة 

 أن يعيد في صياغة تمك الخطابات إلى متخصصين من رجال القانون :  -أ

يقوـ بصياغة خطابات النوايا في الأعـ الأغمب غير رجاؿ القانوف قد يحدث وأف 
كالميندسيف أو المديريف أو رجاؿ الأعماؿ أنفسيـ في تحرير تمؾ الخطابات والذيف في 
الغالب لـ يكف لدييـ عمـ بالمعاني الخفية التي تكوف وراء لفظ معيف, كما أنيـ قد يفضموف 

 رفع مف يخشوف صياغة تمؾ الخطابات لأنيـ في الإطلاؽ عمى المحاميف عدـ اشتراؾ
الصفقة, وأف كاف ىؤلاء بحكـ عمميـ  تعقيد أف يتـ يريدوف لا لأنيـ أو الصفقة, تكمفة

يستطيعوف تقدير بعض جوانب التعاقد, إلاَّ أنيـ يفتقروف إلى صياغة المغة القانونية 
اـ بدقتيا, فمذلؾ كاف مف السميمة, فنجدىـ يميموف إلى استخداـ المغة الجارية دوف الاىتم

الأفضؿ أف يقوـ رجاؿ القانوف دوف غيرىـ بصياغة تمؾ الخطابات, وفي حالة إذا ما قاـ 
فإنو يكوف عمييـ بعد ذلؾ أف  للاتفاؽ, الأساسية الجوانب عمى بالنص أصحاب الصفقة

عميو؛ والسبب في ذلؾ أف  والتعميؽ النوايا خطاب مشروع مراجعة إلى محامييـ يدعو
خطابات النوايا مف الممكف الرجوع إلييا إذا ما وجد لفظ غامض في عقود التجارة الدولية 
فيرجع إلييا بدلًا مف الدخوؿ في منازعات قضائية, فيي بذلؾ تحافظ عمي العقد, كما أف 

 عمى الاعتماد القيمة القانونية لخطاب النوايا قد تعتمد عمي صياغة العقد, ولذا فمف خلاؿ
 أخلاقياً  ممزمة عبارات بمثابة النوايا خطابات اعتبار يمكف والظروؼ, مستخدمةال الكممات

 .(1)فقط 

 : وضوح الصياغة في نطاق الارتباط -ب

يرجع السبب في غموض خطاب النوايا إلى أف القائـ عمي صياغتو يسعى بقدر 
الإمكاف إلى تقميؿ احتمالات التزاـ موكمو, ويسعى مف ناحية أخرى إلى كيفية التزاـ الطرؼ 
الآخر, ويجب عمى مف يقوـ بتمؾ الصياغة أف يتجنب ذلؾ, ولذا يجب أف تكوف عبارات 

 ــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــ
 .83-82د. أحمد شرؼ الديف, مرجع سابؽ, ص (1)
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 تصنؼ , وبذلؾ أف(1)رفيف بالخطاب مف عدمو الخطاب واضحة مف حيث ارتباط الط
 ,(السرية اتفاؽ المثاؿ سبيؿ عمى) ممزمة تكوف أف بيا يقصد التي الأحكاـ جميع بوضوح

 الممزمة. غير الأحكاـ عف يتـ تميزىا وأف

 تمؾ الخطابات بياناً  وخلافاً لما تقدـ, فإنو في حالة عدـ الارتباط يجب أف تتضمف
لمتنفيذ, وبذلؾ  قابلاً  اتفاقاً  يصبح أف بو يقصد لا النوايا خطاب بأف فيو لبس لا صريحاً 

  (.سوؼ)دوف مصطمح   (الممكف مف)يجب الإشارة إلى عبارة 

, أنو حتى لا يكوف خطاب النوايا ممزماً, فانو يجب النص فيو عمي جانبنا مف ونعتقد
 قانوني ( أو عبارة )لا ممزماً كاتفاؽ يكوف خطاب النوايا عبارة )لا المسئولية مثؿ إخلاء
ذا أراد  الاتفاؽ تنفيذ حتى الآخر الطرؼ تجاه المسئولية طرؼ أي يتحمؿ النيائي(, وا 

(. ما عدا الطرفاف بجعؿ شروط أخرى ممزمة يتـ إضافة عبارة )ما   ىذا الشرط فإنو ممزـ

 ويجب عمي المحاكـ أف لا تنظر إلى صياغة خطابات النوايا عمى الإطلاؽ, وذلؾ إذا
وذلؾ مف خلاؿ إظيار  الالتزاـ, عمى عزميما أفعاليما خلاؿ مف أظيرا الطرفيف أف وجدت

الالتزاـ, وفي تمؾ الحالة يتـ النظر إلى خطاب النوايا باعتباره ممزماً سواء كانت  نية
 المسائؿ جميع النوايا خطابات تحؿ عندما حتى ذلؾ وينطبؽ صياغتو واضحة أـ غامضة,

ظيارىا كاممة. يتعيف التي معاممةلم حلاًّ  تتطمب التي  إكماليا وا 

نيائية  تعد لف النوايا المحررة بخطاب الوثيقة تسمية مجرد نجد إف ومف خلاؿ ما سبؽ,
 فعمى الوثيقة, بيا ستفسر التي لممحكمة بشأف الطريقة بشأف عدـ الالتزاـ, وتصبح ممزمة

 يتـ حتى ممزمة التزامات وجود عدـ إلى بوضوح تشير لا الوثيقة كانت إذا المثاؿ, سبيؿ
 النوايا خطاب أف وتجد الأطراؼ نية في المحكمة تنظر فقد نيائي, اتفاؽ إلى التوصؿ
 ممزماً. عقدًا يشكؿ
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 .83-82د. أحمد شرؼ الديف, مرجع سابؽ, ص (1)
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 المبحث الثاني
 المفاوضات

 تمييد وتقسيم:
في عالـ الأعماؿ في وقتنا الحالي يتـ إبراـ العقود التجارية الدولية دوف أف يتـ اتباع 

التقميدية المتبعة في إبراـ العقود الوطنية والتي كانت تتمثؿ في توجيو إيجاب بسيط الطريقة 
مف أحد الأطراؼ إلى الطرؼ الآخر, فما أف يقبؿ الطرؼ الآخر بيذا الإيجاب ينعقد العقد 

, ولكف إبراـ العقود التجارية الدولية في العصر الحديث خلاؼ ذلؾ, (1)وينتيي الأمر
وؿ في عميمة تفاوضية فيما بيف الأطراؼ التي تنوي الدخوؿ في وأصبح لابد مف الدخ

, وأف تمؾ المفاوضات تعد مرحمة أولية لازمة وأساسية لإبراـ العقود (2)علاقة عقدية دولية
؛ بسبب أف قيمة الصفقة الواحدة قد تقدر بملاييف الدولارات, كما أف كؿ (3)التجارية الدولية

يؽ مصالحو الذاتية, وأف تمؾ المصالح قد تكوف في طرؼ مف أطرافو قد يسعى إلى تحق
الغالب الأعـ متعارضة مع مصالح الطرؼ الآخر, وفي أثناء تمؾ المفاوضات قد يبذؿ 
المزيد مف الماؿ والجيد والوقت؛ ذلؾ لأف كؿ طرؼ مف أطراؼ المفاوضات يتكوف مف 

ية والفنية فريؽ في العادة يتـ تشكيمو مف خبراء في مختمؼ التخصصات الاقتصاد
كؿ فريؽ يتفاوض مع الفريؽ الآخر بغية الوصوؿ إلى نتيجة تحقؽ  , وأف(4)والقانونية 

 مصالح كلا الطرفيف بقدر الإمكاف, وعقب تمؾ المفاوضات ينتج إحدى حالتيف  :

 ــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــ
العربية,   النيضة دار ,مقارنة تحميمية تأصيمية دراسة العقد عمي التفاوض ,اللاه عبد كريـ رجب .د (1)

 .1ص,  2222

 
( )

 Florence Caterini, Pre-Contractual Obligations In France And The United 

States , Llm Theses And Essays,    , P , Available At 

(Http://Digitalcommons.Law.Uga.Edu/Stu_Llm/ ). 
 .32ص ,مرجع سابؽ حمد عبد الكريـ سلامو,أد.  (3)

لموسائؿ القانونية  ةمقارن ةلممفاوضات العقدية )دراسة تحميميالتنظيـ الاتفاقي  د .محمد حسيف عبد العاؿ,4)  )
 .4ص ,1998ميف التفاوضات في عمميات التجارة الدولية (, دار النيضة العربية, ألت
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أف يتراءى للأطراؼ المتفاوضة أف ىناؾ تحقيؽ مصالح سوؼ يعود عمى  :  الحالة الأولي
كلا الطرفيف مف إبراـ الصفقة, ففي تمؾ الحالة سوؼ يسعياف بأقصى جيدىما إلى إبراـ 

 عقود التجارة الدولية .

أف يتراءى للأطراؼ المتفاوضة أف تمؾ الصفقة غير محققة لمصالحيـ,  الحالة الثانية :
 يفضلاف الانسحاب مف المفاوضات دوف إبراـ عقود التجارة الدولية. ففي تمؾ الحالة

نو في كلا الحالتيف سوؼ تتحقؽ مصالح جميع الأطراؼ؛ حيث إنو في الحالة  وا 
الأولى وىي الدخوؿ في مرحمة إبراـ العقد سوؼ نكوف أماـ عقد محقؽ لمصالح كلا 

 الطرفيف وسوؼ يسعى كؿ طرؼ جاىداً لتنفيذه.

الثانية فإف الانسحاب قبؿ الدخوؿ في مرحمة إبراـ العقد التجاري الدولي  وفي الحالة 
سوؼ يعود بالفائدة عمى كلا المتعاقديف أيضاً؛ وذلؾ لأنو إذا تـ إبراـ العقد عمى الرغـ مف 
عدـ نجاح المفاوضات فسوؼ يسعى كؿ طرؼ جاىداً إلى استعماؿ الحيؿ لفسخ العقد 

 ية قد يطوؿ أمدىا وقد تكمفيـ الكثير مف الماؿ.ويدخؿ الطرفاف في منازعات قضائ

وتعد كذلؾ الخطابات التي يبرميا الأطراؼ المتعاقدة أثناء المفاوضات, وبعد كؿ 
توصؿ إلى اتفاؽ بشأف مسألة جوىرية عامؿ قوي وحاسـ في حؿ أي نزاع ينشأ حوؿ نصٍ 

صمي المقصود معيفٍ يتسـ بالغموض؛ فمف الممكف أف توضح تمؾ الخطابات المعنى الأ
مف النص والذي ارتضاه الطرفاف, وبالتالي قد تعمؿ تمؾ الخطابات عمي تقميؿ حالات 

 .(1)نشوب الخلافات المستقبمية وكذلؾ عمي تنفيذ العقد عمي الوجو المطموب

  

 ــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــ
نبيؿ إسماعيؿ الشبلاؽ, الطبيعة القانونية لمسئولية الأطراؼ في مرحمة ما قبؿ العقد )دراسة في د.  (1) 

, 29التكنولوجيا(, بحث منشور في مجمة دمشؽ لمعموـ الاقتصادية والقانونية ,المجمد العقود الدولية لنقؿ 
 .312, ص2213العدد الثاني, 
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ونظراً لتمؾ الأىمية لممفاوضات فإننا سوؼ نمقي الضوء حوؿ التفاوض في ىذه 
 المطالب الآتية : 

 المطمب  الأوؿ : ماىية التفاوض. 

 المطمب الثاني : الالتزامات التي يجب اتباعيا أثناء التفاوض. 

 . المطمب الثالث: المسئولية قبؿ التعاقدية عف مخالفة الالتزامات التفاوضية
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 المطمب الأول 
 ماىيــة التفــاوض

إف التفاوض قد عرؼ في المغة, وقد عرؼ في الاصطلاح القانوني, وقد عرؼ كذلؾ 
مف خلاؿ الأحكاـ القضائية وأحكاـ التحكيـ الدولي, وأف ىذا التعريفات عمي قدر مف 
الأىمية إذ تسيؿ معرفة أحكامو القانونية, وسوؼ نمقي الضوء حوؿ تمؾ التعريفات لموقوؼ 

 التالي : وذلؾ عمى النحو عمى ماىيتو, 

 في المغة : -أولًا 
: المساومة والمشاركة والتفاوض, فيي عمي صيغة  المفاوضة في المغة العربية تعني

مفاعمة مف التفويض, وفي حديث معاوية ابف أبي سفياف, عندما قاؿ لأحدىـ: بـ ضبطت 
عالماً  ما أرى ؟ قاؿ : بمفاوضة العمماء, وقاؿ: وما مفاوضو العمماء ؟ قاؿ: كنت إذا لقيت

  .(1)أخذت ما عنده وأعطيتو ما عندي

 ثانياً : في الاصطلاح القانوني :
  بعدة تعريفات نذكر منيا الآتي :عرؼ الفقو والقضاء التفاوض 

بأنو ) تبادؿ الاقتراحات والمساومات والمكاتبات والتقارير  عرؼ التفاوض -1
والدراسات الفنية بؿ والاستشارات القانونية التي يتبادليا أطراؼ التفاوض ليكوف كؿٌ منيـ 
عمي بينة مف أفضؿ الأشكاؿ القانونية التي تحقؽ مصالح الأطراؼ ولتعرؼ عما يسفر 

 .(2)عنو الاتفاؽ مف حقوؽ والتزامات لطرفيو( 

 ــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــ
ابف منظور لساف العرب, الجزء الثالث, باب فاء, فصؿ فوض, طبعة دار المعارؼ, القاىرة, بدوف  (1)

 .4386,  4385تاريخ, ص 
المفاوضات في الفترة قبؿ التعاقدية لمراحؿ إعداد العقد الدولي, بحث د. حساـ الديف كامؿ الأىواني,   (2)

 .393صلثاني,السنة الثامنة والثلاثوف,العدد ا,1996منشور في مجمو العموـ القانونية والاقتصادية, يوليو
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كذلؾ بأنو "التحاور والمناقشة وتبادؿ الأفكار والآراء والمساومة  وعرؼ التفاوض -2
بالتفاعؿ بيف الأطراؼ مف أجؿ الوصوؿ إلى اتفاؽ معيف حوؿ مصمحة أو حؿ لمشكمة ما: 

 .(1)اقتصادية, أو قانونية, تجارية, سياسية"

بغية إبراـ عقد مستقبؿ " مناقشة مشتركة بيف طرفيف أو أكثر وعرؼ التفاوض بأنو  -3
 .(2)وذلؾ عف طريؽ تبادؿ الاقتراحات والتقارير والدراسات الفنية"

 بأنو:"عقد التفاوض 1976أكتوبر سنة  26وقد عرفت غرفة التجارة الدولية في  -4
بمقتضاه يتعيد طرفاه بالتفاوض أو بمتابعة التفاوض بغرض التوصؿ إلى إبراـ عقد لـ 

 .(3)يتحدد موضوعو بعد إلا بطريقة جزئية لا تكفي في جميع الأحواؿ لانعقاده"

نعتقد أف التفاوض يمكف تعريفو مف جانبنا بأنو )تبادؿ , ومف خلاؿ تمؾ التعريفات
أو كتابة بيف الأطراؼ المتفاوضة بغية التوصؿ إلى اتفاؽ  وجيات النظر المختمفة شفاىة

 لإبراـ عقد في المستقبؿ(.

ومف ىذا التعريؼ نجد, أف التفاوض لابد فيو مف توافر اختلاؼ وجيات النظر, حيث 
إنو عندما يقوـ أحد الأطراؼ بإرساؿ خطاب نوايا إلى أحد الأطراؼ فإذا كاف ىنالؾ تطابؽ 

ممكف أف يرسؿ إليو إيجابا فيعاود المرسؿ إليو بإرساؿ قبوؿ في وجيات النظر فمف ال
 فينعقد العقد, فإذا لـ يكف ىناؾ توافؽ فينا يبدأ التوافؽ بشأف المسائؿ الخلافية.

 .(4)كما أف التفاوض لا يشترط فيو شكؿ معيف فمف الممكف أف يكوف شفاىة أو كتابة  

 ــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــ
 .62ص  مرجع سابؽ, حمد عبد الكريـ سلامو,أ د. (1)
خلاؿ بالالتزاـ بالسرية في عقود المدنية الناشئة عف الإالمسئولية  عبدالحفيظ مفتاح بف ىندي, ةىديد. (2) 

معيد البحوث  رسالو ماجستير, قسـ البحوث والدراسات القانونية, ,ةمقارن ةدراسة تحميمي نقؿ التكنولوجيا,
 .34ص  ,2229 الدوؿ العربية, ةوالدراسات العربية جامع

  
مقارنة",  دراسةالتفاوض ذو الطابع التعاقدي " ةلمرحم القانونيةالجوانب  حموده, المرسىعبدالعزيز  د.(3)

 .231,ص 2221كتوبرأ,ةالعاشر  ة,العدد العشروف,السنالمنوفية,جامعو والاقتصادية القانونيةالبحوث  مجمة
 ,1997المجمد الثامف, حكاـ,الأ ةمجم التفاوض في عقود نقؿ التكنولوجيا, القميوبي,مصطفى  ةسميح د.(4) 

 .19ص 
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 أشكال وأنواع التفاوض :
 : وىما عمى النحو التالييف رئيسييف فقط, إف التفاوض قد يتخذ شكم

 التفاوض وجو لوجو : الشكل الأول :
إف التفاوض وجو لوجو يحدث عندما يجمس المتفاوضيف معاً عمي مائدة مفاوضات 
واحدة يجتمعا عمييا, ويتحدث كؿ طرؼ إلى الطرؼ الآخر دوف وسيط, ويتبادلا الآراء 

 غيرات الوجيية لمطرؼ الآخر.والمناقشات, ويرى كؿ منيـ إيماءات والت

 ىذا وقد تعمؿ المفاوضات وجو لوجو عمى تحقيؽ بعض المزايا منيا الآتي : 

 معرفة الشخص الذي يتفاوض معو : -أ

إف التفاوض وجياً لوجو يجعؿ الطرؼ المتفاوض عمي بينة ودراية بالشخص الذي 
 (1)يتفاوض معو, وذلؾ مف خلاؿ  جموسو معو عمى مائدة مفاوضات واحدة 

 معرفة مدى تفاعل الطرف المتفاوض مع الطرف الآخر:  -ب

 غيرالمفظية و  الإشارات عمى كبيراً  اعتماداً  مف الممكف لبعض الأشخاص أف تعتمد 
متفاعؿ معيـ مف عدمو,  معرفة ما إذا كاف الطرؼ الآخر عمى المفظية في مساعدتيـ

وبناء عمى استنتاجو ىذا يقرر مواصمة المفاوضات أـ قطعيا, وقد يتـ استنتاج ذلؾ مف 
حركة العيف, أو مف خلاؿ حركة الجسـ, حيث مف الممكف أف يدرؾ الشخص أف الشخص 

المباشر  غير الجسـ اتجاه مع أكبر, جموسو في مسافة الآخر أنو يتفاعؿ معو مف خلاؿ
بو ىذا الطرؼ عندما يكوف  التفاعؿ يشعر مف وقميؿ الوراء, مع عدـ المقاطعة, اليزيؿ إلى

 .(2)ثابتة العيف مع جعؿ حركة الأماـ, إلى الاتكاء مع ذات الشخص يجمس

 ــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــ
حياة محمد محمد أبو النجا, الالتزاـ بالتفاوض في عقود التجارة الدولية, رسالة دكتوراه, كمية  د. (1) 

 .31, ص 2224الحقوؽ, جامعة المنصورة, 

 ( )
 Janice Nadler, Legal Negotiation and Communication Technology : How 

Small Talk Can Facilitate E-mail Dealmakin. , Northwestern Law & Econ 

Research Paper No.   -  ,     , p , Available at ( SSRN: 

https://ssrn.com/abstract=       ). 
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 يسيل من الاتفاق عمى شروط معينة :  -ج

الشخص المتفاوض موجوداً وجياً لوجو مع المتفاوض الآخر حيث إنو عندما يكوف 
ويتفقا عمى شروط معينة, مثؿ الالتزاـ بالمحافظة عمى سرية أموراً معينة , أو يقطعا شوطاً 
معيناً في المفاوضات ويكونا قد اتفقا عمى شروط معينة,  فمف السيؿ عمي الطرؼ الآخر 

 أف يوقع عمي تمؾ الشروط المتفؽ عمييا.

 كل الثاني : التفاوض الإلكتروني :الش
 إف التفاوض الإلكتروني يتـ عبر استخداـ أحد وسائؿ الاتصاؿ الإلكتروني الحديثة, 
 الإلكترونية الفورية عبر الإنترنت. الإلكتروني, والرسائؿ البريد مثؿ

ف  أكثر  واحداً مف عمى أحد وسائؿ الاتصاؿ الإلكتروني الحديثة يعد ىذا التفاوض وا 
 فيو يعمؿ عمي تحقيؽ التفاعؿ التفاعؿ بيف الأشخاص؛ الواسعة الانتشار في ساليبالأ

المطموب في المفاوضات, وذلؾ بسبب أف انتشار اليواتؼ المحمولة قد أصبح متزايداً في 
الآونة الأخيرة بصورة سريعة, ويعطي ذلؾ الفرصة للأشخاص في التفاوض حتى في 

 .(1)أوقات الاتصاؿ غير المتوقعة 

 :  (2) ىذا وأف التفاوض الإلكتروني يتميز عمي التفاوض وجياً لوجو في الأمور الآتية 

 التفاوض الإلكتروني يوفر المزيد من المال والوقت : -

إنو مف خلاؿ الاتصاؿ الإلكتروني سوؼ لا يقوـ الأطراؼ المتفاوضة بالانتقاؿ خارج 
لسفر التي تعد في أوقات معينة حدود دولتيـ, وبالتالي سوؼ يتجنبوف مشقة ومصاريؼ ا

مكمفة, كما أف الوقت الذي يستغرقو التفاوض الإلكتروني أقؿ بكثير عف الوقت الذي 
يستغرقو التفاوض وجياً لوجو, حيث إف المتفاوضيف لـ يكونوا بحاجة إلى تخصيص أوقات 

 معينة يتـ التفاوض فييا خلاليا.

 ــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــ
(1)

 Noam Ebner, Negotiation Via (the New) Email (    ), p - , Available at  

   ( https://ssrn.com/abstract=        ).  
( )

 Noam Ebner, Ibid, p - , Janice Nadler, op.cit, p .  
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 رية:   التفاوض الإلكتروني يخفي التعبيرات الظاى -

إنو في استثناء التفاوض وجياً لوجو قد تظير عمى وجو المتفاوض شواىد وعلامات  
منيا تغير الوجو, وليجة الصوت, وقد يؤدي ذلؾ إلى إقناع الطرؼ الذي يتفاوض معو أنو 
سوؼ لا يبرـ الصفقة معو, وقد تكوف تمؾ الإشارات سبباً في تجنب الاستمرار في العممية 

 وكذلؾ البصرية الإشارات ينقؿ التفاوض الإلكتروني الذي لاالتفاوضية, وذلؾ بخلاؼ 
 الوجو, تغيرات الأخرى أو الإيماءات يمكف لأحد المتفاوضيف رؤية حيث إنو لا الصوتية؛

تسمح لتوفير  التفاوض الإلكتروني وسيمة صوت الطرؼ الآخر, وبذلؾ يعد نغمة سماع أو
 مف العممية التفاوضية.  يسيؿبدوره  وىذا - الفورية الفعؿ ردود مف المزيد

 التفاوض الإلكتروني يمنح وقت كافئ في الردود عن الأسئمة التي تثار أثناه:  -

لوجو يعد السؤاؿ مف أحد المتفاوضيف والإجابة عميو مف  وجياً  إنو في حالة التفاوض
 الرد يتـ كما الطرؼ الآخر مباشرة, طرؼ كلاـ كؿ بحيث يتمقى متزامنيف؛ الطرؼ الآخر

عميو في نفس الوقت سواء كانت سمبية أـ إيجابية دوف تمعف وتدبر, وبالتالي لـ يعد ىنالؾ 
 تكوف وذلؾ بخلاؼ التفاوض الإلكتروني والذي في الغالب ما وقت لمتفكير والتروي,
 متزامنة, ويصبح بالتالي مف الممكف صياغتيا بعناية فائقة, بحيث الأسئمة والأجوبة غير

خلاؿ وقت  بالضرورة وقت وليس أي في عمييا بعض والرد رسائؿ قراءة لممتفاوضيف يمكف
 أف يمكف أسابيع حتى أو ساعات, دقائؽ, أو متزامف, فمف الممكف أف يكوف الرد خلاؿ

 يستغرقو الذي والوقت الرسائؿ أحد المتفاوضيف أيًّا مف فيو يرسؿ الذي بيف الوقت تمر
الرسائؿ, وبذلؾ يمنح التفاوض الإلكتروني المتفاوضيف فرصة  قراءة تمؾ نظيره الآخر في

 لمتأني والتروي والتفكير في الرد وموازنة الأمور وعدـ التسرع في الرد. 

, فإننا نفضؿ التفاوض الإلكتروني عف التفاوض وجياً ونظراً لكؿ تمؾ الأسباب السابقة
كما أف نتائجو في التوصؿ  لوجو؛ ذلؾ لأنو يجعؿ الأطراؼ المتفاوضة في اتصاؿ مستمر,

 تفيد إلى اتفاؽ تكوف أسرع وأسيؿ, كما أف عامؿ السرعة مطموب في التجارة الدولية, و
 تعقيداً  أثناء التفاوض أكثر مقترحات أنيا تولد إلكترونيا تتـ التي المفاوضات عف دراسات



 محمد صلاح عبداللاهد/  ــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــ
 

132 

 

 ائؿ المعقدة دوفلوجو, وأنيا تتيح لممتفاوضيف نقؿ الرس وجياً  بالتفاوض وتكاملًا, مقارنة
 .(1) الطريؽ منتصؼ في بالانقطاع التيديد

 أىمية التفاوض :
إف مرحمة التفاوض تعد عمى قدر كبير مف الأىمية في إبراـ عقود التجارة الدولية, 

 وأىميتيا تظير في النقاط الآتية : 

إنو في مرحمة التفاوض يحدد المتعاقدوف التزامات وحقوؽ كؿ طرؼ تجاه الطرؼ  -
الآخر, كما أف المتفاوضيف قد يحددوا النزعات التي مف الممكف أف تنشأ بصدد تنفيذ التزاٍـ 
ما أو حؽٍّ ما, فيسعوف إلى تحديد الكيفية التي يتـ مف خلاليا تسوية مثؿ ىذا النزاع 

 مثؿ ذلؾ التحديد لمطريقة يساعد عمى تنفيذ العقد ويحوؿ دوف الفسخ. . و (2)المتوقع حدوثو 

إف التفاوض يساعد عمي إبراـ العقد؛ وذلؾ لأف الحرية في التفاوض تبعث في  -
نفوس المتفاوضيف قدراً مف الطمأنينة في إبداء الرأي والاقتراحات دوف أدنى مسئولية, ومف 

 .(3)التفاؤؿ في التوصؿ إلى إبراـ العقد شأف ذلؾ أف يجعؿ ىناؾ قدراً كبيراً مف 

وخلافاً لما سبؽ, ففي حالة إذا كاف المتفاوضاف لا يتمتعاف بالحرية في التفاوض بأف 
كانا مجبريف عميو مثلًا, فإف العقد لا يظير لموجود في تمؾ الحالة؛ ذلؾ لأف التفاوض 

 فاوض مرغـ عميو.يتطمب التعاوف مف المتفاوضيف وأف ىذا التعاوف لا يتحقؽ مف مت

ذا  ف الأحكاـ القضائية تكاد تعد نادرة عمى إجبار المتفاوضيف عمى التفاوض, وا  ىذا وا 
صدر حكـ يعد في حكـ الشاذ, ومثاؿ لمحكـ الذي يعد بمثابة النادر بشأف الإرغاـ عمى 

 ــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــ

Janice Nadler, op.cit, p . ( ) 
 .224د .عبدالعزيز المرسي حموده, مرجع سابؽ, (2) 
د . محمػػػد حسػػػف قاسػػػـ, مراحػػػؿ التفػػػاوض فػػػي عقػػػد الميكنػػػة المعموماتيػػػة )دراسػػػة مقارنػػػة(, دار الجامعػػػة  (3)

 .191الجديدة لمنشر, بدوف سنة نشر, ص 
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, والذي قضى 1976ديسمبر  28التفاوض الحكـ الصادر مف محكمة استئناؼ باريس في 
 .(1)ـ الطرفيف عمي التفاوض لمتوصؿ إلى اتفاؽ(فيو )بإلزا

 وأف ىذا الحكـ يعد نادراً ولا يقاس عميو.  

 يساعد التفاوض عمي تقريب وجيات النظر المختمفة :  -

تمؾ الأىمية تظير في عقود التجارة الدولية بصفة خاصة, حيث إف كؿ طرؼ في 
والاقتصادية والفكرية والسياسية والقانونية, الغالب يختمؼ عف الآخر في الثقافة الاجتماعية 

وبالتفاوض تتقارب وجيات النظر, فنجد مثلًا عندما يتـ التعاقد عمى عقد بيعٍ تجاري دولي  
بيف مشترٍ سعودي يقوـ ببيع المحوـ في المممكة العربية السعودية وبيف بائعٍ برازيمي يقوـ 

دي المشتري السعودي رغبتو في أف يكوف بتصدير المحوـ المجمدة, فإنو أثناء التفاوض يب
الذبح عمى الطريقة الإسلامية, وذلؾ بخلاؼ عما ىو متعارؼ عميو في البرازيؿ التي لا 
تقوـ بذبح المواشي, فمولا إجراء التفاوض لعمؿ المشتري عمى فسخ العقد, لاسيما وأف 

 .(2)لاميةالمممكة العربية تشترط في المحوـ أف تكوف مذبوحة عمى الطريقة الإس

 تعد المفاوضات جزء من العقد : -

قد يحيؿ المتعاقداف بشأف مسالة معينة في العقد كتحديد الثمف أو تحديد كمية 
البضاعة إلى ما تـ الاتفاؽ عميو أثناء التفاوض, وفي تمؾ الحالة يعد ما تـ الاتفاؽ عميو 

 .(3)أثناء التفاوض جزءاً أصيلًا وأساسياً مف العقد

 يتحقق الرضا الكامل لشروط العقد : بالتفاوض -

 ــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــ
 (1)

 C.A Paris,    Sept.    .   

لية المدنية الناشئة عف إخلاؿ المتفاوض بالتزامو بالتفاوض ئو د. بف أحمد صميحة, آثار المس ليو فيإمشار 
.12ص ,2214العدد العاشر, والقانوف, السياسةدفاتر  نية, مجمةبحسف   

  
 .66- 65 سابؽ, سلامو, مرجعحمد عبدالكريـ أ .د(2)

 .72-69الله عبد المالؾ, مرجع سابؽ, ص د. ىشاـ ضيؼ (3)  
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إنو أثناء التفاوض كؿ شرط وبند يتـ الاتفاؽ عميو يعد في الغالب قد خضع لمتدقيؽ 
والتمحيص مف قبؿ الأطراؼ المتفاوضة, وأف اعتماده في العقد يجعؿ تنفيذه بالنسبة 

 لمطرؼ الممتزـ أمراً ميسوراً لا توجد فيو صعوبة.
 

 المطمب الثاني 
 الالتزامات الواجب تنفيذىا أثناء التفاوض

 بأي عادة المتفاوضة ممزمة الأطراؼ تعد إنو طبقاً لمنظرية التقميدية لتكويف العقد, لا
المألوؼ أف إجراءات تكويف العقد غير رسمية,  فمذا كاف العقود, إبراـ إجراءات شيئاً بشأف

القوانيف  فإف معيف,  ولذلؾ وبالتالي  كاف الذي يحكميا الأعراؼ المتبعة في مجتمع
تقـ بفرض  وكذلؾ لـ إبراـ العقود, إجراءات في التدخؿ في البداية منذ الوطنية قد امتنعت
المفاوضات, الميـ إلا حديثيا عف الإيجاب  ىذه بيا تجري التي الطريقة أي التزامات بشأف

 والقبوؿ. 

, العقود التجارية الدوليةونظراً لأىمية عميمة التفاوض في الوقت الحالي خاصة في 
كاف لابد مف إلزاـ الطرفيف المتفاوضيف بالتزامات معينة أثناء التفاوض, وأف تمؾ 

أف فرض تمؾ الالتزامات لا يعد عائقاً في إبراـ  الاقتصادية الدراسات الالتزامات قد أثبتت
 في راؼالأط إف العقد, وأنو مف الممكف أف تؤدي إلى الزيادة في إبراـ العقود, حيث

تعرؼ القواعد والالتزامات التي يمتزـ بيا كؿٌّ منيـ, وفي ذلؾ يكونوف  سوؼ المفاوضات
 .(1)أكثر ارتياحاً وثقة أثناء إجراء التفاوض

كما أف تمؾ الالتزامات التي يتـ إلزاـ المتفاوضيف بيا تعد عاملًا قوياً وفعالًا لخروج  
لى الحياة, وذلؾ في حالة إذا قاـ كؿ المفاوضات بنتيجة إيجابية, وظيور عقد جديد إ

متفاوض بتنفيذ تمؾ الالتزامات عمى أكمؿ وجو, فإف ذلؾ سوؼ يبرئو مف المسئولية, وفي 
حالة إذا لـ يكتب لتمؾ المفاوضات النجاح, وكاف ىذا الفشؿ نتيجة عدـ تنفيذ أحد مف 

 ــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــ
 ( )

 Alyona N. Kucher, Pre-Contractual Liblity: Protecting The rights of The 

parties Engaged, May     , p , Available at 

(www.law.nyu.edu/sites/default/files/upload.../kucher-paper.pdf). 

http://www.law.nyu.edu/sites/default/files/upload.../Kucher-paper.pdf
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كما , (1)فاوض الآخر المتفاوضيف ليذه الالتزامات, فإنو يعد ىذا الطرؼ مسئولًا تجاه المت
  أف تمؾ الالتزامات متعددة, ومنيا الآتي :

 الالتزام ببدء التفاوض : -الالتزام الأول 
إف الالتزاـ ببدء التفاوض يعد الخطوة الأولي في التفاوض, وفي حالة إذا التزـ 
الأطراؼ وقاموا بالاجتماع مف أجؿ التفاوض فمف الممكف التغمب عمي جميع الصعاب, 

 وتبادؿ الآراء والوصوؿ إلى نتيجة مرضية ليـ جميعاً.

جراء التحاور فيما بينيـ وتبادؿ  ويقصد ببدء التفاوض: اجتماع المتفاوضيف وا 
 المقترحات والآراء حوؿ العقد المزمع إبرامو.

ف الوقت الذي يبدأ فيو التفاوض قد يتفؽ عميو المتفاوضوف في الأعـ الغالب   .(2)ىذا وا 

, فنجد أنو يرجع في ؤؿ حوؿ أي مف الأطراؼ يمتزـ بالانتقاؿ لمطرؼ الآخرويثار التسا
ذلؾ  إلى ما أبداه المتفاوضوف في خطاب النوايا, مف الطرؼ الذي سوؼ يقوـ بالانتقاؿ 
إلى مكاف التفاوض حسب ما ىو متفؽ عميو, والتواجد في الزماف والمكاف المتفؽ عميو فيما 

 إحضار المستندات التي اتفقا عمي إحضارىا., ويمتزـ كؿٌّ منيـ ب(3)بينيـ

كما أف الالتزاـ ببدء التفاوض يعد التزاماً بتحقيؽ نتيجة معينة, فمف خلالو يجب عمى 
 .(4)الطرفيف المذيف ينوياف التعاقد الدخوؿ في التفاوض والبدء فيو 

ى في كما أف ىذا الالتزاـ يقوـ بتنفيذه الطرؼ الذي يجب عميو اتخاذ الخطوة الأول 
 المبادرة بالتفاوض, فإف لـ يقـ باتخاذ تمؾ المبادرة عد مرتكباً لخطأ ومستوجباً المسئولية.

 ــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــ
 .269ص  مرجع سابؽ, حموده, عبد العزيز المرسي  .د(1)  
  

 .124ص  مرجع سابؽ, حمد عبدالكريـ سلامو,أ د.(2)
 دراسػػةثارىػػا ""آو  العقديػػة الطبيعػػةؼ قػػانوني جديػػد لمفاوضػػات العقػػد "يػػرسػػاء تكيإنحػػو  حمػػدي بػػارود, .د(3)  

 19,ص2211كتوبرأالثلاثوف, د,العدوالاقتصادية القانونيةالجامعات لمبحوث  اتحاد ة",مجمتأصيمية ةتحميمي

 
 .222ص  مرجع سابؽ, محمد حسف قاسـ, د.(4)
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ف الالتزاـ ببدء التفاوض يقابمو مف الناحية الأخرى التزاـ المتفاوض الآخر  ىذا وا 
بالاستجابة إلى التفاوض, كذا الرد عمى رسائؿ الطرؼ الآخر, وفي حالة عدـ قيامو بذلؾ 

 .(1)عد مرتكباً لخطأ يستوجب المسئوليةالعمؿ ي

 الالتزام بالاستمرار في التفاوض :  -الالتزام الثاني  
, (2)إف ىذا الالتزاـ يعد مكملًا لالتزاـ السابؽ ببدء التفاوض ويجعؿ منو ذا فائدة عظمى

إلا أنو يختمؼ عنو مف حيث إف الالتزاـ بالاستمرار في التفاوض ىنا التزاـ ببذؿ عناية 
 .(3)شخص المعتاد لا التزاـ بتحقيؽ نتيجة معينةال

, أف الالتزاـ ببذؿ عناية الشخص (4)فإننا نعتقد مع جانب مف الفقو وخلافاً لما سبؽ,
المعتاد في الاستمرار في التفاوض لا يؤخذ عمي إطلاقو, فقد وجدت ىنالؾ العديد مف 
الأحكاـ الصادرة مف المحاكـ الفرنسية والتي أصبحت تصدر باستمرار, والتي تجعؿ مف 

اوض الذي قطع التفاوض وعدـ الاستمرار فيو, موجباً لتحقيؽ المسئولية حينما يعد المتف
 ويعد المتفاوض سيئ النية في الحالات الآتية  :قطعيا سيئ النية, 

إذا تبيف أف الطرؼ الذي انسحب مف التفاوض وقاـ بقطعو لـ يكف متوافراً لديو  -1
 النية لمتعاقد بالمرة .

 إذا استمرت المفاوضات لفترة طويمة مف الزمف قبؿ الانسحاب منيا. -2

 الانسحاب مف المفاوضات, وكاف مف جانب واحد.عدـ وجود سبب يستدعي  -3

 ــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــ
 .115ص محمد حسيف عبد العاؿ, مرجع سابؽ, .د(1) 

 .124ص  مرجع سابؽ, حمد عبدالكريـ سلامو,أ .د(2) 
 .115مرجع سابؽ, ص  عبدالعاؿ,محمد حسيف .د (3) 

 ( )
 Delphine Descamps and RobertcMacdonald,Withdrawing from pre-contractual 

 negotiations under french law: an increased risk, the m&a lawyer,  may     , 

p   available(macdonaldlex.com/.../can-there-be-liabilities-for-abandoning-neg). 
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 الالتزام الثالث: الالتزام بمراعاة حسن النية أثناء التفاوض :

إف التزاـ المتفاوضيف بمراعاة حسف النية في مرحمة المفاوضات يعد الالتزاـ الأصيؿ 
 .(1)في مرحمة التفاوض؛ وذلؾ لأف جميع باقي الالتزامات الأخرى في التفاوض تتفرع منو 

ىذا وأف الأطراؼ المتفاوضة تكوف ممتزمة بمراعاة حسف النية منذ لحظة بدء 
 . (2)المفاوضات, وفي أثنائيا وحتى في ختاميا

واليدؼ مف التفاوض بحسف نية بيف الأطراؼ يكمف في إقامة نوع مف التوازف المعقوؿ 
والجدية في مرحمة  بيف الحرية التعاقدية وبيف تقرير الحد الأدنى مف الثقة والاستقرار
 . (3)التفاوض, والتي لا تجعؿ الأطراؼ ممتزميف بالتوصؿ إلى إبراـ العقد 

أف الغرض مف مراعاة حسف النية في مرحمة التفاوض, أف تمؾ  ونعتقد مف جانبنا,
المرحمة قد تستغرؽ وقتاً قد يطوؿ, وكذلؾ قد يستمزـ انتقاؿ أحد الأطراؼ مف دولة إلى 

تى يقدـ أحد الأطراؼ عمى التفاوض أف يضمف أف الطرؼ الآخر أخرى, فكاف لابد ح
 سوؼ يكوف جاداً في تفاوضو معو .

وتظير سمات المتفاوض حسف النية, في عدـ إشاعة أخبار كاذبة بشأف العقد المزمع 
إبرامو, وكذلؾ عدـ التفاوض لمجرد الدعاية والتسمية ومعرفة أحواؿ السوؽ بشأف سمعة ما, 

, (4)لمفاوضات أو الانسحاب منيا فجأة دوف سبب معقوؿ يبرر الانسحاب وكذا عدـ قطع ا
كما أف حسف النية في التفاوض يمزـ الأطراؼ المتفاوضة بأف يصبح سموكيا يتفؽ مع 

, وكذلؾ الجدية في التفاوض, (5)المألوؼ في التعامؿ وما يجري عميو العمؿ في التفاوض 

 ــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــ
د. بمحاج العربػي, الإطػار القػانوني لممرحمػة السػابقة عمػي إبػراـ العقػد فػي ضػوء القػانوف المػدني الجزائػري (1)  

 .    62, ص2212"دراسة مقارنة", دار وائؿ لمنشر,

 
 .    82د. حياة محمد محمد أبوالنجا, مرجع سابؽ, ص  (2)

 .115د. بف أحمد صميحة, مرجع سابؽ, ص(3) 

 
 .274د. عبد العزيز المرسي حمود, مرجع سابؽ, ص (4)

 
 .427د. حساـ الديف كامؿ الأىواني, مرجع سابؽ, ص(5)
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رار والاعتداؿ والاستقامة, وتوافر الحد الأدنى مف والمصارحة, والمكاشفة, وعدـ إفشاء الأس
 .(1)الثقة بيف المتفاوضيف, وقد يؤدي كؿ ذلؾ إلى التوصؿ إلى إبراـ العقد النيائي

ونجد أف ىنالؾ العديد مف الدوؿ قد أدركت تمؾ الفائدة المرجو تحقيقيا مف إلزاـ 
مف تمؾ الدوؿ قد نص  الأطراؼ المتفاوضة بحسف النية في تفاوضيـ, وكاف ىنالؾ جانب

عمي إلزاـ المتفاوضيف بمراعاة حسف النية, وكاف ذلؾ بموجب نص صريح في تشريعاتيا 
الداخمية,  والجانب الآخر مف تمؾ الدوؿ قد نص عمى مراعاتيا مف خلاؿ الأحكاـ 

ننا سوؼ نمقي الضوء حوؿ بعض تمؾ الدوؿ,  وذلؾ القضائية الصادرة عف القضاء, وا 
 لي :عمى النحو التا

 أولًا : الدول التي ألزمت المتفاوضين بمراعاة حسن النية بموجب نص تشريعي : 
نجد أف ىنالؾ جانباً مف الدوؿ قد نص عمى إلزاـ المتفاوضيف بمراعاة حسف النية في 
ننا سوؼ نمقي  مرحمة التفاوض بموجب نص صريح وذلؾ مف خلاؿ تشريعاتيا الداخمية, وا 

 الضوء حوؿ أىميا :

 القانون المدني الإيطالي :  -1
إف القانوف المدني الإيطالي قد نص عمى التزاـ المتفاوضيف بمراعاة حسف النية في 

والتي نصت عمى أف " سموؾ الأطراؼ المتعاقدة 1337مرحمة التفاوض وذلؾ في المادة 
 .(2)أثناء التفاوض وأثناء تكويف العقد يجب أف يكوف متطابقاً مع حسف النية "

ف المحاكـ الإيطالية كانت قد عممت عمى تطبيؽ النص السابؽ عمى نحو ىذا و  ا 
, وأوجبت توافر المسئولية في حالة إذا ما كاف أحد طرفي التفاوض سيئ النية  ,  صارـ

  

 ــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــ

 
 .263د. أحمد السعيد الزقرد, مرجع سابؽ, ص (1)

 ( )
 Italian Civil Law Art      

(The Parties, In The Conduct Of Negotiations And The Formation Of 

Thecontract,  Shall Behave According To Good Faith). 
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 :(1)وقد قضت بتوافر سوء النية في الحالات الآتية

 : الانسحاب غير المبرر  ( أ)
وفي تمؾ الحالة يقطع أحد الأطراؼ المتفاوضة التفاوض دوف أف يكوف ىنالؾ مبرر  

 وجيو يدعو لذلؾ.

 :   )ب( قطع التفاوض في نياية التفاوض

وفي تمؾ الحالة تصؿ المفاوضات إلى درجة يعتقد معيا أحد الأطراؼ بشكؿ معقوؿ 
 يا فجأة.أف العقد قد أوشؾ عمى الإبراـ, ثـ يقوـ أحد المتفاوضيف بقطع

كما قد عممت المحكمة الإيطالية العميا عمى التوسع مف حالات سوء النية في المرحمة 
قبؿ التعاقدية, فقد جعمت مف مجرد التأخير في إبراـ العقد عقب انتياء مرحمة التفاوض 

 .(2)موجباً لممسئولية؛ نتيجة مخالفة حسف النية المطموب في التفاوض 

العديد مف دوؿ القانوف المدني قد سمكت مسمؾ إيطاليا ومنيا ونجد كذلؾ أف ىنالؾ 
سرائيؿ  .(4), واستراليا(3)دولة يوغسلافيا وا 

 ــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــ
 ( )

 Tommaso Febbrajo, Good Faith and Pre-Contractual Liability in Italy: Recent 

Developments in the Interpretationof Article      of the Italian Civil Code ,The 

Italian Law Journal,     , p   . 
 ( )

 Tommaso Febbrajo, Ibid, p   . 

   
 ىعم ةتضمنت فرض مسئولي1978مف قانوف الالتزامات اليوغسلافي الصادر في عاـ 32ف المادة إ(3)

مف قانوف العقود  12الطرؼ الذي يشارؾ  في مفاوضات وليس لديو نيو لإبراـ العقد. وايضا المادة 
 ةف يتصرؼ بطريقأود والتي توجب عمي الشخص في التفاوض عمي العق1978الاسرائيمي الصادر في 

 في  ـمشار اليي . ةوبحسف ني ةعرفي
Pedro Barasnevicius Quagliato, Teletech Brazil Services Ltda, Avenida 

Maria Coelho Aguiar, Sao Paulo, Brazil, The Duty To Negotiate In Good Faith 

International, Journal Of Law And Management, vol.    no.  ,     , p   , note 

 , Available at  (http://www.emeraldinsight.com/toc/ijlma/    ). 
ثناء أ النيةالاسترالي  تضمنت التزاـ المتفاوضيف بحسف  التجارةقانوف مف  52 المادةولي مف الأ الفقرة(4)  

             Alyona N.Kuche, op.cit, pمشار الييا في .  التفاوض 
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 القانون التجاري الكولومبي :  -2
إف المشرع التجاري الكولومبي قد أوجب عمى المتفاوضيف مراعاة حسف النية في أثناء 

 الكولومبي والتي نصت عمى أفمف القانوف التجاري  863مفاوضتيـ وذلؾ في المادة 
" الأطراؼ المتفاوضة يجب أف تكوف تصرفاتيـ في ضوء حسف النية وبدوف أخطاء, وذلؾ 

 . (1)أثناء مفاوضتيـ في التعاقد"

فمف خلاؿ ىذا النص, نجد أف المشرع التجاري الكولومبي قد ألزـ المتفاوضيف بمراعاة 
مييا أحكاـ القانوف التجاري, وذلؾ بخلاؼ حسف النية في العلاقات التجارية التي تنطبؽ ع

العقود المدنية؛ وذلؾ لأف العقود المدنية تكوف قيمتيا بسيطة, وتبرـ العقود فييا عمى الفور 
وفقاً لطبيعتيا وقيمتيا الاقتصادية, وذلؾ مثؿ المنتجات الاستيلاكية العادية والمحمية, 

قتصادية عالية, فإنيا تحتاج إلى فترة وذلؾ بخلاؼ العقود التجارية التي تكوف قيمتيا الا
 مف التفاوض.

وكذلؾ نجد أف المشرع التجاري الكولومبي لـ يكتؼ بإلزاـ المتفاوضيف بمراعاة حسف  
النية فقط أثناء مرحمة التفاوض, ولكنو إلزاميـ أف تكوف تصرفاتيـ دوف خطأ؛ وذلؾ لأف 

تشريع التجاري الكولومبي بمفرده, مراعاة مبدأ حسف النية لـ يكف كافياً في نظر واضعي ال
, فمذلؾ نجد أف كؿ طرؼ يدخؿ في تفاوض مع (2)فمذلؾ أضافوا إليو عبارة دوف أخطاء 

الطرؼ الآخر في علاقة تجارية يكوف محمياً مف الإىماؿ والممارسات غير العادلة التي 
 مف الممكف حدوثيا مف المتفاوض الآخر.

 ــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــ
 ( )

 Colombia Commercial Code Article     ) that the parties shall act in good 

faith and without fault during pre-contractual negotiations ) 
 ( )

 Silvia Gil-Walling, Liability Under Pre-contractual Agreements and Their 

Application Under Colombian Law and the CISG, Nordic Journal of Commercial 

Law (      ), note  ,Available  at (http://www.cisg.law.pace.edu/cisg/biblio/gil-

wallin.html ). 
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 م بحسن النية من غير نص تشريعي:ثانيا  : الدول التي تضمنت الالتزا
ف كانت لـ ينص في تشريعاتيا الداخمية عمى حسف النية  إف ىنالؾ جانب مف الدوؿ وا 
في أثناء التفاوض, إلا أف أحكاـ محاكميا قد أوجبت توافر المسئولية عمي الطرؼ الذي 

 يتفاوض بسوء النية.

يكف يتضمف النص عمي ومف تمؾ الدوؿ فرنسا, حيث إف قانونيا المدني الذي لـ  
مراعاة حسف النية في مرحمة التفاوض, ولكنو أوجب مراعاة حسف النية في مرحمة تنفيذ 

مف القانوف المدني الفرنسي  1134, وذلؾ مف خلاؿ الفقرة الثالثة مف المادة  الالتزامات
 .(1))أنو يجب تنفيذ الالتزامات بحسف نية(والتي نصت عمى 

نجد أف مراعاة حسف النية يكوف في مرحمة تنفيذ العقد دوف  فمف خلاؿ ىذا النص, 
زاء ىذا النص التشريعي لـ يكف لمفقو والقضاء أف يقفا مكبمي الأيدي  مرحمة التفاوض, وا 
أماـ ىذا النص, فقد سعيا جاىديف إلى امتداد حسف النية إلى مرحمة التفاوض, ولذا سوؼ 

 النية في مرحمة التفاوض.  حسف في تعزيز رىمانمقي الضوء حوؿ الفقو والقضاء الفرنسي ودو 

 دور الفقو الفرنسي في تعزيز دور حسن النية في مرحمة التفاوض : -1

إف الفقو الفرنسي قد نادى بمراعاة مبدأ حسف النية في أثناء مرحمة التفاوض, وجعؿ 
 الأطراؼ المتفاوضيف ممتزميف بو.

" قد نادى بأنو   1927( في عاـ (Raymond Saleilles فقد كاف الفقيو الفرنسي   
يجب  عمى الأطراؼ بعد أف يدخموا في التفاوض أف تكوف تصرفاتيـ مطابقة لحسف النية, 

 .(2)" ولا يمكف قطع المفاوضات بشكؿ تعسفي دوف تعويض الطرؼ المتضرر

  

  

 ــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــ
 ( ) 

civil code of french art    
 
art(    - )"they must be performed in good faith" 

 
( )

 Teletech Brazil Services Ltda, Avenida Maria Coelho Aguiar,Sao Paulo, 

Brazil, Op.Cit,  P   . 
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صياغة " أنو يتعيف قد أبدى مف وجية نظره  (Schmidt ) كما أف الفقيو الفرنسي
 .(1)مقتضيات حسف النية في صورة التزامات يعاقب مف يقوـ بمخالفتيا"

ف الفقو الفرنسي يكاد أف يجمع أف مراعاة حسف النية لا تقتصر عمى تنفيذ   ىذا وا 
 (2)الالتزامات بؿ تجاوز ذلؾ إلى مرحمة التفاوض.

 دور القضاء الفرنسي في تعزيز حسن النية في مرحمة التفاوض: -2

القضاء الفرنسي قد أصدر العديد مف الأحكاـ التي تمزـ الأطراؼ المتفاوضة إف 
بمراعاة حسف النية في مراعاة التفاوض, وتجعؿ مف الطرؼ الذي يتصرؼ بسوء نية 
مسئولًا حياؿ الطرؼ الآخر, ومف تمؾ الأحكاـ حكـ محكمة النقض الفرنسية الصادر في 

لوكيؿ التنفيذي لمشركة الأمريكية لتصنيع "حيث إنو قد شب نزاع بيف المدعي وا 1972
أنابيب الأسمنت, وقد جرت بينيـ مفاوضات مكثفة, وفي أثناء المفاوضات زار المدعي 
مقر الشركة في الولايات المتحدة لمراقبة تصنيع تمؾ الأنابيب , كما أنو حاوؿ أف يتأكد مف 

لؾ قاـ فجأة الوكيؿ المعمومات التي أدلي بيا الموزع بشأف تمؾ الأنابيب, وعقب ذ
بالاتصاؿ عمى المدعي تميفونياً يخبره بأنو قد توقؼ عف المفاوضات, كما أنو قد تـ إبراـ 
عقد مع أحد منافسي المدعي, وقد تـ النص في ذلؾ العقد بإلزاـ الشركة الأمريكية بعدـ 

 توريد أي الآلات مماثمة في المنطقة لمدة اثنيف وأربعيف شيراً.

النقض الفرنسية أف ىذا التصرؼ الصادر مف الوكيؿ التنفيذي  وقد قررت محكمة
 .(3)لمشركة في قطعو المفاجئ لممفاوضات يستوجب المسئولية" 

 ــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــ
الو ماجستير, د. التوفيؽ فيمي, المسئولية في فتره المفاوضات السابقة عمي السابقة عمي التعاقد, رس(1)  

 .56,ص2212-2229كمية العموـ القانونية والاقتصادية والاجتماعية , المغرب سنةجامعة الحسف الأوؿ,
 د. ذكري محمد حسيف, د. إستبرؽ محمد حمزه, التزامات الأطراؼ المتفاوضػة فػي عقػود التجػارة الدوليػة,(2) 

 .288, ص2216الثالث عشر,العدد  جامعة بابؿ )العراؽ(, مجمة المحقؽ الحمي لمعموـ القانونية والسياسية
( )

 Cass Com           Jcp      Ii      . 

مشار اليو في    

 R.j.p. Kottenhagen, from freedom of contract to forcing parties to 

agreement. On the consequences of breaking off negotiations in different 

legal systems,    ius gentium, journal of the university of baltimore 
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ونجد أف ىذا الحكـ الصادر محكمة النقض الفرنسية يعد ممزماً لأطراؼ التفاوض 
 بمراعاة حسف النية, وأف الشخص الذي يتصرؼ بسوء النية أثناء التفاوض سوؼ يعد

 مسئولًا عف الأضرار التي تمحؽ بالطرؼ الآخر.

 ثـ عقب ذلؾ الحكـ الصادر مف محكمة النقض الفرنسية توالت الأحكاـ القضائية,
والتي تقضي بعدـ جواز التفاوض بصورة صورية لمجرد التسمية أو الدعاية أو استطلاع 

حكمة استئناؼ باريس , ومنيا الحكـ الصادر مف م(1)السوؽ, دوف توافر نية حقيقية لمتعاقد
والذي نص عمى أنو " لا يجوز إتياف أي سموؾ مف شأنو إشاعة آماؿ  13/12/1984في 

 .(2) "جدية بدوف التفاوض مدة لإطالة الآخر الطرؼ لدى زائفة ثقة كاذبة تبعث

 الالتزام الرابع : الالتزام بالإعلام : 
إف الالتزاـ بالإعلاـ يعرؼ بأنو) التزاـ سابؽ عمي التعاقد يتعمؽ بالتزاـ أحد المتعاقديف 

البيانات اللازمة لإيجاد رضاء سميـ كامؿ  _عند تكويف العقد _بأف يقدـ لممتعاقد الآخر 
مستنير عمى عمـ بكافة تفصيلات ىذا العقد, وذلؾ بسبب ظروؼ واعتبارات معينة, قد 

العقد, أو صفة أحد طرفيو أو طبيعة محمو أو أي اعتبار آخر, يجعؿ  ترجع إلى طبيعة
مف المستحيؿ عمى أحدىما أف يمـ بمعمومات معينة, أو يحتـ عميو منح ثقة مشروعة 

 .(3)بالالتزاـ بالإدلاء بالبيانات (-بناء عمي جميع ىذه الاعتبارات-ـلمطرؼ الآخر الذي يمتز 

 ـــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــ
center for international and comparative law     ,p  , available at 

)contract.pdf   of   freedom   https://repub.eur.nl/pub/.../from( 

 
 .849, صMestre (J), تعميؽ R.T.D.civ ,1994, 22/22/1994نقض تجاري فرنسي, (1)

 .67مرجع سابؽ ,ص العربي, بمحاج  د.مشار اليو في       

 .Mestre(J), تعميؽ 97, ص13/12/1984 ,RTDC ,1986(, Parisاستئناؼ باريس )(2) 
 .67ص  مرجع سابؽ, بمحاج العربي, د.  مشار اليو في     

عمػي  نزيو محمد الصادؽ الميدي, الالتزاـ قبؿ التعاقػدي بػالإدلاء بالبيانػات  المتعمقػة بالعقػد وتطبيقاتػود. (3) 
 .16 -15, ص 1982بعض أنواع العقود "دراسة فقيية قضائية مقارنة ", دار النيضة العربية ,

https://repub.eur.nl/pub/.../from%20freedom%20of%20contract.pdf
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التزاـ قانوني عاـ سابؽ عمى التعاقد, يمتزـ بموجبو )  كما عرؼ الالتزاـ بالإعلاـ بأنو
أحد الطرفيف أف يقدـ لمطرؼ الآخر كافة المعمومات المؤثرة في قبولو لمتعاقد, والتي يعجز 

 .(1) (ظراً لظروؼ التعامؿ أو صفة العقدكاف مف المتوقع تبصيره بيا ن عف الإحاطة بيا أو

) واجب قانوني يمتزـ بو أحد  لاـ بأنوويمكننا مف جانبنا, تعريؼ الالتزاـ بالإع 
المتفاوضيف في العادة قبؿ إبراـ العقد, وأثناء التفاوض بأف يجعؿ المتفاوض الآخر عمي 
بينة صادقة مف المعمومات الجوىرية التي يكوف ليا دور جوىري في قرار المتفاوض الآخر 

 لالو ( .مف حيث إبرامو العقد مف عدمو ولـ يكف في مقدوره معرفتيا إلا خ

  ويستخمص من ىذا التعريف الأمور الآتية :

 صادقاً  يكوف أف بالمعمومات بالإدلاء يقوـ الذي الشخص يمزـ الالتزاـ بالإعلاـ إف -1
 .بيا لمطرؼ الآخر يدلي التي المعمومات جميع في

 تكويف في جوىرية يكوف قاصراً عمى المعمومات التي تكوف بالمعمومات الإدلاء إف -2
عدـ إبراميا, ولا يشمؿ ىذا الالتزاـ  أو الصفقة إبراـ حيث الآخر مف الطرؼ عقيدة

 المعمومات التي لـ تؤثر في عقيدة المتفاوض الآخر .

إف الالتزاـ بالإعلاـ يكوف قاصراً عمى المعمومات التي لـ يكف الطرؼ الآخر  -3
أخرى بخلاؼ  عالماً بيا, ولـ يكف في مكنتو الحصوؿ عمى تمؾ المعمومات مف مصادر

 الطرؼ الذي يتفاوض معو.

كما أنو طبقاً للالتزاـ بالإعلاـ إذا قاـ أحد المتفاوضيف بالإدلاء بمعمومات كاذبة يعد  
 .( 2)سيئ النية, وبالتالي يستوجب المسئولية عمى فعمو ىذا 

ف عدـ الالتزاـ الإعلامي يمنح الطرؼ المتفاوض الذي لـ يتـ إعلامو الحؽ في  ىذا وا 
 ((Bates v. Cushmaفسخ العقد, وىذا ما طبقتو إحدى المحاكـ الأمريكية في قضية 

 ــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــ
 .87حياة محمد محمد أبو النجا, مرجع سابؽ, ص .د(1) 
 .112ص  مرجع سابؽ, حمد عبدالكريـ سلامو,أ د.(2) 
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 ليوقع يكف لـ المشتري وسندات, وأف أسيـ بشراء تتعمؽ "حيث إف أحداث تمؾ القضية 
 البائع أثناء التفاوض لا يتفؽ مع الواقع. ف الذي أدلي بوأف البيا عمـ قد كاف إذا العقد

 الكشؼ في البائع نظراً لإخفاؽ العقد فسخ إمكانية وقد رأت المحكمة أف المشتري لديو
 .(1)صمة وكاف البائع عمى عمـ بيا"  وذات بياف أشياء ذات أىمية عف

عف  الإفصاح عدـ الأمريكية عمى تكييؼ المحاكـ تعمؿ الحالي, الوقت وفي 
 مف ذلؾ التضميؿ يكوف أف تضميؿ وتطبؽ آثاره القانونية, ويمكف أنو المعمومات, عمى
 بعض عف أحد الأطراؼ عدـ الإفصاح يتعمد ذلؾ عندما ويحدث خلاؿ الصمت,

لمطرؼ الآخر, وحتى تتحقؽ المسئولية عف عدـ الإعلاـ لابد أف يتـ إثبات  المعمومات
 : (2)خمسة أمور وىي عمى النحو التالي 

 العقد. موضوع بشأف المادية بعض الحقائؽ لا يتـ الإفصاح عف أف - 1

 بتمؾ الحقائؽ المادية. أف يعمـ الطرؼ الذي لـ يفصح - 2

الخاطئ لدى  والانطباع عف الحقائؽ الكشؼ عدـ بيف سببية علاقة تكوف ىناؾ أف - 3
 الطرؼ الآخر .

 الخاطئ الانطباع عمى يعتمد يكوف الطرؼ الذي لـ يفصح يجعؿ الطرؼ الآخر أف - 4
 فعاؿ. بشكؿ الناتج

 .الخاطئ الانطباع عمى الاعتماد نتيجة ضرر حدوث - 5 

عمي  السابقة العلاقات يعد ذا أىمية في القانوني الواجب ىذا فإف ولكؿ ما تقدـ,
 المعمومات كؿ يعرؼ أف كؿ طرؼ ويوجب عمى إبراـ العقد, أجؿ الطرفيف مف بيف التعاقد

 .(3)الطرفاف إليو سيصؿ الذي الاتفاؽ بشأف الصمة ذات المادية والحقائؽ أو بعضيا

 ــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــ
( )

  Florence Caterini , Pre-contractual Obligations in France and the 

United States, University of Georgia School of Law,     , p   
 ( )

  Florence Caterini , op.cit, p  . 
 ( )

  Florence Caterini, op.cit, p  . 
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 الالتزام بالمحافظة عمي سرية المعمومات : -الالتزام الخامس 
إف الالتزاـ بالمحافظة عمى سرية المعمومات يقصد بو ىنا : المحافظة عميى سرية 
المعمومات الفنية أو غيرىا مف صور المعمومات المختمفة التي يمكف أف تكوف محلًا أو 

 . (1)موضوعاً لإبراـ عقد تجاري دولي 

بغي أف كما أف شرط الالتزاـ بسرية المعمومات المتحصمة في أثناء التفاوض لا ين
يشمؿ فقط الالتزاـ بعدـ إفشاء ىذه المعمومات إلى الغير, ولكنو يشمؿ الالتزاـ بعدـ 
استخداـ المعمومات المتحصمة في التفاوض لغير غرض التفاوض أيضاً, بمعنى أنو لا 
يجوز لممتفاوض الذي وصمت إلى عممو ىذه المعمومات السرية أف يستخدميا بصفة 

 .(2) شخصية لتحقيؽ مكاسب لو

ويظير مف خلاؿ ما سبؽ, أف الالتزاـ بسرية المعمومات يعد مقترناً بالالتزاـ بالإعلاـ, 
ويعد ىذا الالتزاـ مكملًا لو؛ وذلؾ لأنو إذا كاف في مصمحة أحد الأطراؼ أف يدلي إلى 
الطرؼ الآخر بالمعمومات الضرورية والجوىرية, فإنو تحقيقاً لمتوازف يكوف في مصمحة 

 ف يضمف أف تمؾ المعمومات سوؼ لا يتـ الكشؼ عنيا ونشرىا إلى الغير.الطرؼ الآخر أ

 

  

 ــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــ
دار   ,الثالثة ةالطبع ,1999لسنو 17المصري رقـ  التجارةف و شرح قان القميوبي,ة مصطفى سميح د.(1)  

 .332ص  ,2222 العربية, النيضة
 سرار في عقود نقؿ التكنولوجيا,الأ  ةعمي سري بالمحافظةالعلا النمر, الالتزاـ  بوأبوالعلا عمي أ د.(2)  

 ةالسن وؿ,العدد الأ جامعو عيف شمس, الحقوؽ ةكمي ,والاقتصادية القانونيةالعموـ  ةور في مجمشبحث من
  .24ص ,2226يناير  بعوف,ر والا الثامنة
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 المطمب  الثالث
 مدى المسئولية قبل التعاقدية عن مخالفة الالتزامات التفاوضية

قد رأينا فيما سبؽ مرحمة التفاوض توجب إتباع التزامات معينة عمى كؿ متفاوض في أثناء 
مرحمة المفاوضات, وفي حالة إذا قاـ أي مف المتفاوضيف بمخالفة تمؾ الالتزامات, فإنو 

 يعد مسئولًا عف فعمو. 

عدـ  بموجب التعاقدية قبؿ بالمسئولية تاريخياً  المدني القانوف نظـ ىذا وقد اعترفت
  culpa in)  الألماني قد اعتمد نظرية  المذىب كاف وقد النية حسف مراعاة واجب

contrahendo)  بشكؿ ولقد كانت تمؾ النظرية مؤثرة التفاوض(, في )الخطأوالتي تعني 
, 1861 عاـ إلى تاريخ تمؾ النظرية ويعود القانونية الأخرى, النظـ مف العديد في خاص

مرحمة  خلاؿ نية بحسف بالعمؿ ممتزمة المتعاقدة الأطراؼ فقد كانت تؤسس عمي أف
التوصؿ إلى  منع في لائؽ غير بشكؿ يعمؿ الذي لمطرؼ يتسنى وذلؾ حتى المفاوضات؛

 .(1)المتضرر الطرؼ بأف يصبح مسئولًا تجاه اتفاؽ

 العقود قانوف تجد جذورىا في)الخطأ في التفاوض(  نظرية أف مف الرغـ وعمى
 الفرنسي ومنيا النظاـ القانوني المدني, القانوف أنظمة بيا غالبية تأثر فقد الألماني,

النظرية  ىذه أرست كما قد الاشتراكية, الأنظمة وكذلؾ بعض والنمساوي, والسويسري
 وىي وبورتوريكو, لولاية ويزيانا المدنية القوانيف مف في كؿ. المتحدة الولايات جذورىا في

 .(2)لأمريكية المتحدة ا الولايات في ولايات

ف أركاف المسئولية قبؿ التعاقدية في مرحمة المفاوضات لا تختمؼ عف أركاف  ىذا وا 
 المسئولية العقدية أو المسئولية التقصيرية, وأف تمؾ الأركاف تتمثؿ في الآتي : 

  
 ــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــ

         
( )

 Diane Madeline Goderre, International Negotiations Gone Sour:    

Precontractual Liability under the United Nations Sales Convention,    U. 

Cincinnati Law Review (    ),  p   , Available at 

(https://www.cisg.law.pace.edu/cisg/biblio/goderre.html). 
( )

 Diane Madeline Goderre, Ibid, p   . 



 محمد صلاح عبداللاهد/  ــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــ
 

142 

 

 عنصر الخطأ : -الركن الأول 
وأف ىذا العنصر  ,(1)إف انحراؼ المتفاوض عف السموؾ المألوؼ يعد خطأ مف جانبو 

 في مرحمو التفاوض يتحقؽ في الآتي : 

 قطع المفاوضات دون عذر مشروع : -1

إنو مف المتفؽ عميو أف المفاوضات ترتكز عمي مبدأ الحرية في التفاوض, ويكوف 
لممتفاوض مف منطمؽ ىذا المبدأ الحرية في الدخوؿ في المفاوضات أو الاستمرار فييا أو 

, ىذا (2)قطعيا, وذلؾ إعمالًا لمبدأ حرية التعاقد الذي ييميف عمي المرحمة قبؿ التعاقدية 
ف تمؾ الحرية لـ ي كف ليا مقيد سوى مراعاة مبدأ حسف النية والذي ينبغي أف يسود في وا 

العممية التفاوضية , حيث إف الدوؿ التي نصت عمى إلزاـ المتفاوضيف بمراعاة حسف النية 
في مرحمة التفاوض مثؿ إيطاليا وكولمبيا, تجعؿ الطرؼ المتفاوض الذي يقطع التفاوض 

 ة تصرفو ىذا . بسوء نية مسئولًا قبؿ الطرؼ الآخر نتيج

 إفشاء الأسرار التي تم الاطلاع عمييا في المفاوضات :  -2

إف الطرؼ الذي اضطمع عمي أسرارٍ معينة مف خلاؿ المتفاوض الآخر, وقاـ بعد ذلؾ 
 بإفشاء تمؾ الأسرار فإنو يعد مسئولًا قبؿ الطرؼ الآخر. 

ف إثبات الخطأ في التفاوض يكوف عمى الطرؼ الذي يدعي عم ى الآخر توافر ىذا وا 
الخطأ مف جانبو فيو الذي يجب عميو إثبات توافر ىذا الخطأ, وبذلؾ يصبح الطرؼ 

 .(3)المضرور ىو مف يقع عميو عبء إثبات ذلؾ 

 عنصر الضرر :  -الثاني  ركنال
إف الضرر الذي يمحؽ بالطرؼ المتضرر يتمثؿ في ضياع الوقت والنفقات التي تـ 

ض, وكذا كافة النفقات التي صرفت مف أجؿ إبراـ العقد انفاقيا في الاستعداد لمتفاو 
 ــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــ

 .61ص مرجع سابؽ, د. محمد حسيف منصور,(1) 
 .62ص  د. محمد حسيف منصور, مرجع سابؽ,(2) 

 .62ص مرجع سابؽ, د. محمد حسيف منصور,(3) 
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 والدراسات الأولية التي قدمت في المفاوضات وكذلؾ مصاريؼ التنقلات والإقامةالنيائي,

(1) 

 علاقو السببية :  -الثالث  الركن
يجب أف يكوف خطأ المتفاوض أو أحد مف أتباعو الذيف يعمموف تحت إرشاده يعد ىو 

 إلحاؽ الضرر بالمتفاوض الآخر المتضرر.السبب الرئيسي في 

 موقف التشريعات الوطنية والدولية من المسئولية في مرحمة التفاوضاولًا : 
إف العديد مف الدوؿ قد تضمنت في تشريعاتيا الداخمية أو عف طريؽ قضائيا تطبيؽ 
ننا سوؼ نبيف ذلؾ عمى النحو  المسئولية في مرحمو التفاوض, وكذلؾ التشريعات الدولية, وا 

 التالي : 

 أولًا : في التشريعات الوطنية  :
قبؿ التعاقدية,  إف العديد مف التشريعات الوطنية قد تضمنت النص عمى المسئولية

 ومنيا الدوؿ الآتية :

   في مصر : -1
إف القانوف المدني المصري لـ يتضمف أي نص ينظـ مرحمة التفاوض, تاركاً الأمر 

 في ذلؾ الي الفقو والقضاء لإيجاد الحموؿ المناسبة.

وقد استقر الفقو في مصر عمى أف المتفاوض يممؾ العدوؿ عف التفاوض في أي وقت 
رض في ذلؾ لأدني مسئولية إلا إذا ترتب عمى ىذا العدوؿ خطأ إلحاؽ ضررٍ ودوف أف يتع

بالطرؼ الآخر ففي تمؾ الحالة تتحقؽ المسئولية عمى مف عدؿ, وتصبح المسئولية ىنا 
 .(2)مسئولية تقصيرية

 ــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــ
 .121-122ص  مرجع سابؽ, حمد عبد الكريـ سلامو,أد. (1) 

 
 .274-275ص  مرجع سابؽ, اللاه, رجب كريـ عبد د. (2)
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و في ىذا الشأف فقضت كما أف محكمة النقض المصرية قد جاء حكميا متوافقاً مع الفق
 أثر أي بذاتيا عمييا يترتب لا مادياً  عملاً  إلا ليست " أف المفاوضة 9/2/1967في 

 لأية يتعرض أف دوف يريد الذى الوقت في المفاوضة قطع في حر متفاوض فكؿ قانوني
 عدؿ مف عمى مسئولية العدوؿ عمى ىذا يترتب ولا لعدولو المبرر ببياف يطالب أو مسئولية

 بالطرؼ الآخر ضرر عنو تنج إذا التقصيرية المسئولية معو تتحقؽ خطأ بو اقترف إذا إلا
  الخطأ. ذلؾ إثبات وعبء المتفاوض

ّـَ  ومف الطرؼ ذلؾ عاتؽ عمى يقع الضرر وىذا  عف العدوؿ مجرد اعتبار يجوز فلا ثَ
 يثبت أف يجب بؿ توافره عمى الدليؿ أو الخطأ لعنصر المكوف ىو ذاتو المفاوضة إتماـ
 لقياـ اللازـ الخطأ عنصر بيا ويتوافر العدوؿ بيذا اقترنت أخرى وقائع مف الخطأ

 .(1)التقصيرية المسئولية

نجد أف العدوؿ عف التفاوض أو القياـ بأي عمؿ يتنافى مع  فمف خلاؿ ما تقدـ, 
السموؾ المعتاد, ويترتب عمى ىذا العمؿ إلحاؽ ضررٍ بالطرؼ الآخر فإنو يعد مسئولًا 

 مسئولية تقصيرية أماـ الطرؼ الآخر. 

 في فرنسا : -2
 إف القانوف المدني الفرنسي لـ يحتو عمى نص بشأف المسئولية قبؿ التعاقدية, ولكف
الفقو والقضاء قد استقر عمى أف قطع المفاوضات وكذا الانسحاب منيا لا يترتب عميو 
أدنى مسئولية؛ لأف العممية التفاوضية ليست ممزمة ولممتفاوض الحرية في قطعيا في 
الوقت الذي يشاء, وذلؾ  ما لـ يكف الطرؼ المتفاوض متعسفاً في الانسحاب, بأف يقطعيا 

قدية وقد قاربت عمي الانتياء دوف مبرر مشروع, وتصبح المسئولية قبؿ تماـ العممية التعا
 .(2)ىنا مسئولية تقصيرية 

 ــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــ
الجػػػزء  ,18 ةحكػػػاـ المكتػػػب الفنػػػي سػػػنأ ةمجموعػػػ ,9/2/1967جمسػػػة 33لسػػػنة  167طعػػػف مػػػدني رقػػػـ (1)  
 .52ؽ ,334ص  وؿ,الأ

 
 .264ص مرجع سابؽ, اللاه, رجب كريـ عبد د.(2)
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 في المممكة المتحدة :  -3
, ولا يكوف  إف المفاوضات في القانوف الإنجميزي لا تعد سوى عمؿٍ ماديٍّ غير ممزـ

ف القانوف المتفاوض مسئولًا حتى ولو قطع المفاوضات وكاف ذلؾ بطريقة تعسفية؛ وذلؾ لأ
الإنجميزي يتبني مبدأ )أف المتفاوض لا يتحمؿ خطر تفاوضو(, ولكف القضاء الإنجميزي 
الحديث اتجو إلى تبني المسئولية التقصيرية عمى المتفاوض في حالو ارتكابو غشاً أو خطأ 

 . (1)جسيماً 

 :(2)في الولايات المتحدة الأمريكية -4
 في الدخوؿ الأمريكي, وقبؿ العقود قانوف في الزاوية حجر تقميدياً  التفاوض حرية كانت

 نشوء أدنى عنو دوف والتراجع التفاوض في المتفاوضة الحرية للأطراؼ يكوف فعمي اتفاؽ
 قطع المفاوضات عف الناجمة الأضرار عف حماية أي يتـ منح كاف لا ليذا مسئولية, ووفقاً 

 تنشأ قد التي المحتممة المكاسب تحقيؽ رغبة منو في مفاوضات في دخؿ لطرؼ المفاجئة
 مف الذي يعاني المفاوضات في أحد الأطراؼ فإف ذلؾ, عمى النيائي, وبناء الاتفاؽ عف

التوصؿ  يتـ لـ إذا للانتصاؼ سبيؿ لو ليس الآخر لمطرؼ لائؽ غير سموؾ بسبب خسارة
 في العقد. قبؿ الدخوؿ فعمي إلى اتفاؽ

 بالمسئولية اعترفت قد الأمريكية المحاكـ فإف التاريخية, الحقائؽ تمؾ مف الرغـ وعمى
 عمى ىنا بناء تنشأ لا التعاقدية قبؿ المسئولية وأف الحالات, بعض قبؿ التعاقدية في

 المحاكـ بؿ إف المفاوضات, أثناء النية حسف عدـ مراعاة واجب أو عاـ مخالفة التزاـ
 وأف تمؾ النظريات كالآتي:أساسية  نظريات ثلاث بموجب المسئولية قد فرضت الأمريكية

 : نظرية الرد -الأولى النظرية

التفاوض  مرحمة خلاؿ واحد لطرؼ الفاحش عدـ الإثراء تمؾ النظرية عمى وتنطوي
 .عمى حساب الطرؼ الآخر

 ــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــ

 
 272رجب كريـ عبد اللاه, مرجع سابؽ, ص د.(1)

 ( )
  Diane Madeline Goderre ,op.cit, p   -   . 
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 الخاطئ : التحريف نظرية - الثانية النظرية

 خلاؿ التي تعطى الخاطئة الجزاء عف المعمومات تمؾ النظرية عمى وتنطوي
 .شروط معينة  إلى التوصؿ نية بشأف المفاوضات

 نظرية مخالفة الوعد : -الثالثة  النظرية

 جانب أحد الأطراؼ, الذي يمنح مف الجزاء عمى الوعد تمؾ النظرية عمى وتنطوي
 دوف تنفيذه مف الطرؼ الواعد. الآخر, الطرؼ عميو ويعتمد

 : مرحمة التفاوضثانياً : موقف التشريعات الدولية من المسئولية في 
ننا سوؼ  إف التشريعات الدولية قد اتخذت مواقؼ شتى مف المسئولية قبؿ التعاقدية, وا 

 نبيف ذلؾ عمى النحو التالي :

 :(1) 1982في اتفاقيو فيينا  -1
أي  نجد أف يمكننا , فإنو لا1982مف خلاؿ النظر الظاىري في مواد اتفاقية فيينا 

صامتة  1982فيينا اتفاقية تزاؿ لا وبذلؾ التعاقدية, قبؿ ةالمسئولي فييا تنظيـ مادة يتـ 
زاء ىذا الصمت لا  خارج التعاقدية قبؿ المسئولية اعتبار ينبغي بشأف تمؾ المسئولية, وا 

 وبما ككؿ الاتفاقية تفسير خلاؿ مف تطبيقيا حيث إنو يمكف ؛1982فيينا  اتفاقية نطاؽ
 مبادئ خلاؿ تحميؿ أيضاً مف تطبيقيا الممكف, وكذلؾ مف. العامة مبادئيا تطبيؽ مع يتفؽ
توافر  وبيذا يثبت تحقؽ ونواياىـ, الأطراؼ سموؾ تفسير مع العادؿ والتعامؿ النية حسف

 .(2) 1982فيينا  اتفاقية بموجب التعاقدية قبؿ المسئولية

 ــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــ
 ىي اتفاقية دولية تنظـ أحكاـ البيوع الدولية. 1982اتفاقية فيينا    (1) 

 
( )

  Silvia Gil-Wallin, op.cit,  supra note   -   
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 :(1) في مبادئ اليندروا -2
قد نصت عمي المسئولية قبؿ التعاقدية في مرحمة التفاوض فنصت  إف مبادئ اليندروا

 عمى أنو  15 -1 -2في المادة 

 اتفاؽ. إلى التوصؿ عدـ عف مسئولاً  وليس التفاوض حرية لمطرؼ -1

 مسئولاً  يكوف نية بسوء المفاوضات يوقؼ أو يتفاوض الذي الطرؼ فإف ذلؾ, ومع -2
 الآخر. بالطرؼ لحقت التي الخسائر عف

 أو المفاوضات في طرؼ يدخؿ أف الخصوص, وجو عمى النية, سوء مف -3
 .(2)الآخر( الطرؼ مع اتفاؽ إلى التوصؿ عدـ يعتزـ يواصميا عندما

فمف خلاؿ ىذا النص نجد أنو ينص عمي المسئولية التي تنشأ نتيجة التفاوض بسوء 
يدخؿ فيو الشخص نية أثناء التفاوض, وطرحت مثالًا لمتفاوض بسوء نية, وىو الذي 

 وينوي عدـ التوصؿ إلى اتفاؽ .

 : (3)في مبادي قانون العقد الأوروبي -3 
إف مبادي  قانوف العقد الأوروبي قد نصت مثؿ مبادئ اليندروا عمى المسئولية قبؿ 

 والتي نصت عمى  321: 2التعاقدية وذلؾ في المادة 

 اتفاؽ. إلى التوصؿ عدـ عف مسئولاً  ولا يعد التفاوض حرية لمطرؼ -1

 ــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــ
 (1)

 مبادئ اليندروا ىي مبادئ دولية لتوحيد قواعد قانوف التجارة الدولي.   
 ( )

  Unidroit  Principles Article        

 - A Party is free to Negotiate and is not liable for Failure to Reach an 

Agreement. 

 - However, A party who Negotiates or Breaks off Negotiations in Bad Faith is 

liable for the losses caused to the other party. 

 - It is Bad Faith, in particular, for a party to enter into or continue Negotiations 

when intending not to reach an Agreement with the other party. 
 (3)

 مبادئ قانوف العقد الأوروبي ىي مبادئ دولية لتوحيد قواعد قانوف التجارة الدولي.   
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 حسف مع تتعارض التي المفاوضات أوقؼ أو تفاوض الذي الطرؼ فإف ذلؾ, ومعػ 2
 الآخر بالطرؼ لحقت التي الخسائر عف مسئوؿ العادؿ والتعامؿ النية

 الدخوؿ في طرؼ أي مع الخصوص, وجو عمى العادؿ, والتعامؿ النية حسف يتنافى -3
 الطرؼ مع اتفاؽ إلى لمتوصؿ حقيقية نية وجود دوف فييا الاستمرار أو مفاوضات في

فنجد مف خلاؿ ىذا النص, أف مبادئ قانوف العقد الأوربي قد نصت عمى نفس  (1)الآخر
 ما نصت عميو مبادئ اليندروا مف نشوء المسئولية قبؿ التعاقدية في مرحمة التفاوض  .

 نوعية الجزاء الذي يترتب عمي المسئولية في مرحمة التفاوض :

خطأ أحد المتفاوضيف ونتج عف ذلؾ ضرر مادي أو أدبي لمطرؼ الآخر,  إذا ثبت
كاف لمطرؼ المضرور الحؽ في إثبات ذلؾ والمطالبة بالتعويض, وىذا التعويض لا يجوز 
أف يتمثؿ في الإجبار عمي التفاوض أو الإلزاـ بإبراـ العقد, ولكف يقتصر دور القاضي أو 

تعويض النقدي الذي يجبر بو الضرر وذلؾ كمو المحكـ في تمؾ الحالة عمى القضاء بال
 .(2)طبقاً لمقواعد العامة

  

 ــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــ
 ( )

   PECL Article       
 - A party is free to negotiate and is not liable for failure to reach an agreement. 

 - However, A party which has Negotiated or Broken off Negotiations contrary 

to Good Faith and fair Dealing is Liable for the losses caused to the other Party. 

 - It is contrary to Good Faith and fair dealing, in particular, for a party to enter 

into or continue Negotiations with no real Intention of Reaching an Agreement 

with the other party. 

 64ص  مرجع سابؽ, د. محمد حسيف منصور,(2) 
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 ــــــــــــــةخاتمـــــــال

إنو لما كانت المرحمة السابقة عمى إبراـ عقود التجارة الدولية تتمتع بأىمية عظيمة في 
يتـ إبراـ تمؾ العقود؛ حيث إنيا تعمؿ عمى إزالو جميع ما يعوؽ إبراـ تمؾ العقود وقد 

خلاليا الاتفاؽ عمى جميع بنود العقد, مما تعزز مف سبؿ التوصؿ إلى اتفاؽٍ نيائي بشأف 
العقد المزمع إبرامو,  فمذا قد قمنا بتناوؿ ما تتضمنو تمؾ المرحمة مف خطابات نوايا, 

, أشكاؿ خطابات النوايا, وكذلؾ بياف ما تتميز بو موضحيف ماىية خطابات النوايا
 ف غيرىا, وكذا بياف مدى ما تتمتع بو خطابات النوايا مف قيمة قانونية.خطابات النوايا ع

وكذلؾ مف خلاؿ بحثنا ىذا, قد تناولنا الحالة الثانية التي تمر بيا المرحمة التي تسبؽ 
ماىية إبراـ العقود التجارية الدولية, وىي المفاوضات, وقد أوضحنا مفيوـ المفاوضات, 

مات التي يجب اتباعيا أثناء التفاوض, وكذا بياف المسئولية التفاوض, وكذلؾ بياف الالتزا
 . قبؿ التعاقدية عف مخالفة الالتزامات التفاوضية

 وقد خمصنا في دراستنا ىذه إلى عدد مف نتائج وتوصيات وىي تتمثؿ في الآتي :

أف تقوـ التشريعات في جميع الدوؿ بمعالجة ما يتبادلو المتفاوضيف في مرحمة  -1
 مف خطابات نوايا, وجعميا ممزمة إذا اتضح مف خلاؿ صياغتيا نية الالتزاـ .التفاوض 

 النية حسف اـ المتفاوضيف بمراعاةجميع الدوؿ بالنص عمى التز  في التشريعات أف تقوـ -2

في مرحمة المفاوضات باعتبار أف جميع باقي الالتزامات الأخرى أثناء التفاوض تتفرع 
 منو.
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