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13.2 Le frais,
I'enregistre erce ou de
fabrique et Brevets existants, dans Ie Terr|t0|re et pendant toute la
durée du Contrat. Chambre de Commerce et industrielle (CCl),
Contrat model ICC de franchise internationale, I'article 13.
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3 Contrat model de la ICC:

29.1 Au cas ou une clause serait considérée comme nulle ou inapplicable
ou serait réputée non écrite, par une décision judiciaire ou par une
sentence du Tribunal Arbitral, toutes les autres stipulations resteront
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en vigueur et ne seront donc pas affectées, jusqu'a la fin du Contrat.

29-2 Les parties conviennent toutefois de remplacer lorsque cela est
possible toute stipulation déclarée nulle par une stipulation qui
correspondra a leur volonté aussi objectivement et efficacement que
possible conformément aux relations établies entre elles.

1 Dominique BASCHET, Le savoir faire dans le contrat de franchise,
op. cit., GP, 1994, p. 693.
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5" L
franc eils de
son franc plaindre de
I'abstention de celui-ci; que par ailleurs, I'article 5 du contrat dispose
que le franchisé demeurent commercant indépendant, reste seul juge
des décisions et assume seul la direction de son entreprise; que des
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2 22.1 Le Franchisé reconnait que toute information fournie par le

Franchiseur dans le cadre du Contrat & un caractére strictement
confidentiel et doit étre traitée de cette maniére (une telle obligation
étant désignée ci-aprés comme "'Information confidentielle').

22.2 Toutefois, ne sera pas considérée comme une Information
confidentielle:

a) toute information dont le Franchisé pourra établir qu'il en avais
connaissance avant sa communication, ou qui a été divulguée au
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public, ou qui est généralement connue par le public, ou qui est
tombée dans le domaine public autrement que par la violation d'une
obligation de confidentialité au profit du Franchiseur ou de I'une des
personnes a qui I'information a été confiée;

b) toute information qui doit nécessairement &tre communiquée au
client dans le cadre de I'Activité.

22.3 En conséquence, le Franchisé ne divulguera pas d'Information
confidentielle directement ou indirectement a toute personne autre
gue ses employés ou les personnes qui interviendraient pour lui dans
le cadre du Contrat, étant précisé que le Franchisé s'assurera que ses
employés ou les personnes intervenant pour lui auront, avant toute
réception de I'Information confidentielle, accepté de supporter la
méme obligation de confidentialité et d'étre liés par un engagement de
confidentialité a I'égard du Franchiseur dans des conditions satisfaisant
ses exigences.

22.4 Le Franchisé s'assurera que personne d‘autre que ses employés ou
les personnes intervenant pour lui n'utiliseront I'une quelconque de
ces Informations confidentielles a une autre fin que celle permise dans
le cadre du Contrat.

1Michel TROCHU and NGO QUOC Chien, Le contrat de franchise au
vietnam, RDAI, n 6, 2009, p. 736.
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19-3 Le Franchisé n'aura pas le droit de déposer un brevet, dessin et
modele, de réserver un droit d'auteur et d'une maniere générale de
faire reconnaitre tous droits de propriété intellectuelle concernant le
savoir-faire, les Droits de propriété intellectuelle et/ou le Systeme
dans quelque pays que ce soit, sans l'accord préalable écrit du
Franchiseur: Le contrat model de la ICC.
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maniére constante et dong, la pe aire, a travers,
si besoin est, son actualisation constante: Didier Ferrier, Note sous
Cass. comm, 29 avril 1997 et Cass. comm., 8 juillet 1997, D. 1998, p.
338.
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1996, p

2 Francoise V se, séminaire
organisé & liege, le vendredi 29 septembre 2000, Bruylant
BRUXELLES, 2001, p. 79.

3 Ibid
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1 Ibid

2Francoise VIDTS, op. cit, in Le contrat de franchise, séminaire
organisé a liege, le vendredi 29 septembre 2000, Bruylant
BRUXELLES, 2001, p. 80.
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Bruyla KEN,
Contrat modele de fra e interna ale de la : les obligations
du franchisé, in le contrat de franchise, séminaire organisé a Liege, le
vendredi 29 septembre, 2000, Bruylant Bruxelles, 2001, pp. 143 et ss;
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1" Le
Nom commercial, Marques de commerce ou de fabrigue et Brevets
existants et, & ce titre, du droit de licencier ces éléments de propriété
intellectuelle.............. "., Chambre de Commerce et industrielle
(CCI), Contrat model ICC de franchise internationale, I'article 13.
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2c) a la connaissance du Franchiseur, I'utilisation par le Franchisé des droits
concédés au titre de I'Article 2 du Contrat ne portent atteinte a aucun
droit d'un tiers dans le Territoire, Chambre de Commerce et
industrielle (CCI), Contrat model ICC de franchise internationale,

I'article 13.
3 9-3 Le Franchisé n'aura pas le droit de déposer un brevet, dessin et
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modele, de réserver un droit d'auteur et d'une maniere générale de
faire reconnaitre tous droits de propriété intellectuelle concernant le
savoir-faire, les Droits de propriété intellectuelle et/ou le Systéme
dans quelque pays que ce soit, sans l'accord préalable écrit du
Franchiseur, Chambre de Commerce et industrielle (CCI), Contrat
model ICC de franchise internationale, I'article 9-3.

1 14.6 Si le Franchisé a connaissance d'une quelconque atteinte ou tentative
d'atteinte au Nom commercial, & une Marque, & un Brevet ou a tout autre
Droit de propriété intellectuelle enregistré, ou a connaissance d'un acte de
concurrence déloyale ou de tout acte pouvant porter atteinte a la notoriété
ou a la réputation des signes distinctifs du Franchiseur, ou a connaissance
d'une revendication d'un tiers a I'encontre de ces Droits de propriété
intellectuelle dans le Territoire, il devra immédiatement prévenir le
Franchiseur en lui fournissant toute information utile, Chambre de
Commerce et industrielle (CCI), Contrat model ICC de franchise

internationale, I'article 14-6.
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1 L'article 20 du contrat type de la ICC:.1 En contrepartie du droit
d'utiliser le Systéeme, le Nom commercial et les Marques, le Franchisé
paiera au Franchiseur un droit d'entrée initial de......... (ci-apres
designé le Droit d’entrée).

20.2 Le Droit d'entrée sera payé par le Franchisé au Franchiseur au
moment de la signature du Contrat. Le Droit d'entrée sera considéré
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comme acquitté lorsqu'il aura été percu par le Franchiseur et il ne
sera pas restituable.

ARTICLE 21: REDEVANCES: 21.1 En contrepartie des droits
concédés ci-dessus, le Franchisé paiera au Franchiseur une
redevance........... égale a........... % du Chiffre d'affaires trimestriel
prévisionnel.

100 e

2 Philippe PERNAUD, Le sort du contrat de franchise au jour du
prononceé du jugement d'ouverture du redressement judiciaire du
franchiseur ou du franchisé (loi du 25-1-1985), JCP, E, N 48, 28
novembre 1985, supplément, pp. 7 et ss.
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128.2 Le Franchisé devra immédiatement et définitivement cesser
d'utiliser, quelque maniere que ce soit tout document, méthode
confidentielle, fichier de clients, élément d'information, technique ou
procédure correspondant au Systéme, ainsi que les Nom commercial,
Marques, Droit de propriété intellectuelle, signe distinctif, tenue de
travail, slogan, logo, symbole, modeéle, dessin, associé au Systéme. En
particulier, le Franchisé devra cesser d'utiliser définitivement tout
matériel de publicité et tout élément promotionnel: vétement,
présentoir, et autre élément matériel qui porterait le Nom commercial
ou les Marques associés au Systeme.

GOOHE Ai%
T L

SO voir
besoin pour satisfaire une quelconque exigence légale. Tous les colts
de restitution de ces éléments seront supportés par le Franchisé. En
outre, le Franchisé devra immédiatement restituer au Franchiseur
tous les signes distinctifs, logiciels et autres éléments sous licence ou
couverts par un droit du Franchiseur.
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clientele p : Association
francaise de Norma anchise — relations
contractuelles, in les dossiers du journal des tribunaux, Maison
LARCIER, Bruxelles, 1992, p. 119.
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Eric GASTINEL, La procédure d'opposition et la franchise
commerciale en droit communautaire des ententes, RTD eur., juillet
1992, p. 468.
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1" Le fran uptia aupres
d'autres franchises", Décision de la Commission du 17 décembre 1986
relative & une procedure d'application de I'article 85 du Traité CEE
(IV/30937 — Pronuptia, JOCE, n L 13/39, de 15-1. 87.
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utilisa éthodes
commerciales U es, a de redevances en contrepartie
des avantages consentis. Un tel= =systeme, qui permet au franchiseur
de tirer parti de sa réussite, ne porte pas atteinte en soi a la
concurrence.
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" .......Jla_compatibilité des contrats de franchise de
distributio

wue dans lequel ils s'inserent™'®.

4" les clauses ¢ anchiseur ou
entre franchise, constituent des restrictions de la concurrence au sens
de I'article 85 paragraphe 1.....(et) sont susceptibles d'affecter le
commerce entre Etats membres"'.
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conclus entre
entreprises etablles dans le méme Etat membre, dans la mesure ou ils
empéchent les franchisés de s'établir dans un aure Etat

membre...... ",
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2" de l'interdiction faite au franchisé de vendre ou de mettre en
gérance son fonds de commerce sous peine de voir r de l'interdiction
faite au franchisé de résilier le contrat par le franchisseur".
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a ce que cell-ci soit conforme a Ilmage de marque du réseau
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pouvoir ainsi en tenir compte dans ses plans de production.
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2 Olivier GUTT, Le contrat de franchise face & la loi belge du 5 aoGt
1991 sur la protection de la concurrence économique, in Le contrat de
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franchise, Séminaire organisé a Liege, le Vendredi 29/ 9/ 2000,
Bruylant Bruxelles, 2001, p. 54.
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d'application de Il'article 85 du Trait¢ CEE (1Vv/32.034 -
Computerlande, JOCE, n L 222/12, de 10-1. 87.
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3 L'obligation pour le franchisé de ne pas exercer d'activités
concurentes pendant un an apres la fin du contrat dans un rayon de
dix kilomeétre autour de son ancien point de vente".
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3 Décision de la 086 relative & une
procédure d'application de Iartlcle 85 du Traité CEE (1\V/32,358-
Service Master, JOCE, n L 332/38 de 3-12. 87.
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8 & 4

franc e 2000,
Bruylant B

2 Claude Lucas de Leyssac, Droit du marché, PUF, 2002, p. 823; M.-C
Boutard Labarde, G. Canivet, E. Claude, V. Michel-Amsellem et J.
Vialens, LGDJ, 2008, n 99, pp. 102.




(Csilailly aulill) 2and) — LBy (o gild) Al 110

g hotina g o (g dadliall hla 5 U L8 cdaliad) L)
cliey) (ra Miw Y9 Lagy 4ublis) ¢ra 85 Balall cpa A5V 5240 4liUa cuay

Lulay) ) 4 o gl e il .8 &5 ga AU 3R  jaal)
cra A 22 (N e JE

LoBiaa & laaua BLE) (9 Al (e clagy 48U (s

reas

2l)] AaSa.a aSs 4.

dg i aa g (Prouptia A4 93 i) Lol kg
Balally (A B3Il 3ylel) laal) Alils ciad a3 Y jadiydll age Lgale Jaids



111 BAad) Audlially L lial) ASLal) (oia o Wily Sadijdl agie

Al Laall el lai 3 J3a3 (6)a) dag i das LS Ly Aidlas) ¢pe 81
Laya8ial salally ddde (o geaially
X

b-L3

(el
jih Lga g
¢ 2Prouptia LgaSa 8 4oy gy Jaal) dasaa

adle Lag

-

-

85/1"":
Jean-Jacques B ictives de la
concurrence: franchise et droit communautaire de la concurrence, in
les Dossiers Journal des tribunaux, Maison LARCIER, Burxelles,
1992, p. 65.
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savoir-faire transféré par le fra eur au franchisé, la cour d’appel...
a fait ressortir le caractere disproportionné de cette clause par rapport
aux intéréts légitimes de la société CASINO au regard de ’objet du
contrat et a légalement justifié sa décision ».

au rege
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un sou out ou
partie des @ également
considérée comme un tiers toute personne ou société qui contrdle le
Franchisé ou est sous le controle du Franchisé. L'article 25-1 du
contrat modele ICC de franchise internationale.

re
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1 Est ainsi interdit tout transfert, y compris celui qui résulterait du
décés, de I'incapacité ou de la défaillance du Franchisé ou d'un
actionnaire si le Franchisé est une société. Dés lors qu'un tel transfert
n'‘est pas approuvé par le Franchiseur, le liquidateur,
I'administrateur ou le représentant du Franchisé doit transférer les
droits et obligations du Franchisé a un tiers agréé par le Franchiseur
dans les six mois suivant la mort, I'incapacité ou la défaillance du
Franchise, L'article 25-2 du contrat modéle ICC de franchise
internationale.

2 Jean-Jacques BURST, Franchise et droit des pratiques restrictives de
la concurrence: franchise et droit communautaire de la concurrence,
in les Dossiers Journal des tribunaux, Maison LARCIER, Burxelles,
1992, p. 68.
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4Pendant toute la Durée du Contrat, le Franchiseur ne pourra pas, a
I'intérieur du Territoire, exercer lui-méme I'Activité ou confier a une
autre personne que le Franchisé le droit d'exercer cette Activité ou
d'utiliser un quelconque droit de propriété intellectuelle en relation
avec une activité similaire a celle visée par le Contrat, L'article 5.1 du
contrat modele ICC de franchise internationale
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1 Réglement CEE, n 4087/88 de la Commission du 30 novembre 1988

concernant I'application de I'article 85 paragraphe 3 du Ttraité & des
catégories d'accords de franchise, JO, n C 229 du 27.8.1987, p. 3.
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1 Réglement n 19/65 CEE. du Conseil du 2 mars 1965, concernant
I'applicationde I'article 85, paragraphe 3 du Traité a des catégories
d'accords et de pratiques concertées.
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2 Regle 2010,
concernant I'applicatic Traité sur
le fonctionnement de I'Union européenne a des catégories d'accords
verticaux et de pratiques concertées, JO L 336/21, 29.12.1999.
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473.

4 Eric GASTINEL, La procédure d'opposition et la franchise
commerciale en droit communautaire des ententes, RTD eur, 1992, p.
475.
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3l'obligation pour le franchisé de n'exploiter la franchise qu'a partir des
locaux visés au contrat.




123 Bl Audlially duclial) ASlal) (Goha Ao oy judisdl agie

u,u\ Lo lial) Lslal) ‘33_5; L.LuJ um uasJ_As\ Jaau dglan

deudlial) augs g 9) Jg Lué" Al puad Al el Ao V)

by 5 i St g o it
B ybiidl) 30 1988 suuigui 30 g ybid &gl ot y9 &

) dag i) gf 2
) o Badiial) g

) 0143 (88/4087

SGOGH ALLS
GGl dsaol
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du Ttraité & des categorles d'accords de franchlse JO, n C 229 du
27.8.1987, p. 3.
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1L'exe accords
verticaux qu ou cumulés
avec d'autres facteurs sous le contréle des parties, ont pour objet: b)
la restriction concernant le territoire dans lequel, ou la clientele &
laquelle, I'acheteur peut vendre les biens ou services contractuels,
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1 Fabio BOR ence, in Le
contrat de franchise, Séminaire organisé a Liege, le Vendredi 29/ 9/

2000, Bruylant Bruxelles, 2001, pp. 47, 48; Marie MALAURIE-
VIGNAL, Droit de la distribution, Dalloz, 2006, n 302, p. 86.
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http://droit-finances.commentcamarche.net/legifrance/3-code-de-commerce/795/article-l420-1
http://droit-finances.commentcamarche.net/legifrance/3-code-de-commerce/794/article-l420-1
http://droit-finances.commentcamarche.net/legifrance/3-code-de-commerce/794/article-l420-1
http://droit-finances.commentcamarche.net/legifrance/3-code-de-commerce/796/article-l420-2
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directement applicable dans tout Etat membre"'.
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2 Andre Decocq et Georges Decocq, Droit de la concurrence interne et
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Valérie Fauré, L'apport du Tribunal de premiére instance des
communautés européennes au droit communautaires de la
concurrence, Dalloz, 2005, n 591 et ss., pp. 387 et ss.
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1996, decision n 96-D-96, BOCC, 24 MAI, 1996.
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2 Cass. com., 17 janvier 2006, n°® 03-12382: Une clause de non
réaffiliation qui n’interdit pas la poursuite d’une activité commerciale
identique et se trouve limitée dans le temps et dans I’espace ne viole
aucune regle d’ordre public et n’encourt pas la nullité.
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Code de déontologie européen de la Franchise applicable en
France

Préface

Ce Code de déontologie européen de la Franchise est la remise & jour du
code créé en 1972 par I'Européen Franchise Fédération (EFF).

Chaque fédération ou association nationale de I'EFF a participé a sa
rédaction et en assure la promotion, l'interprétation et |'adaptation
utiles dans son propre pays.

Ce Code de déontologie se veut étre un code des bons usages et de bonne
conduite des utilisateurs de la franchise en Europe.

11 a été mis a jour en septembre 1998.
1. Définition de la Franchise

La franchise est un systeme de commercialisation de produits et/ou de
services et/ou de technologies, basé sur une collaboration étroite et
continue entre des entreprises juridiquement et financierement distinctes
et indépendantes (1), le franchiseur et ses franchisés, dans lequel le
franchiseur accorde a ses franchisés le droit, et impose I'obligation
d'exploiter une entreprise en conformité avec le concept (2) du
franchiseur. Le droit ainsi concéde autorise et oblige le franchisé, en
échange d'une contribution financiére directe ou indirecte, a utiliser
I'enseigne et/ou la marque de produits et/ou de services, le savoir-faire (3),
et autres droits de propriété intellectuelle, soutenu par I'apport continu
d'assistance commerciale et/ou technique, dans le cadre et pour la durée
d'un contrat de franchise écrit, conclu entre les parties a cet effet.

2. Les principes directeurs.

2.1 Le franchiseur est I'initiateur d'un «Réseau de franchise» constitué
du franchiseur et des franchisés et dont il a vocation a assurer la
pérennité (4),
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2.2 Le Franchiseur devra:

a) avoir mis au point et exploité avec succes un concept pendant une
période raisonnable et dans au moins une unité pilote avant le
lancement du réseau (5),

b) étre titulaire des droits sur les signes de ralliement de la clientéle:
enseigne, marques et autres signes distinctifs (6) (7),

c) apporter a ses franchisés une formation initiale et leur apporter
continuellement une assistance commerciale et/ou technique pendant
toute la durée du contrat.

2.3 Le Franchisé devra:

a) consacrer ses meilleurs efforts au développement du réseau de franchise
et au maintien de son identité commune et de sa réputation (8),

b) fournir au franchiseur les données opérationnelles vérifiables afin de
faciliter la détermination des performances et les états financiers requis
pour la direction d'une gestion efficace.

Le franchisé autorisera le franchiseur et/ou ses délégués a avoir accés a
ses locaux et a sa comptabilité a des heures raisonnables,

c) ne pas divulguer a des tiers le savoir-faire fourni par le Franchiseur
ni pendant, ni apres la fin du central (9).

2.4 Les deux parties devront respecter, de maniére continue, les
obligations suivantes:

a) agir de facon équitable dans leurs relations mutuelles.

Le franchiseur avertira le franchisé par écrit de toute infraction au
contrat et lui accordera, si justifié, un délai raisonnable pour la réparer.

b) résoudre leurs griefs et litiges avec loyauté et bonne volonté, par la
communication et la négociation directes.

3- Recrutement, publicité et divulgation

3.1 La publicité pour le recrutement de franchisés doit étre dépourvue
de toute ambiguité et d'informations trompeuses.

3.2 Tout document publicitaire faisant apparaitre directement ou
indirectement des résultats financiers prévisionnels du Franchisé devra
étre objectif et vérifiable.

3.3 Afin que le futur franchisé puisse s'engager en toute connaissance de
cause, le franchiseur lui fournira une copie du présent Code de
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déontologie ainsi qu'une information compléte et écrite concernant les
clauses du contrat de Franchise , ceci dans un délai raisonnable avant la
signature du contrat (10).

3.4 Lorsque le franchiseur propose la signature d'un contrat de
réservation, celui-ci respecte les principes suivants:

a) avant la signature de tout contrat de réservation, le futur franchisé
doit se voir remettre les informations écrites quant au contenu de ce
contrat ainsi qu'aux déefenses qui en découleront pour le candidat,

b) si le contrat de franchise est signé, les débours seront remboursés par
le franchiseur ou a valoir sur le droit d'entrée s'il y a lieu,

¢) la durée du contrat de réservation doit étre précisée,
d) une clause de dédit réciproque doit étre prévue,

e) le franchiseur peut imposer une clause de non-concurrence et de
confidentialité afin d'empécher le détournement du savoir-faire
transmis pendant la durée du contrat de réservation.

4. Sélection des Franchisés

Le franchiseur sélectionne et n'accepte que les franchisés qui, d'aprés
une enquété raisonnable, auraient les compétences requises (formation,
qualités personnelles, capacités financieres) pour I'exploitation de
I'entreprise franchisée (11).

5. Le contrat de Franchise

5.1 Le contrat de franchise doit étre en conformité avec le droit national,
le droit communautaire et le Code de déontologie.

Le contrat reflete les intéréts des membres du réseau de franchise, en
protégeant les droits de propriété industrielle ou intellectuelle du
Franchiseur et en maintenant I'identité commune et la réputation du
réseau de franchise (.12).

Tout contrat et toute convention contractuelle gérant les relations
franchiseur & endash; franchisé est rédige ou traduit par un traducteur
assermenté dans la langue officielle du pays dans lequel le franchisé est
établi, des copies du contrat signé seront immédiatement remises au
franchisé.

52 Le contrat de franchise définit sans ambiguité les obligations et les
responsabilités respectives des parties ainsi que toutes autres clauses
matérielles de la collaboration.
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5.3 Les points essentiels minima du contrat sont les suivants:
- les droits du franchiseur,

- les droits du franchise,

- les biens et/ou services fournis au franchisé,

- les obligations du franchiseur (13),

- les obligations du franchiseur,

- les conditions financieres pour le franchise,

- la durée du contrat, fixée de fagcon a permettre au franchise,
- I'amortissement des investissements spécifiques a la franchise,
- les conditions de renouvellement, s'il y a lieu, du contrat (14),

- les conditions dans lesquelles pourront s'opérer la cession ou le
transfert des droits découlant du contrat et les conditions de
préemption du franchiseur,

- les conditions d'utilisation par le franchisé des signes de ralliement de
la clientele appartenant au franchiseur enseigne, marque, marque de
service, logo et tous signes distinctifs,

- le droit du franchiseur de faire évoluer son concept de franchise,
- les clauses de résiliation du contrat,

- les clauses prévoyant la récupération par le franchiseur de tout
élément corporel ou incorporel lui appartenant en cas de cessation du
contrat avant I'échéance prévue (15).

6. Master-Franchise

Ce Code de déontologie ne s'applique pas aux relations entre le
franchiseur et son master-franchiseé.

En revanche, il s'applique aux relations entre le master-franchisé et ses franchisés.
Annexes

(1) Le franchisé est responsable des moyens humains et financiers qu'il
engage et responsable, a I'égard des tiers, des actes accomplis dans le
cadre de I'exploitation de la franchise. Il a une obligation de collaborer
loyalement a la réussite du réseau auquel il a adhére.

(2) Le concept est la conjonction originale de trois éléments:
- la propriété ou le droit d'usage de signes de ralliement de la clientéle
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(5) Il appartiendra au franchiseur de consacrer a la recherché et a
I'innovation, les moyens humains et financiers permettant d'assurer le
développement et la pérennité de son concept.
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(6) Les droits sur les signes de ralliement doivent étre d'une durée au
moins égale a la durée du contrat.

(7) L'image de marque
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(11) Le fut Se S ations qu'il

fournit au franchiseur sur son expeérience, ses capacités financieres, sa
formation, en vue d'étre sélectionné.
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(12) Les relations contractuelles:

Le franchiseur et les franchisés savent qu'ils collaborent dans un
systeme ou leurs intéréts sont liés tant a court qu‘a terme plus long.

ont fait

nécessaire

intention de ne pas renouveler I'ancien contrat arrivé a son terme ou de
ne pas signer un nouveau contrat.



(Csilailly aulill) 2and) — LBy (o gild) Al 200

(15) Le franchiseur, ayant indiqué dans le contrat les conditions de
reprise et/ou d'utilisation des matériels spécifiques a la franchise, ne
recherche pas, par ces co ancien franchise, mais a
protéger l'identité :
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ET
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ci-apres désignée le ""Franchisé "

PREAMBULE

- que le Franchiseur a travers ses investissements et son expeérience
commerciale, a développé et est propriétaire d'un Systeme (défini a
I'Article 1 et ci-apres désigné comme "le Systeme') concernant
I'activité de distribution de............... M);

- qu'une telle activité est assurée sous les signes distinctifs, nom
commercial, marque, précisés dans la Partie A de I'Annexe [1];

- que le Franchiseur a obtenu une forte notoriété et mis au point un

(1) Spécifier le type de produits ou de services concerné.
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savoir-faire sous ses nom commercial et marque qui sont associés a
une image de qualité des produits et des services;

- que le Franchiseur veut concéder au Franchisé le droit d'utiliser le
Systeme avec les signes distinctifs, nom commercial, marque, enseigne,
logo, modéle, droits intellectuels, savoir-faire et/ou brevet tels que
définis dans ce contrat (et, le cas échéant, ultérieurement complétés
par écrit par le Franchiseur) comme faisant partie du Systéme
(désignés a I'Article 1 comme les Droits de propriété intellectuelle),
sous les conditions stipulées ci-dessous;

que le Franchisé souhaite développer une activité commerciale en
utilisant le Systéeme et les Droits de propriété intellectuelle
correspondants et a cette fin obtenir du Franchiseur le droit d'utiliser
le Systéme ainsi que l'assistance corrélative fournie par le
Franchiseur, suivant les termes et conditions ci-dessous stipulés;

- que, par voie de conséquence, les parties ont convenu de conclure le
présent contrat de Franchise (ci-aprés désigné le ''Contrat™).
Cela exposg, il est convenu ce qui suit:

SECTION 1: STIPULATIONS GENERALES

ARTICLE 1: DEFINITIONS

Pour I'exécution de ce Contrat, les formules suivantes auront la
signification retenue ci-dessous:

Activité: désigne I'activité de distribution de.............(%), lorsqu'elle est
développée conformément au Systeme.

Brevet: désigne les droits de propriété intellectuelle décrits a la Partie B
de I'Annexe [1].

Chiffre d'affaires brut: signifie le chiffre d'affaires réalisé dans la
commercialisation de Produits et Services par le Franchisé qu'ils soient
ou non facturés, étant déduite la TVA et/ou toute autre taxe afférente a
la vente ou a la prestation de service, les remises ou ristournes faites au
client et tous les rabais consentis par le Franchisé au titre d'une
promotion exigée ou autorisée par le Franchiseur.

Date d’entrée en vigueur: désigne la date précisée a I'Article 7.1.

Dépense_minimale de promotion: recouvre le montant de dépenses
précisé a I'Article 16.1.

(1) Spécifier la catégorie de produits et/ou de services.
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Droit d'entrée: recouvre la somme précisée a I'Article 20.

Droits_de propriété intellectuelle: recouvre l'ensemble des droits de
propriété industrielle et intellectuelle concernant les signes distinctifs, le
nom commercial, la marque, I'enseigne, les logos, les insignes, les
modeéles, les droits d'auteur, le savoir-faire, les plans et/ou les brevets

dont le Franchiseur est titulaire et qu'il a mis en G@uvre pour l'activité

concernée (pour autant qu'ils soient enregistrés dans le territoire) tels
qu'ils sont décrits dans la Partie B de I'Annexe [1], étant inclus mais
sans que ce soit exhaustif tous les droits qui feraient partie intégrante du
Systeme et du Manuel Opérationnel.

Durée: désigne la durée précisée a I'Article 7.
Echéance initiale: désigne la date d'échéance précisée a I'Article 7.

Force majeure: est constituée par I'un des événements définis a I'Article
26.

Informations confidentielles: recouvrent les informations définies a
I'Article 22.

Locaux: désigne les locaux destinés a étre utilisés par le Franchisé pour
les besoins de I'Activité tells qu'ils sont précisés en Annexe [2].

Manuel Opérationnel: désigne le guide de définition de I'ensemble des
normes fourni par le Franchiseur et tel qu'il pourra étre
périodiquement actualisé par le Franchiseur qui décrit le Systéme et
donne la liste des Produits, ainsi que les éléments d'aménagement et de
commercialisation®.

Marques: recouvre tous les signes distinctifs et marques énumérés dans
la Partie A de I'Annexe [2].

Nom commercial: désigne le ou les noms commerciaux visés dans la
Partie A de I'Annexe [1].

Produits: recouvre les types, de produits que le Franchisé doit
approvisionner pour exploiter son Activité tels qu'ils sont décrits dans

I'Annexe [3] que le Franchiseur pourra modifier a tout moment par
notification écrite.
Produits _de la Franchise: recouvre les produits fabriqués et/ou

(1) A compléter, le cas échéant.
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commercialisés par le Franchiseur ou par des fournisseurs sélectionnés
par le Franchiseur en vue de leur commercialisation dans le cadre de
I'Activité.

Redevance minimale: recouvre le montant des redevances précisé a
I'Article 21.7.

Services: désigne les services qui doivent étre fournis ou mis ceuvre par

le Franchisé dans le développement de I'Activité, tels qu'ils sont décrits
dans I'Annexe [4] que le Franchiseur pourra modifier par notification
écrite.

Systéme: recouvre les meéthodes commerciales et le modéle de
distribution, spécifiques et confidentiels mis au point et développés par
le Franchiseur en vue de I'Activité commerciale, incluant, sans que ce
soit exhaustif, les méthodes de commercialisation, les techniques
commerciales, I'assistance technique, la formation a I'Activité, la gestion
et la promotion de I'Activité, les documents et procédures d'information
et de tenue des comptes, les programmes de publicité et de promotion,
tels qu'ils existent et tels qu'ils résulteront des modifications et
compléments ultérieurement apportés par le Franchiseur, et dont les
éléments sont pour I'essentiel fixés dans le Manuel Opérationnel.

Territoire: correspond au territoire précisé en Annexe [5].
ARTICLE 2: OPERATION JURIDIQUE

Le Franchiseur concéde au Franchisé qui accepte, pour toute la Durée
du Contrat, le droit de développer I'Activité a I'intérieur du Territoire
et a partir des Locaux dans les conditions précisées a I'Article 3 ci-
dessous.

ARTICLE 3: DROITS CONCEDES AU FRANCHISE

3.1 Le Franchiseur concede au Franchisé, pour toute la Durée du
Contrat mais uniquement pour I'exercice de I'Activité a partir des
Locaux, les droits suivants:

a) Le droit d'utiliser les Droits de propriété intellectuelle et le
Systéme.

b) Le droit de bénéficier du savoir-faire, de la formation et de
I'assistance du Franchiseur tels gu'ils sont ci-dessous précisés.
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o® ¢) Le droit de revendre les Produits de la Franchise.

3.2 Le Franchisé utilisera les droits concédés aux termes de I'Article 3.1,
dans les conditions et les limites ci-dessus précisées et en assumant
toutes les obligations prévues ci-dessous a sa charge.

3.3 Le Franchisé n'utilisera pas les droits ci-dessus pour quelque activité

gue ce soit autre que la mise en c@uvre de I'Activité a partir des

Locaux, et ne les utilisera pas apreés la fin du Contrat quelle qu'en
soit la cause.

3.4 Le concession de ces droits au Franchisé est strictement
subordonnée, jusqu'a la fin du Contrat au parfait respect par le
Franchisé des obligations prévues aux Articles 3.2 et 3.3 ci-
dessus.

ARTICLE 4: STATUT DU FRANCHISE

4.1 Le Franchiseé développera son Activité en qualité de commergant
indépendant en son propre nom et pour son propre compte.

4.2 Le Franchisé n'est ni un salarié, ni un agent, ni un représentant,
ni un associé du Franchiseur et aucune stipulation du
Contrat ne pourra étre interprétée dans ce sens.

4.3 Le Franchisé ne pourra pas se présenter comme titulaire d'un
quelconque pouvoir ou mandate pour conclure des contrats
au nom du Franchiseur, pour impliquer le Franchiseur de
quelque maniére que ce soit envers des tiers, ou pour
souscrire quelgue obligation que ce soit pour le compte du
Franchiseur.

4.4 Le Franchisé développera I'Activité en respectant les exigences
Iégales et réglementaires qui lui sont applicables, en obtenant
et faisant renouveler a ses frais toutes les autorisations et
licences requises pour I'Activité.

ARTICLE 5: EXCLUSIVITE TERRITORIALE

5.1 Pendant toute la Durée du Contrat, le Franchiseur ne pourra pas, a
I'intérieur du Territoire, exercer lui-méme I'Activité ou confier a
une autre personne que le Franchisé le droit d'exercer cette
Activité ou d'utiliser un quelconque droit de propriété
intellectuelle en relation avec une activité similaire a celle visée

(1) A retenir, le cas échéant.
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par le Contrat.

o® 5.2 Pendant toute la Durée du Contrat, le Franchiseur ne pourra
pas, a l'intérieur du Territoire, fournir a qui que ce soit les
Produits de la Franchise ou autoriser tout tiers a commercialiser
les Produits de la Franchise en appliquant une méthode identique
ou similaire a celle concernée par le Systéme.

5.3 Pour I'application de cette clause, sont également considérés comme
des tiers, sans que la liste soit limitative, toutes personnes ou
sociétés qui, de droit ou de fait, contrdlent le Franchiseur, sont
contrélées par le Franchiseur ou sont sous un contréle commun
avec le Franchiseur.

ARTICLE 6: EXCLUSIVITE - NON CONCURRENCE

6.1 Pendant toute la Durée du Contrat, le Franchisé ne devra pas:
A I

a) exercer I'Activité dans un emplacement autre que les Locaux,
sans I'accord préalable et écrit du Franchiseur;

b) exercer I'Activité autrement qu'en respectant strictement les
normes du Systeme;

c) exercer toute activité autre que I'Activité a partir des Locaux,
sans I'accord préalable écrit du Franchiseur;

d) utiliser les Droits de propriété intellectuelle autrement que pour
le développement de I'Activité;

e) rechercher a I'extérieur du Territoire des clients pour les
Produits et/ou Services;

dévelopa%zr directement ou indirectement, que ce soit de maniére

Ut 1

(1) A retenir, le cas échéant.
(2) A retenir, le cas échéant. Si I'accord releve du réglement d'exemption
CE No 2790/1999 du 22 decembre 1999 concernant I'application de
I'article 81 (3) du Traité a des catégories d'accords verticaux et de
pratiques concertées (J.O. L 336. 29/12/1999, pages 21 a 25), cette
clause ne sera pas valable lorsque I'exclusivité est stipulée pour une
durée supérieure a cinq ans. De plus, en application de I'article 5 du
réglement d'exemption, toute restriction de concurrence qui est
tacitement renouvelable au-dela d'une période de cing ans doit étre
présumée avoir été conclue pour une période indéterminée. Toutefois,
la limitation de la durée a cing ans ne joue pas lorsque la durée de
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indépendante ou comme salarié, pour son propre compte ou
au nom d'une autre personne, une activité similaire dans un
territoire ou il concurrencerait un membre du réseau de
Franchise, y compris le Franchiseur;

o@® g) prendre dans le capital d'une entreprise concurrente des intéréts
tels que le Franchisé pourrait exercer une influence sur la
politique commerciale de cette entreprise;

0@ h) développer une activité ou étre impliqué dans une activité autre
que I'Activité, sans I'accord préalable et écrit du Franchiseur.

o® 6.2 Les obligations imposées au Franchisé aux termes des articles
6.1.f) et 6.1.g) seront maintenues pendant une durée de................
apres la fin, quelle qu'en soit la cause, du Contrat, @ moins que le
Contrat ait été résilié aux torts du Franchiseur.

o® 6.3 Si le Franchisé ne satisfait pas I'une quelconque des obligations

I'obligation de non concurrence par laquelle I'acheteur s'engage a
s'approvisionner auprées de l'autre partie ou d'un fournisseur
présenté par celle-ci, n'excéde pas la période d'occupation des
installations et des locaux par I'acheteur.

(1) A retenir, le cas échéant. La remarqgue figurant a la note de bas de
page 10 s'applique également.

(2) A retenir, le cas échéant. La remarque figurant a la note de bas de
page 10 s'applique également.

(3) A retenir, le cas échéant. Si I'accord reléve du reglement d'exemption
CE No 2790/1999 du 22 décembre 1999 sur I'application de I'article
81 (3) du Traité a des catégories d'accords verticaux et de pratiques
concertées (J.0. L 336. 29/12/1999, pages 21 a 25), cette clause qui met
a la charge de I'acheteur I'obligation directe ou indirecte apres la fin
du contrat de ne pas fabriquer, acheter, vendre ou revendre des biens
ou services ne sera valable que si (1) cette obligation concerne des
biens et services en concurrence avec ceux qui font I'objet du contrat
et se trouve géographiquement limitée aux installations et locaux a
partir desquels I'acheteur a développé son activité pendant la période
contractuelle, (2) est indispensable pour protéger le savoir-faire
transmis par le fournisseur a I'acheteur, et de plus (3) la durée de
cette obligation de non concurrence est limitée a un an.

(4) A retenir, le cas échéant.
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prévues a I'Article 6, et s'il ne remédie pas a une telle violation
dans un délai de................. aprés notification écrite du
Franchiseur, le Franchisé devra payer au Franchiseur une
indemnité calculée selon la formule suivante:..............

ARTICLE 7: DUREE ET RENOUVELLEMENT

7.1 A Sous réserve de I'application des Articles 26 et 27 ci-dessous, le
Contrat prendra effet a la date du............... (ci-apres désignée
comme "‘la Date d'entrée en vigueur'), et s'exécutera jusqu'au
terme d'une durée de..............années (ci-apres désignée comme
I'Echéance initiale =
A A Le Contrat sera automatiquement renouvelé, aux mémes
conditions, pour des durées successives de............. années
(toute durée étant désignée comme '‘la Durée') a moins que
I'une des parties notifie a I'autre son intention de ne pas le
renouveler a I'expiration de I'Echéance initiale ou de I'échéance
ultérieure au moins.......... mois avant sa survenance, par lettre
recommandée avec avis de réception ou par tout autre mode
d'écrit permettant la détermination précise de la date de
réception de la notification (cette date étant celle a partir de
laquelle le délai de notification commence a courir).

A B Au moins........... mois avant l'expiration de 1'Echéance
initiale ou de toute échéance ultérieure, le Franchiseur pourra
examiner I'Activité du Franchisé et lui notifier toutes les
modifications qu'il devra faire pour satisfaire au cas de
renouvellement les normes du Franchiseur concernant la nature
et la qualité des Produits et des Services offerts, le Systéme et les
éléments de gestion, de promotion, de commercialisation et de
publicité. Si le Franchisé souhaite poursuivre I'Activité apres
I'Echéance initiale pour une nouvelle durée de............ années,
il devra avoir réaliseé toutes les modifications requises, au
moins............. mois avant L'Echéance initiale.

Le Franchisé qui devra notifier par écrit au Franchiseur, sa
volonté de poursuivre I'Activité, au moins....... mois avant
I'Echéance initiale et qui n'aura commis aucune violation des
stipulations du Contrat ou de ses modifications ultérieures,

(1) A retenir, le cas échéant. AA et A B sont des choix qui se présentent
uniquement si 7.1 A est retenu. A B est une exception a AA.
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pourra poursuivre le Contrat aux conditions en vigueur lors du
renouvellement; le nouveau contrat deviendra le Contrat avec
les éventuelles modifications concernant notamment la
Redevance et la Dépense minimale de promotion ainsi que
I'exigence de droits complémentaires. Etant convenu que le
Franchisé paiera un droit de poursuite du Contrat égal a
seulement............ % (.cceuuenene pour cent) du Droit d'entrée
initial ou de tout droit équivalent mis a la charge des nouveaux
franchisés (la Durée initiale et la durée du nouveau contrat de

Franchise étant ici désignées comme la Duréez.
= d =

o® 7.1 B Sous réserve de I'application des stipulations des Articles 27 et
28 ci-dessous, le Contrat prendra effet a la date du......... (ci-
aprés designée comme la Date d'entrée en vigueur) pour une
durée indéterminée. Le Contrat pourra étre résilié a I'initiative
de I'une ou l'autre des parties par notification établissant la
preuve de sa date de réception (tels que lettre recommandée avec
avis de réception, courrier spécial) avec un préavis d'au
moins.......... mois. La fin du préavis devra correspondre a la fin
d'un mois calendaire (la durée s'étendant de la Date d'entrée en
vigueur jusqu'au dernier jour de la période de préavis étant
désignée comme la Durée).

ARTICLE 8: BONNE FOI

8.1 Les parties devront exécuter les obligations convenues dans le
Contrat, de bonne foi et avec loyauté.

8.2 Les stipulations du Contrat de méme que tout avenant en relation
avec le Contrat devront étre interprétés conformément au
principe de bonne foi.

SECTION 2: SAVOIR-FAIRE

ARTICLE 9: OBLIGATIONS DU FRANCHISEUR

9.1 Apres la Date d'entrée en vigueur et sous réserve du paiement du
Droit d'entrée, le Franchiseur fournira au Franchisé les éléments
nécessaires au démarrage de I'Activité, tels que le savoir-faire
incluant les informations techniques écrites, les données
comptables et financieres, le Manuel Opérationnel, et toute autre
norme en relation avec le Systeme et les Droits de propriété

(1) A retenir, le cas échéant.
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intellectuelle ainsi que leur utilisation, tels que ces éléments auront
été établis par le Franchiseur (comme spécifié en Annexe 6).

Deés lors que le savoir-faire devra étre communiqué ou enregistré
sous une certaine forme, les éléments matériels correspondants
seront fournis au Franchisé mais uniquement a titre de prét.

9-2 Tout savoir-faire non communicable dans les conditions de I'Article
9.1, telles que la connaissance générale et l'expérience, sera
transmis par le Franchiseur selon les conditions prévues aux
Articles 9.4,9.8 et 15.1 4 15.5.

9-3 Le Franchisé n'aura pas le droit de déposer un brevet, dessin et
modéle, de réserver un droit d'auteur et d'une maniere générale
de faire reconnaitre tous droits de propriété intellectuelle
concernant le savoir-faire, les Droits de propriété intellectuelle
et/ou le Systéeme dans quelque pays que ce soit, sans I'accord
préalable écrit du Franchiseur.

9-4 Aprés la Date d'entrée en vigueur, et sous réserve du paiement du
Droit d'entrée, le Franchiseur fournira au Franchisé:

a) des conseils pour le choix de sa localisation avec une assistance
pour I'achat des Locaux, si nécessaire;

b) les plans et normes d'installation et d'aménagement du point de
distribution, de pose d’'enseigne pour autant qu'ils ne soient pas
inclus dans le Manuel Opérationnel;

c) un contrble général des travaux que le Franchiseur considérera
comme justifiés pour la construction ou les aménagements
concernant les Locaux;

d) un conseil sur le stock initial nécessaire pour exploiter I'Activite.
| N 4_Emn. -—

9.5 Aprés la Date de conclusion, et sous réserve du paiement par le
Franchisé du Droit d'entrée, le Franchiseur fournira au Franchisé
un exemplaire du Manuel Opérationnel a titre de prét.

Le Franchiseur pourra actualiser le Manuel Opérationnel sous réserve
de communiquer toutes ces modifications écrites au Franchisé.

9.6 Apres la Date d'entrée en vigueur, et sous réserve du paiement par le
Franchise du Droit d'entrée, le Franchiseur mettra a la disposition
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du Franchisé a titre de prét:............... @

0@ 9-7 A Le Franchiseur donnera connaissance au Franchisé de toutes
les normes relatives aux éléments matériels qui doivent étre
utilisés pour I'Activité.

o® 9.7 B a partir de la Date d’entrée en vigueur, et sous réserve du
paiement par le Franchisé du Droit d’entrée, le Franchiseur
fournira au Franchisé a titre de prét (mais avec obligation de ne
I'utiliser qu'en relation avec I'Activité) les éléments matériels
qui doivent étre utilisés pour I'Activité.

9.8 A partir de la Date d’entrée en vigueur, et sous réserve du paiement
par le Franchisé du Droit d'entrée, le Franchiseur assurera la
formation initiale du Franchisé au Systéme, selon les conditions

détaillées en Annexe [ 71].
Cette formation devra étre suivie par au moins........... personnes

pendant une durée de.......... jours. Les dates et le lieu de la
formation seront fixés et indiques par le Franchiseur.

Le coOt de la formation sera supporté par le Franchiseur a
I'exception des frais de déplacement et de séjour des personnes
suivant la formation qui seront supportés par le Franchisé.

ARTICLE 10: OBLIGATIONS DU FRANCHISE

10.1 Le Franchisé mettra tout en ceuvre pour assurer la promotion et le
développement de I'Activité dans le Territoire, pour collaborer
avec le Franchiseur et pour assurer la protection des intéréts du
Franchiseur, avec la diligence d'un commergant sérieux.

10.2 Le Franchisé paiera ses fournisseurs en respectant les échéances
convenues.

10.3 Le Franchisé développera son Activité dans le strict respect des
normes du Franchiseur, telles qu'elles résultent notamment des
procédures, des méthodes et des exigences prescrites par le
Systéme et par le Manuel Opérationnel dont les stipulations font
partie intégrante du Contrat, ainsi que dans tous avenant, bulletin
d'information complémentaire, notice.

(1) Préciser les éléments de démarrage a fournir tels que équipement,
matériel promotionnel, prospectus, présentoir.

(2) A retenir, le cas échéant.

(3) A retenir, le cas échéant.
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10.4 Le Franchisé reconnait que le Manuel Opérationnel et tout élément
matériel complémentaire resteront la seule et exclusive propriété du
Franchiseur et que les droits de propriété intellectuelle afférents
resteront ou, le cas échéant, deviendront la propriété du Franchiseur.

10.5 Le Franchisé assurera de maniére continue I'Activité aux jours et
aux heures spécifiés par le Franchiseur:

A dans le Manuel Opérationnel.

o® B & tout moment.

10.6 Le Franchisé devra équiper et aménager les Locaux a ses propres
frais conformément aux normes du Franchiseur telles qu'elles
ressortent du Manuel Opérationnel et/ou telles que convenues par
le Franchiseur a I'Article 9.4.
I

I
Le Franchisé utilisera pour le démarrage de I'exploitation du
point de distribution uniquement les enseigne, éléments de
présentation, documents promotionnels, matériels liés a la
distribution et autres éléments fournis ou approuvés par écrit par
le Franchiseur et devra immédiatement s*arréter d'utiliser ou de
présenter ces éléments matériels ou signes distinctifs sur demande
écrite du Franchiseur.

10.7 Le Franchisé devra, a ses propres frais, maintenir les Locaux en
bon état de propreté et d'aménagement ainsi que tous les éléments
de décoration et de présentation conformément aux instructions
du Franchiseur telles qu'elles ressortent du Manuel Opérationnel.

10.8 Le Franchisé ne devra pas changer ou modifier les Locaux ainsi que
leurs aménagements intérieurs ou extérieurs, ni installer un
équipement, ni modifier quelque signe que ce soit ou élément matériel
de distribution que ce soit & I'intérieur ou a I'extérieur des Locaux,
sans l'accord préalable écrit du Franchiseur. Tout changement,
modification ou nouvelle installation ne pourra étre réalisé que selon
des plans et conformément & des caractéristiques préalablement
approuvées par le Franchiseur.

0® 10.9 A Pour le développement de I'Activité, le Franchisé n'utilisera
gue les documents commerciaux et les factures fournis par le
Franchiseur.

(1) Sélectionner la solution adéquate.
(2) A retenir, le cas échéant.
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10.9 B Le Franchisé devra se conformer aux exigences du Franchiseur
concernant les documents commerciaux et les factures a utiliser
pour [I'Activité et en particulier devra s'identifier sur ces

documents commerciaux et factures comme.............

10.10 Le Franchisé devra employer des salariés en nombre suffisant et
présentant la compétence nécessaire pour exercer I'Activité
conformément au Systéme et aux instructions du Franchiseur tels
gu'ils ressortent du Manuel Opérationnel et pour satisfaire dans
les meilleures conditions aux demandes des clients.

10.11 Le Franchisé s'assurera que tous ses salaries ont une présentation
de maniére courtoise avec les clients.

10.12 Le Franchisé suivra et s'assurera que son personnel concerné suivra
aussi la formation initiale telle qu'elle est prévue a I'Article3.
— d A

Le Franchisé s'assurera que toutes les personnes qui ont des
responsabilités de gestion dans I'activité Franchisée suivront les
séances de formation telles qu'exigées par le Franchiseur, étant
entendu que le Franchisé supportera les frais de déplacement et
de séjour afférents a ces formations tandis que le Franchiseur
supportera les dépenses afférentes a la formation elle-méme.

10.13 Le Franchisé permettra au Franchiseur ainsi qu'aux personnes
gu'il aura mandatées (y compris les conseils que le Franchiseur
pourra requérir pour contréler I'Activité du Franchisé) d'accéder

librement aux Locaux au moins........... fois par an, durant les
jours normaux de travail et aux heures d'ouverture, pour

controler que le Franchisé a respecté les stipulations du Contrat et
les normes de qualité du Franchiseur.

10.14 Le Franchisé devra rapidement satisfaire a toute demande

d'information raisonnable du Franchiseur (ou de toute personne
autorisée par lui) et ne devra pas dissimuler d'information
relative a I'Activité.
Le Franchisé transmettra au Franchiseur une copie certifiée de
tout document commercial, comptable ou financier pour autant
gue cette communication soit nécessaire a la vérification de la
reddition de compte prévue a I'article 10.14 du Contrat.

SECTION 3: AMELIORATIONS

ARTICLE 11: AMELIORATIONS FAITES PAR LE FRANCHISEUR



(Csilailly aualill) sandl — alaBy|y )5\l Ao 214

Dans le cas ou le Franchiseur améliorerait le Systéme, ces améliorations
seront immédiatement communiquées au Franchisé qui devra dans les
conditions ou de la facon précisées par écrit par le Franchiseur les
appliquer aussitot sans avoir a payer de redevance supplémentaire ou
de charge a quelque titre que ce soit..

ARTICLE 12: AMELIORATIONS FAITES PAR LE FRANCHISE

Le Franchisé devra notifier au Franchiseur toute amélioration qu'il
aurait apportée au systeme et qui se révélerait fructueuse pour
I'exploitation de I'Activité et devra concéder au Franchiseur une licence
globale, exclusive et permanente, a titre gratuit, pour I'utilisation de ces
améliorations, incluant le droit de les sous-licencier.

SECTION 4: NOM COMMERCIAL, MARQUES ET BREVETS

ARTICLE 13: DECLARATIONS DU FRANCHISEUR - OBLIGATIONS DU
FRANCHISEUR

13.1 Le Franchiseur déclare que:

a) il est titulaire des droits afférents aux Nom commercial, Marques
de commerce ou de fabrique et Brevets existants et, a ce titre,
du droit de licencier ces éléments de propriété intellectuelle;

b) le Nom commercial, les Marques de commerce ou de fabrique et
les Brevets existants ont été régulierement enregistrés dans le
Territoire comme il résulte des indications données en Partie B
deI'Annexe[1];

c) a la connaissance du Franchiseur, I'utilisation par le Franchisé des
droits concédés au titre de I'Article 2 du Contrat ne portent atteinte
a aucun droit d'un tiers dans le Territoire;

d) le Franchiseur n'a pas connaissance au moment de la conclusion
du Contrat d'un quelconque grief, action ou procédure mis en
ceuvre ou invoqué a propos de l'un quelconque des Nom
commercial, Marques de commerce ou de fabrique et Brevets
existants.

13.2 Le Franchiseur s'engage a renouveler, a ses propres frais,
I'enregistrement des Nom commercial, Marques de commerce ou
de fabrique et Brevets existants, dans le Territoire et pendant
toute la durée du Contrat.

ARTICLE 14: DECLARATION DU FRANCHISE - OBLIGATIONS DU FRANCHISE

14.1 Le Franchisé reconnait que le Franchiseur est le titulaire exclusif
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de tous les Droits de propriété intellectuelle, titres et intéréts liés
au Systéme (y compris mais sans que cela soit limitatif: le Nom
commercial, les Marques de commerce et de fabrique et les
Brevets existants) et de la valeur qui leur est associée.

14.2 Le Franchisé utilisera le Nom commercial, les Marques et tous les
autres Droits de propriété intellectuelle uniqguement de la maniére
prescrite ou autorisée par le Franchiseur et uniqguement pour les
besoins de 1'Activité. Il utilisera la Marque...........00 a titre
d'enseigne a I'extérieur des Locaux suivant les termes et les
conditions des instructions visés a I|'Annexe 11, et a
l'intérieur.............00 les éléments d'identification de Ila
Marque...........0%.

14.3 Le Franchisé ne devra pas enregistrer ou tenter d'enregistrer le
Nom commercial, I'une quelconque des Marques et tout autre
Droit de propriété intellectuelle ou autre nom, marque et modéle
utilisé dans le Systéme, a son nom ou au nom de toute autre
personne, société ou groupement.

14.4 Le Franchisé ne devra pas, sans l'accord préalable écrit du
Franchiseur, enregistrer toute dénomination ou raison sociale,
margue commerciale ou signe distinctif ou utiliser tout nom
commercial incorporant le Nom commercial, la Marque ou un
Droit de propriété intellectuelle du Franchiseur ou tout autre nom
ou marque de nature a créer une confusion avec les signes
distinctifs du Franchiseur ou de créer une concurrence déloyale a
I'égard de ces signes distinctifs.

14.5 Le Franchisé ne devra pas utiliser de nom commercial et/ou de
marque commerciale et/ou d'enseigne, logo, modeéle, signe
distinctif autres que ceux indiqués par le Franchiseur comme
relevant du Systeme.

14.6 Si le Franchisé a connaissance d'une quelconque atteinte ou
tentative d'atteinte au Nom commercial, & une Marque, a un
Brevet ou a tout autre Droit de propriété intellectuelle enregistré,
ou a connaissance d'un acte de concurrence déloyale ou de tout
acte pouvant porter atteinte & la notoriété ou a la réputation des
signes distinctifs du Franchiseur, ou a connaissance d'une

(1) Préciser la/les Marque(s) concernées.
(2) Préciser le nombre d'éléments requis.
(3) Préciser la/les Marque(s) concernées.
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revendication d'un tiers a I'encontre de ces Droits de propriété
intellectuelle dans le Territoire, il devra immédiatement prévenir
le Franchiseur en lui fournissant toute information utile.

14.7 Le Franchiseur aura la maitrise de toute procédure concernant le
Nom commercial, la Marque, le Brevet ou tout autre Droit de
propriété intellectuelle enregistré et pourra discrétionnairement
décider quelle action (action judiciaire, procédure arbitrale ou
arrangement amiable) & mettre en ceuvre en cas d'atteinte a I'un
quelconque de ces éléments de propriété intellectuelle ou de
revendication d'un tiers en relation avec ces éléments.

14.8 Le Franchisé devra fournir au Franchiseur son assistance et sa
coopération dans toute action, revendication ou procédure relative
au Nom commercial, a la Marque, au Brevet ou a tout autre Droit
de propriété intellectuelle enregistré ou a tout autre signe
distinctif, et a la demande du Franchiseur devra se joindre a lui
pour toute action ou procédure dés lors qu'il y aura un moyen
d'action relevant du droit applicable (étant convenu que tous les
colts afférents a cette assistance et a ces actions seront supportés
par le Franchiseur).

oW 14.9 Pendant toute la Durée du Contrat, le Franchisé devra
expressément s'identifier comme licencié et non comme
propriétaire des Nom commercial et Marques, sur tous les bons de
commande, bons de réception, factures, documents commerciaux
et contrats. Le Franchisé devra également mentionner sa qualité
de licencié dans les conditions de forme, de fond et de localisation
indiquées par écrit par le Franchiseur.

o® 14.10 Dans le cadre de I'exécution du Contrat, le Franchisé fera en
sorte qu'une convention de licence de marque soit établie et
enregistrée, a ses propres frais, au registre des marques ou a tout
autre registre tenu dans le Territoire et satisfera toutes les
exigences légales tenant & la reconnaissance de son statut de
licencié.

0@ 14.11 Le Franchisé devra satisfaire aux instructions du Franchiseur
relatives a I'enregistrement et au maintien de la validité des Nom

(1) A retenir, le cas échéant. Ces obligations/déclarations peuvent étre
ajoutées en fonction du droit applicable.

(2) 1dem.

(3) Idem.
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commercial et Marques et devra remplir tout document que le
Franchiseur ou ses conseils estimeront nécessaires pour obtenir la
protection du Nom commercial ou des Marques ainsi que pour
maintenir leur validité et leur opposabilité continue.

oM 14.12 Le Franchisé reconnait expressément et accepte que:

a) toute plus-value résultant de I'usage par le Franchisé des Droits
de propriété intellectuelle en relation avec le Systeme ne profite
gu'au Franchiseur, et a la fin du Contrat, quelle qu'en soit la
cause, aucune indemnité n'est due au Franchisé au litre de la
plus-value résultant de la mise en ceuvre du Systéme;
ANNEES. U A\

b) Le Franchiseur se réserve le droit d'ajouter ou de remplacer

certains Droits de propriété intellectuelle pour identifier le

Systéme et I'Activité développée selon le Systéme.
EE— E—

SECTION 5: ASSISTANCE

ARTICLE 15: OBLIGATIONS DU FRANCHISEUR

15.1 Le Franchiseur fournira........... membres de son équipe
d'assistance pendant........... jours ouvrés en vue de superviser et
de participer a la mise en place et au démarrage de I'exploitation
du point de distribution.

15. 2 Un représentant de la force de vente du Franchiseur rencontrera le
Franchisé dans ses Locaux au moins.......... fois par an pendant
toute la Durée du Contrat.

15.3 La visite du représentant du Franchiseur s‘accompagnera toujours
d'un échange sur I'évolution de I'Activité et du Systéme mis en
ceuvre avec notammento®:

O le suivi des objectifs fixés depuis la derniére réunion;

O le contréle des locaux ;

o la formation supplémentaire (fournie en vue de corriger une faiblesse
du Franchisé ou de I'initier a une nouvelle méthode ou technique, un
nouveau Produit ou Service);

(1) A retenir, le cas échéant.
(2) Préciser I'objet de ces visites en choisissant parmi ces obligations.
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o I'identification des performances et des faiblesses du Franchisé;
O I'établissement des objectifs a satisfaire pour la prochaine visite;
o I'identification des besoins et des préoccupations du Franchisé;
O des contacts avec les salariés et des clients;

O I'adaptation des modalités de controle de qualité.

15.4 Sans préjudice de ce qui suit, le Franchiseur devra répondre aux
demandes raisonnables du Franchisé en matiére d'assistance et
de conseil.

o® Le Franchiseur fera en sorte que toutes les personnes ayant des
responsabilités de direction dans I'Activité du Franchisé puissent
obtenir une formation supplémentaire si cela s'avere nécessaire (a
moins que la derniere ait déja été fournie au cours de I'année de
visite), étant précisé que le Franchisé supportera les frais de
déplacement et de séjour ainsi que la redevance de formation pergue
ar le Franchiseur.

I
o®@15.5 Le Franchiseur mettra en G@uvre tous les moyens raisonnables

pour fournir a la demande du Franchisé une formation
complémentaire spécifique répondant a ses besoins, aux seuls frais
du Franchisé et a des date et lieu précisés par le Franchiseur.

0®15.6 Le Franchiseur devra assister le Franchisé lors du démarrage de
son Activité par une campagne promotionnelle de............ jours
avant celui-ci, dont le montant sera au moins égal a..........,

15-7 Le Franchiseur devra assurer la promotion de I'Activité au plan
local, national et international par des actions de promotion et de
publicité et informer le Franchisé de ces actions............ mois
avant leur lancement, ainsi que fournir au Franchisé tous les
éléments promotionnels correspondants (affiche, catalogue,
document d'information, etc.) dans un délai suffisant avant le
lancement.

ARTICLE 16: OBLIGATIONS DU FRANCHISE

16.1 Le Franchisé affectera au moins........... % de son chiffre d'affaires

(1) A retenir, le cas échéant.
(2) A retenir, le cas échéant.
(3) A retenir, le cas échéant et a préciser.
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trimestriel brut (ci-aprés désigné comme la Dépense
promotionnelle minimale) a des promotions et publicités locales de
I'Activité.

16.2 Le Franchisé soumettra a I'approbation préalable du Franchiseur
toutes les campagnes et tous les éléments de promotion et
commercialisation, dans les conditions spécifiées dans le Manuel
Opérationnel ou de toute autre maniere.

16.3 Le Franchisé devra verser au Franchiseur.............. % de son
Chiffre d'affaires trimestriel brut pour participer aux opérations
promotionnelles du Franchiseur en rapport avec I'Activité.

SECTION 6: FOURNITURE DES PRODUITS"

ARTICLE 17: REVENTE DES PRODUITS DE LA FRANCHISE PAR LE
FRANCHISE

En conséquence des stipulations ci-dessus, le Franchiseur accorde au
Franchisé le droit de vendre et de commercialiser les Produits de la
Franchisé mais uniquement pour les besoins de I'Activité faisant I'objet
du Contrat et uniquement a partir des Locaux.

ARTICLE 18: OBLIGATIONS DU FRANCHISEUR

18.1 Le Franchiseur fournira au Franchisé les Produits de la Franchisé
et/ou s'assurera qu'ils soient fournis au Franchisé au plus
tard........... jours aprés la date de réception d'une commande du

Franchisé.

18.2 Toute fourniture des Produits de la Franchise par le Franchiseur
sera soumise aux conditions générales de vente du Franchiseur
stipulées en Annexe 9, lesquelles pourront étre modifiées par le
Franchiseur, et/ou toute fourniture des Produits de la Franchisé
par des fournisseurs sélectionnés par le Franchiseur sera soumise
aux conditions générales de ces fournisseurs: telles qu'elles
figurent en Annexe 9 et pourront étre modifiées par ces

fournisseurs.
ARTICLE 19: OBLIGATIONS DU FRANCHISE

19.1 Le Franchisé mettra en place et maintiendra une force suffisante de
vente pour la commercialisation des Produits de la Franchise et,

(1) Cette section ne s'applique que si les parties ont choisi s'incorporer
la clause 3.1.c) dans leur contrat.
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en cas de besoin, de service aprées-vente, en mettant en ceuvre tous
les moyens matériels et personnels exigés pour assurer la
satisfaction de ses obligations conformément au Contrat.

Le Franchisé ne vendra ou ne fournira les Produits de la Franchise ou
Services tels qu'ils sont preécisés dans le Manuel Opérationnel que
conformément aux conditions stipulées.

o™ 19-2 A Pour assurer une haute qualité de service et le meilleur prix
de commercialisation, le Franchiseur et/ou les fournisseurs
sélectionnés par le Franchiseur seront les fournisseurs
privilégiés des Produits de la Franchise, mais le Franchisé
pourra acquérir les Produits de la franchise auprés d’autres
fournisseurs dans la mesure ou ces derniers satisferont
parfaitement les spécifications de qualité du Franchiseur telles
qu’elles sont précisées en annexe 10 et dans la mesure ou la
Franchisé pourra démontrer de maniére pertinente au
Franchiseur que la qualité et ’uniformité exigée des produits
de la franchise est maintenue.

19.2 B. Le Franchisé ne se fournira en produits de la franchise aupreés
d'aucune autre source d'approvisionnement que le Franchiseur
ou les fournisseurs choisis par le franchiseur, et par voie de
consequence ne vendra a partir des locaux autre produit que les
produits de la franchise.

19.3 Le Franchisé ne modifiera pas et n’altérera pas les produits de la
franchise.

19.4 Le Franchisé fournira au Franchiseur, au moins...........
estimation des commandes de Produits de la Franchisé pour
chaque période suivante de.......... mois. Le Franchiseur n'aura
aucune obligation de satisfaire les commandes du Franchisé
portant sur des quantités de Produits de la Franchise excédant de
plus de.......... % l'estimation qui lui aurait été transmise pour la
période concernee.

19.5 Pour satisfaire les besoins des clients, le Franchisé devra maintenir
un stock de Produits de la Franchise selon les normes du

(1) A retenir le cas échéant. Si le droit européen de la concurrence est
applicable, cette stipulation ne peut étre, en principe, retenue que si le
franchiseur n'est pas en mesure de donner des spécifications
objectives pour les produits concernés.



221 Bl dudlially duclial) ASW) (G8a o Wiy jadd @l agie

Franchiseur, représentant une valeur totale de......... pour la
premiére année et de..........% du Chiffre d'affaires brut annuel
pour chaque année suivante.

Le Franchisé ne devra pas s'écarter de ces exigences en matiére de
stock sans I'accord préalable du Franchiseur.

oW 19.6 A Bien que le Franchiseur soit habilité a conseiller des prix de
revente pour les Produits de la Franchisé, le Franchisé sera
libre de fixer ses prix pour la commercialisation des Produits
de la Franchise.

19.6 B Le Franchisé devra appliquer les prix de revente communiqués
par le Franchiseur pour la commercialisation des Produits de
la Franchise.

19.7 Le Franchisé pourra, aprés la fin du Contrat, satisfaire les
commandes des Produits de la Franchise et/ou Services passées
par les clients, avant cette date, sous condition que le Franchisé en
rende compte selon les modalités prévues ci-dessus et paie au
Franchiseur les redevances correspondantes.

0@ 19.8 A Le Franchisé devra mettre en ceuvre tous les moyens pour
réaliser un Chiffre d'affaires égal a celui indiqué en Annexe
12, au cours de la premiére année d'exécution du Contrat.
Pour chacune des années suivantes, les parties fixeront d'un
commun accord les objectifs de vente.

19.8 B Le Franchisé devra réaliser le Chiffre d'affaires prévu en Annexe
12, au cours de la premiére année d'exécution du Contrat.
Pour chacune des années suivantes, les parties fixeront d'un
commun accord les objectifs de vente. Si le Franchisé ne
réalise pas les objectifs de vente au cours d'une année, le
Franchiseur pourra soit unilatéralement mettre fin au
Contrat pour violation des obligations contractuelles

- - R -
(1) A retenir, le cas échéant, dans la mesure ou une telle stipulation est

autorisée par le droit de la concurrence applicable. La plupart des
droits condamnent cette stipulation et en particulier le réglement
d'exemption CE No 2790/1999, qui permet cependant au fournisseur
d'imposer un prix de vente maximum sous condition qu'il ne
constitue pas en réalité un prix minimum notamment du fait de la
contrainte ou des incitations mises en ceuvre par 1'une des parties.

(2) A retenir le cas échéant.
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conformément a I'Article 27, soit supprimer I'exclusivité
stipulée au profit du Franchisé a I'Article 2.

SECTION 7: REMUNERATION DE LA FRANCHISE - INFORMATIONS
COMPTABLES

ARTICLE 20: DROIT D’ENTREE

20.1 En contrepartie du droit d'utiliser le Systeme, le Nom commercial
et les Marques, le Franchisé paiera au Franchiseur un droit
d'entrée initial de......... (ci-aprés désigné le Droit d'entrée).

20.2 Le Droit d'entrée sera payé par le Franchisé au Franchiseur au
moment de la signature du Contrat. Le Droit d'entrée sera
considéré comme acquitté lorsqu'il aura été percu par le
Franchiseur et il ne sera pas restituable.

ARTICLE 21: REDEVANCES

21.1 En contrepartie des droits concédés ci-dessus, le Franchisé paiera
au Franchiseur une redevance...........0 égale a........... % du
Chiffre d'affaires trimestriel prévisionnel.

21.2 Dans les........... jours suivant la fin de..........0 le Franchisé
communiquera au Franchiseur un état des comptes certifié et
complet portant sur le Chiffre d'affaires trimestriel brut et le
montant des redevances qui sont dues.

21.3 Le paiement du montant des redevances dues pour chaque
trimestre sera opéré en......... ©® en méme temps que I'envoi de
I'état des comptes.

21.4 Les redevances seront payées accompagnées des taxes qui seraient
dues a leur titre.

21.5 En cas de non paiement, les sommes dues porteront intérét au taux
de.......... %, sans qu'il soit besoin de mise en demeure préalable,
a partir de la date d'exigibilité du paiement et jusqu'a la date
effective de paiement, la durée du retard étant calculée de mois a
mois.

21.6 En cas de résiliation du Contrat, le Franchiseé paiera au

(1) Préciser la periodiciteé.
(2) 1dem.
(3) Préciser la devise utilisée.
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Franchiseur toutes les redevances qui seraient dues a la date de la
résiliation et fournira un état écrit des comptes selon les modalités

prévues ci-dessus.

o® 21.7 Le montant total des redevances dues pour chaque période
trimestrielle ne pourra étre inférieur a............ (ci-aprés désignée
comme la Redevance minimale). Cette somme est réévaluée
chaque année a la date anniversaire de la conclusion du Contrat
conformément a la clause d'indexation établie en Annexe 8, sans

qu'il soi;besoin d'une notification préalable.
A b

-

Dans I'hypothése ou les redevances calculées sur la base du

Chiffre d'affaires brut ainsi qu'il est prévu ci-dessus seraient

inférieures au montant de la Redevance minimale, le Franchisé

paiera le complément selon les mémes modalités que celles

prévues pour le paiement de la redevance normale.
— I

@21.8 Le Franchisé obtiendra d'une banque:
= AEE—— h
A désignée par le Franchiseur:.............

o® B de trés haute réputation internationale.

une garantie a premiere demande du paiement de toute somme due
au Franchiseur conformément au Contrat, limitée cependant au
montant maximum de.............

Au plus tard............ jours apres la conclusion du Contrat, le
Franchisé fournira au Franchiseur cette garantie bancaire.

SECTION 8: CONFIDENTIALITE

ARTICLE 22: OBLIGATION DE CONFIDENTIALITE

22.1 Le Franchisé reconnait que toute information fournie par le
Franchiseur dans le cadre du Contrat a un caractére strictement
confidentiel et doit étre traitée de cette maniére (une telle
obligation  étant  désignée ci-apres comme "'Information
confidentielle™).

22.2 Toutefois, ne sera pas considérée comme une Information
confidentielle:

(1) A retenir le cas échéant.
(2) A retenir, le cas échéant.
(3) A retenir, le cas échéant.
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a) toute information dont le Franchisé pourra établir qu'il en avais
connaissance avant sa communication, ou qui a été divulguée au
public, ou qui est généralement connue par le public, ou qui est
tombée dans le domaine public autrement que par la violation
d'une obligation de confidentialité au profit du Franchiseur ou de
I'une des personnes a qui lI'information a été confiée;

b) toute information qui doit nécessairement étre communiquée au
client dans le cadre de I'Activité.

22.3 En conséquence, le Franchisé ne divulguera pas d'Information
confidentielle directement ou indirectement a toute personne
autre que ses employés ou les personnes qui interviendraient pour
lui dans le cadre du Contrat, étant précisé que le Franchisé
s'assurera que ses employés ou les personnes intervenant pour lui
auront, avant toute réception de I'Information confidentielle,
accepté de supporter la méme obligation de confidentialité et
d'étre liés par un engagement de confidentialité a I'égard du
Franchiseur dans des conditions satisfaisant ses exigences.

22.4 Le Franchisé s'assurera que personne d‘autre que ses employés ou
les personnes intervenant pour lui n'utiliseront I'une quelconque

de ces Informations confidentielles a une autre fin que celle
permise dans le cadre du Contrat.

22.5 En toute hypotheése, le Franchisé sera directement responsable vis-
a-vis du Franchiseur pour toute révélation ou utilisation d'une
Information confidentielle par ses employés, toute autre personne
intervenant pour lui, agissant sous son contrdle ou contrélée par
lui, et méme apres la fin de leurs relations et notamment la
résiliation de leur contrat par le Franchisé.

22.6 Le Franchisé ne divulguera ou n'utilisera a quelque fin que ce soit,
autre que les besoins du Contrat, aucune des Informations
confidentielles, durant I'exécution du Contrat ou apres son
extinction quelle qu'en soit la cause. Les mémes exigences
s'appliqueront en cas de cession, de ce Contrat, conformément
aux stipulations de I'Article 25.

SECTION 9: ASSURANCE

ARTICLE 23: OBLIGATION D'ASSURANCE

23-1 A Le Franchisé devra souscrire et maintenir en vigueur un contrat
d'assurance avec une compagnie notoire agréée par le
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Franchiseur, pour couvrir les risques correspondant a un
montant minimal et aux conditions éventuellement spécifiées
dans le Manuel Opérationnel et couvrant sans que la liste soit
limitative:

a) sa responsabilité au regard de ses employés et des tiers;
b) les préjudices ou dégradations tenant aux Locaux;
c) tout autre objet précisé dans le Manuel Opérationnel.
o® 23.1 B Le Franchisé devra souscrire et maintenir en vigueur un

contrat d'assurance conforme a celui que le Franchiseur a
négocié pour ses Franchisés ainsi qu'il est spécifié dans le

Manuel Opérationnel.

23.2 Le Franchisé fournira au Franchiseur une photocopie de son
contrat d'assurance et de ses renouvellements.

23-3 Le Franchisé devra ponctuellement s'acquitter de toutes les primes
dues au litre du contrat d'assurance et fournir immédiatement au
Franchiseur la preuve de ce paiement.

23.4 Le contrat d'assurance devra désigner le Franchiseur comme
bénéficiaire et stipuler que le Franchiseur devra étre averti au
moins........... jours avant toute notification d'annulation ou de
résiliation.

23-5 Dans le cas ou le Franchisé serait indemnisé en réparation d'une

perte de profit, le Franchisé devra au Franchiseur......... %

(.eeevveeee. pour cent) de cette indemnité en contrepartie de la perte
de revenus qui en résulterait pour le Franchiseur.

SECTION 10: TRANSFERT DU CONTRAT

ARTICLE 24: TRANSFERT DU CONTRAT PAR LE FRANCHISEUR

Le Franchiseur pourra transférer tout ou partie des droits et obligations
découlant du Contrat, sous réserve que les Droits de propriété
intellectuelle soient également transmis, étant convenu que le
Franchiseur devra informer le Franchisé par écrit de ce transfert au
plus tard......... jours aprés la date a laquelle il sera devenu effectif.

ARTICLE 25: TRANSFERT DU CONTRAT PAR LE FRANCHISE

(1) A retenir, le cas échéant.
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25.1 Ce contrat est conclu en considération de la personne du Franchisé
qui, par voie de conséquence, ne pourra pas, sans l'accord
préalable écrit du Franchiseur, transférer, sous-licencier ou
conclure un sous-contrat avec un tiers, a titre gratuit ou onéreux,
pour tout ou partie des droits et obligations découlant du Contrat.
Est également considérée comme un tiers toute personne ou
société qui contréle le Franchisé ou est sous le contrble du
Franchise.

25.2 Est ainsi interdit tout transfert, y compris celui qui résulterait du
déces, de I'incapacité ou de la défaillance du Franchisé ou d'un
actionnaire si le Franchisé est une société. Dés lors qu'un tel
transfert n'est pas approuvé par le Franchiseur, le liquidateur,

I'administrateur ou le représentant du Franchisé doit transférer

les droits et obligations du Franchisé a un tiers agréé par le

Franchiseur dans les six mois suivant la mort, I'incapacité ou la

défaillance du Franchisé.

Le Franchisé devra notifier au Franchiseur I'adresse du
cessionnaire ou successeur envisageé et les conditions du transfert
du Contrat ainsi que toute autre information demandée par le
Franchiseur. Le Franchiseur informera le Franchisé de sa
décision par lettre recommandée avec avis de réception dans
les............ mois suivant la réception de la demande du Franchisé.
Le silence du Franchiseur sera considéré comme un rejet de la
proposition du Franchisé.

En considération de la nature du Contrat, le Franchiseur pourra
discrétionnairement apprécier la personne présentée pour son
transfert et les conditions du transfert. L'offre de transfert devra
préciser que le successeur ou cessionnaire supportera pour le
passé comme pour le futur tous les droits et obligations résultant
de la Franchise. Dans le cas ou I'offre concerne un sous-
contractant, ce dernier devra expressément accepter de supporter
I'obligation de confidentialité stipulée a I'Article 22.

25.5 Dans I'hypothese ou le Franchiseur agréerait le successeur ou
cessionnaire, le Franchisé devra:

a) payer au Franchiseur dans un délai de.......... jours, un droit de
transfert de........... hors taxes qui couvrira les coiits
d'administration, de formation et d'assistance concernant le
cessionnaire ou le successeur ;

b) satisfaire les engagements de non-concurrence prévus aux
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Articles 6.1. d) et 6.1.e) dans le Territoire; et

¢) rester solidairement tenu avec le cessionnaire ou le successeur,
de tous les engagements qui existaient a sa charge avant que le
Franchiseur notifie son accord pour le transfert.

SECTION 11: FORCE MAJEURE

ARTICLE 26: EXONERATION DE RESPONSABILITE

26 A La Force majeure est définie en Annexe [ 13].

o™ 26 B En cas d'événement irrésistible (incluant, sans que cela soit
exhaustif: inondation, tremblement de terre, tempéte, épidémie
ou toute autre calamité naturelle), de guerre ou de conflit armé
ou de situation d'hostilité (incluant, sans que cela soit exhaustif:
acte de guerre, blocus, embargo, soulévement ou insurrection),
d'acte de I'autorité publique ou de réglementation (incluant, sans
que cela soit exhaustif: les interdictions ou restrictions
d'importation ou d'exportation, ainsi que la réglementation sur
I'attribution des ressources énergétiques), de conflit du travail
(incluant, sans que cela soit exhaustif: la gréve, le lockout ou les
actes de sabotage) ou d'autre cause échappant au contrdle
normal des parties, aucune d'entre elles ne sera responsable de
I'inexécution de I'une quelconque de ses obligations, sous réserve
toutefois que la partie affectée par le cas de Force majeure
informe l'autre par écrit dans un délai d'au moins.......... jours,
et si cela est nécessaire par télex ou télécopie, de la survenance de
I'événement, & moins que tous les moyens de communication
entre les pays du Franchiseur et du Franchisé soient également
affectés, et prenne toutes les mesures nécessaires pour diminuer
le préjudice qui pourrait résulter de cet événement.

_Chacune des parties aura le droit de mettre fin au Contrat par
"notification écrite si l'autre partie n'est pas en mesure de
satisfaire ses obligations pour I'une des causes ci-dessus et si cette
défaillance se poursuit pendant une durée de......... mois.

(1) A retenir, le cas échéant.
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SECTION 12: RESILIATION

ARTICLE 27: CONDITIONS DE LA RESILIATION

27.1 Si I'une ou l'autre des parties viole & quelgue moment que ce soit
I'une des stipulations du Contrat et ne remédie pas a cette
violation dans un délai de...........) aprés notification écrite donnée
a cette fin par l'autre partie, ce Contrat prendra fin
automatiquement, c'est-a-dire sans qu'il soit besoin d'obtenir une
décision judiciaire constatant la défaillance de I'autre partie, des
I'expiration du délai ci-dessus mentionneé.

27.2 Sans préjudice de I'application de I'Article 27.1, le Franchiseur

sera habilité a mettre fin au Contrat avec effet immédiat, c'est-a-

dire sans avoir besoin d'obtenir une décision judiciaire, par

notification écrite au cas ou le Franchiseé:
A

N

a) serait mis en liquidation, deviendrait insolvable, subirait une
procédure en cessation de paiement on banqueroute, se
trouverait poursuivi par ses créanciers ou ne serait pas en
mesure de payer ses dettes a leur échéance ;

b) interromprait ses activités ou perdrait, de quelque maniére que
ce soit, le droit d'exercer ses activités la ou les Locaux sont
situés.

27.3 Si, sans l'agrément préalable du Franchiseur, tout ou une partie
substantielle du capital ou du fonds de commerce ou des éléments
commerciaux du Franchisé se trouvent acquis par un tiers ou si un
changement important intervient dans I'attribution des droits de
vote concernant le Franchisé, ou si le Franchisé s'associe a un tiers
ou fusionne avec un tiers, ou avec une autre société qui
posséderait alors plus de.......... % du capital social ou des parts
du Franchisé, le Franchiseur pourra discrétionnairement résilier
le Contrat avec effet immédiat sans avoir besoin d'obtenir une
décision judiciaire.

ARTICLE 28: EFFETS DE LA RESILIATION - OBLIGATIONS POST-

CONTRACTUELLES

Apres la résiliation ou I'expiration du Contrat, le Franchisé ne
bénéficiera plus de tous les droits qui lui auront été concédés et devra
respecter les stipulations suivantes (sous réserve des stipulations de

(1) Préciser le délai.
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I'Article 19.7):

28.2 Le Franchisé devra immédiatement et définitivement cesser
d'utiliser, quelque maniere que ce soit tout document, méthode
confidentielle, fichier de clients, élément d'information, technique
ou procédure correspondant au Systéeme, ainsi que les Nom
commercial, Marques, Droit de propriété intellectuelle, signe
distinctif, tenue de travail, slogan, logo, symbole, modéle, dessin,
associé au Systeme. En particulier, le Franchisé devra cesser
d'utiliser définitivement tout matériel de publicité et tout élément
promotionnel: vétement, présentoir, et autre élément matériel qui
porterait le Nom commercial ou les Marques associés au Systeme.

28.1 Le Franchisé devra immédiatement cesser d'exercer I'Activité et ne

pourra pas ultérieurement se présenter publiquement ou laisser

entendre directement ou indirectement qu'il est encore Franchisé.
I A

Le Franchisé ne pourra pas, au cas ou il continuerait a exercer ou
débuterait une autre activité, utiliser une reproduction,
contrefagon, copie ou imitation du Nom commercial ou des
Marques, ou une tenue de travail et d'une maniere générale tout
Droit de propriété intellectuelle, ou promotion, dés lors qu'il
pourrait en résulter une confusion, une erreur, ou une
banalisation des droits exclusifs du Franchiseur tenant a ces
éléments, ni utiliser une désignation d'origine ou description qui
suggérerait de maniére fausse ou abusive ou représenterait de
maniére fausse une quelconque référence a la Franchise et au
Franchiseur.

28.3 Le Franchisé devra mettre en G@uvre toute action ou conclure tout
acte nécessaire pour transférer au Franchiseur ou a toute autre
personne désignée par celui-ci tout droit sur les Nom commercial
et Marques liés a la Franchise ou pour annuler tout dép6t ou
enregistrement concernant des Nom commercial ou Marques liés
aux signes distinctifs du Franchiseur. Le Franchisé fournira au
Franchiseur la preuve de la satisfaction de cette obligation dans
les.......... jours suivant la résiliation ou I'extinction du Contrat.

Le droit pour le Franchisé d'utiliser un numéro de téléphone et
tout autre élément de communication associé aux signes distinctifs
du Franchiseur prendra fin. Le Franchisé devra dans les plus
brefs délais notifier a la compagnie de téléphone et a toutes les
entreprises d'annuaire la fin du Contrat et autoriser le transfert
des droits correspondants au profit du Franchiseur ou de la
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personne désignée par lui.

28.4 Le Franchisé devra immédiatement payer toute somme revenant au
Franchiseur ainsi qu'a ses mandataires, succursales et
fournisseurs.

28.5 Le Franchisé devra immédiatement restituer au Franchiseur tous
les éléments matériels qu'il lui aurait fournis y compris le Manuel
Opérationnel, la documentation, les fiches d'instruction, la
correspondance, les fichiers de clients, les brochures, tout élément
contenant des Informations confidentielles ainsi que tous les
éléments matériels mis a sa disposition dans le cadre du
développement de I'Activité et qui seraient en sa possession (quelle
que soit la présentation formelle de ces éléments) et toutes copies
(lesquelles sont reconnues comme la propriété du Franchiseur), et
ne conservera aucun double de ces éléments a I'exception de la
copie de son contrat, des correspondances et des documents dont il
pourrait avoir besoin pour satisfaire une quelconque exigence
légale. Tous les colts de restitution de ces éléments seront
supportés par le Franchisé. En outre, le Franchisé devra
immédiatement restituer au Franchiseur tous les signes distinctifs,
logiciels et autres éléments sous licence ou couverts par un droit
du Franchiseur.

28.6 Dans les........... jours suivant la fin du Contrat, le Franchisé
fournira au Franchiseur un état complet du stock des Produits de
la Franchise qu'il détiendra encore accompagné de leur prix de
revente. Le Franchiseur aura la possibilité (mais non I'obligation)
de racheter tout ou partie de ce stock au prix de vente initial ou au

prix de marché s'il est inférieur.
I Fe 2 N AR 9 B B N

La décision de rachat devra étre notifiée par écrit dans les..........
jours suivant la réception de I'inventaire du stock. Si les parties ne
s'accordent pas sur le prix de rachat des Produits de la Franchise
dans un délai de......... jours, sa détermination sera faite par un
évaluateur indépendant. Si le Franchiseur décide de ne pas
racheter les Produits de la Franchise, le Franchisé sera libre de les
vendre mais dans des conditions normales et sans rabais excessif.

28.7 Le Franchiseur aura le droit (mais non I'obligation) de notifier par
écrit ou toute autre forme dans les.......... jours suivant la fin du
Contrat son intention d'acheter tout ou partie des éléments
matériels de I'exploitation du Franchisé, y compris, mais sans que
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28.8 Le Franchisé remplira toutes les formalités Iégales qui pourraient

cela soit exhaustif, les fournitures, les présentoirs, le matériel ou
tout autre élément portant le Nom commercial ou les Marques de
commerce du Franchiseur (& I'exception du stock du Franchisé , le
rachat de celui-ci étant régie par I'Article 28.6), au colt supporté
par le Franchisé ou a la valeur marchande normale si celle-ci est
inférieure. Si les parties ne peuvent pas s'accorder sur la valeur de
marché dans un délai raisonnable, un évaluateur indépendant
sera désigné a I'initiative du Franchiseur et déterminera le prix
qui devra étre appliqué. Si le Franchiseur décide d'acheter I'un
guelconque des éléments conformément aux stipulations ci-dessus,
il pourra compenser les sommes dues par le Franchisé en
application de ce Contrat et le colt du rachat. Le rachat devra en
tout état de cause étre réalisé dans les............ semaines suivant la
décision du Franchiseur.

étre requises en conséquence de la fin du Contrat, et fournira au
Franchiseur, dans les............. jours suivant la date de fin du
Contrat, la preuve de la satisfaction de ces exigences.

SECTION 13: DIVERS

29.1 Au cas ou une clause serait considérée comme nulle ou inapplicable

29-2 Les parties conviennent toutefois de remplacer lorsque cela est

ARTICLE 29: INDEPENDANCE DES CLAUSES

ou serait réputée non écrite, par une décision judiciaire ou par
une sentence du Tribunal Arbitral, toutes les autres stipulations
resteront en vigueur et ne seront donc pas affectées, jusqu'a la fin
du Contrat.

possible toute stipulation déclarée nulle par une stipulation qui
correspondra a leur volonté aussi objectivement et efficacement
gue possible conformément aux relations établies entre elles.

ARTICLE 30: INTEGRALITE DU CONTRAT

30.1 Ce Contrat constitue la totalité des conventions des parties et tient

compte de leurs intentions et de leur négociation préalable, de
sorte que les parties ne pourront pas se référer a une convention
antérieure, a des négociations, a des échanges de documents ou a
tout écrit autre que ce qui se trouve précisément établi par ce
Contrat.
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30.2 Ce Contrat ne pourra pas étre modifié ou complété, de quelque
maniere que ce soit, oralement ou autre, sauf par un écrit signé
par un représentant diment habilité par chacune des parties.

ARTICLE 31: TOLERANCE

31.1 Le fait que I'une des parties n'ait pas exigé I'application de tout ou
partie des engagements prévus au Contrat ne saurait étre
considéré comme un abandon par elle du droit correspondant et
ne saurait la priver de la possibilité d'invoquer, a tout moment,
cet engagement ou toute autre stipulation.

31.2 En particulier, le fait pour I'une ou l'autre des parties de ne pas
réclamer une indemnité ou la résiliation du Contrat en invoquant
la violation de quelque stipulation que ce soit par l'autre, ne
saurait la priver du droit de réclamer par la suite une indemnité
ou la résiliation du Contrat en raison d'une violation ultérieure de
I'une quelconque des stipulations.

ARTICLE 32: LOI APPLICABLE

32 A Le Contrat est soumis aux regles et principes de droit
généralement reconnus en matiére de commerce international
ainsi qu'aux principes UNIDROIT sur les contrats du commerce
international.

o® 32 B Le Contrat est soumis aux lois du pays de...........
ARTICLE 33: REGLEMENT DES DIFFERENDS

33.1 A Sous réserve des stipulations de I'Article 33.2, tous différends
découlant du présent contrat ou en relation avec celui-ci seront
tranchés définitivement suivant le Reglement d'arbitrage de la
Chambre de commerce internationale par un ou plusieurs
arbitres nommés conformément a ce Réglement. Le lieu de
I'arbitrage sera.......... et la procédure se déroulera en
langue............

0@33-1 B Tout différend survenant directement ou indirectement a
propos du Contrat sera réglé de maniere définitive par les
juridictions de...........

(1) A retenir, le cas échéant.
(2) A retenir, le cas échéant.
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33.2 Nonobstant les stipulations de I'Article 33.1, la partie qui aura besoin
d'une intervention judiciaire urgente a I'encontre de I'autre pour une
raison tenant au Contrat, pourra engager une action devant toute
juridiction compétente pour satisfaire sa demande.

p -
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