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رؤیة القادة الریفیین في تطبیق الزراعة التعاقدیة للتغلب علي مشكلات إنتاج وتسویق زھرة 
 الشمس الزیتي فى بعض قري محافظة البحیرة

  رضا السید احمد الشرایحي &ھالھ شكرى عبد الفتاح نصیر 
  معھد بحوث الإرشاد الزراعي والتنمیة الریفیة

  المحاصیل الزیتیةقسم بحوث  - معھد بحوث المحاصیل الحقلیة 
 

إستھدف ھذا البحث بصفة رئیسیة التعرف علي رؤیة القادة الریفیین لتطبیـق الزراعـة التعاقدیة للتغلب علي مشكلات إنتاج : المستخلص
یة من القادة تم جمع البیانات البحثیة بإستخدام إستمارة إستبیان بالمقابلة الشخص، وتسویق زھرة الشمس الزیتي فى بعض قرى محافظة البحیرة

وقریة ، مبحوثاً تم إختیارھم من أربع قرى ھي قریة بطورس ٢٩٧الریفیین والمتعاقدین علي محصول زھرة الشمس الزیتي والبالغ عددھم 
تم تجمیع البیانات خلال شھر ، وقریة كوم الفرج من مركز أبو المطامیر بمحافظة البحیرة، قریة الغیتة - ابو حمص  روضة خیري من مركز

   .أستخدمت التكرارات والنسب المئویة كأدوات إحصائیة لتحلیل البیانات وتفسیر نتائج البحث، ٢٠٢١وفمبر ن
  :وكانت أھم النتائج على النحو التالى

 یوجد خمس مشكلات رئیسیة تواجھ المبحوثین عند إنتاجھم وتسویقھم لمحصول زھرة الشمس الزیتي أمكن ترتیبھا تنازلیاً وفقاً لنسبتھا - ١
وضعف معارفھم ، مشكلات الإنتاج الزراعي للمحصول، وضعف قدرتھم علـي تـسویق المحصول: التكراریة بین المبحوثین على النحو التالى

وقلة المصادر ، ومحدودیة الإشراف والمتابعة من الجھاز الإرشادي في نظام التسویق التعاقدي بمنطقة البحث، ومھاراتھم الإنتاجیة والتسویقیة
 .یلیة لدیھمالتمو

، وأن مصدر سماعھم كان قادة زراع زھرة الشمس الزیتي من إجمالي٪ ٩٠,٢٤بلغت نسبة المبحوثین الذین سمعوا عن الزراعة التعاقدیة  - ٢
 .٪٦٣,٩بنسبة  )المرشد  الزراعي(الجمعیة الزراعیة 

 المبحوثینأھم الخدمات التى تقدمھا الجھات المتعاقدة مد  ، وكانت٪٣٩,٧بلغت نسبة المبحوثین الذین أقروا بإن الزراعة التعاقدیة مھمة  - ٣
 .من المبحوثین٪ ٦٠,٦٠بمبالغ مالیة من وجھة نظر 

، بینما كانت أھم عیوب ) ٪٩٥,٦(ضمان تسویق المحصول والبعد عن مخاطر التسویق : أھم مزایا التعاقد من وجھة نظر المبحوثین ھى - ٤
 .)٪٧٠,٠٣(  الاتفاق على السعر وأن یكون في العقد بند، ) ٪٩٥,٦(دید سعر غیر مجزى للمنتج تح: التعاقد التى ذكرھا المبحوثین ھى

من إجمالى عدد % ٥٢,٨٦٪، وأن الذین أجابوا بلا بلغت نسبتھم  ٤٧,١٣الذین أفادوا بإن الإرشاد الزراعى لھ دور  بلغت نسبة المبحوثین - ٥
 .زراع زھرة الشمس المبحوثین

ضمان تحدید سعر مناسب ، و%)٣٣,٧(مدھم بمستلزمات الانتاج وخاصة بالأجل : قیام الجمعیة الزراعیة بالأدوار التالیة ینتظر المبحوثون - ٦
 %).٧,٧(، وعمل مجمعات لتجمیع المحصول بكل قریة %)١٣.٤(، وتنشیط التسویق التعاونى %)٢٠,٢(لبیع المحصول 

قدیة مـن وجھـة نظـر المبحوثین في عدم إستعداد الجھات المتعاقدة لتقاسم أي خسائر حتى تمثلت المعوقات التي تحد من تطبیق الزراعة التعا - ٧
  .ومحاولة تلاعب الجھات المتعاقدة بمواصفات الجودة لخفض المشتریات في حالة زیادة الإنتاج، ولو كانت مسئولة عنھا جزئیاً

  : الزیتي في منطقة البحث مقترح تصوري لنظام تعاقدى یتناسب مع تسویق محصول زھرة الشمس - ٨
وقیام الحكومة ، من الجمعیات التعاونیة الزراعیة في مختلف القرى شركات تسویقیة زراعیة محلیة من خلال مندوبالتعاقد مباشرة مع 

ل، ووجود الاتفاق على السعر وكمیة المحصو، الزراعة واستصلاح الأراضي وجود عقد مكتوب وموثق من جھة وزارة، بدور المیسر للتعاقد
   .شرط جزائى

  
  :المقدمة ومشكلة البحث

تعتبر زھرة الشمس الزیتي من المحاصیل الزیتیة 
% ٤٥- ٤٠حیث تحتوي علي ، الإستراتیجیة الھامة سواء فى مصر

زیت عالي الجودة كما أنھ المحصول الصیفي الوحید في مصر 
الذي یتمیز بتحملھ للظروف البیئیة المعاكسة خاصة الملوحة ونقص 
المیاه ونجاح زراعتھ بالأراضي التي لم ینجح بھا زراعة محاصیل 

  ).٨٣٥ص: ٢٠١٠، شنـالخ( إستراتجیة أخري 
وتكمن مشكلة زراعة وإنتاج محصول زھرة الشمس الزیتي 
فى مصر فى عدم وجود سیاسات سعریة أو تسویقیة لھا وبالتالى لا 

بیر یتشجع الفلاحون علي زراعتھا، وھذا ھو سبب التناقص الك
شمس ـالبمحصول زھرة ى المساحات المزروعة ـفوالملحوظ 

محافظة فى و، ةـصفة عامـة بـلجمھوریاستوى ـمعلى الزیتى 
وزارة الزراعـة واستصلاح الأراضی، ( ،البحیرة بصفة خاصة

من ل الأوكز محافظة البحیرة المرل حیث تحتو )٨٢ص : ٢٠٠٩
ھ ـیتى بالوجزھرة الشمس الزل ات المنتجھ لمحصوـبین المحافظ

  )٢٠٢٠، ة الزراعة البحیرةـمدیری(رى ـالبح
وأن عملیة التسویق تعد أحد الركائز الأساسیة التي یبني 
علیھا أي بنیـان اقتـصـادي قـومي، وأنھا لیـست فقط جزء مكمل 
لعملیة الإنتاج بل ھي جـزء مـن الإنتـاج نفـسھ، ورغبة من الدولة 

الزراع والمنتجین لھذا فى تقلیل المخاطر التسویقیة لدى 
المحصول، فقد لجأت وزارة الزراعة المصریة إلى أسلوب 

باعتبارھا أحد صور تعزیز سلسلة القیمة " الزراعة التعاقدیة 

كوسیلة للربط بین الزراع والجھات الراعیة، حیث تتعھد تلك 
الجھات بشراء المحاصیل الزراعیة مسبقاً ضمن معاییر محددة 

ضمان فرصة حصول الزراع على مجموعة  للجودة والكمیة مع
أوسع من الخدمات الإداریة والفنیة والإرشادیة التي قد لا یمكن 

  ).Hoeffle, 6 p;2006". (الحصول علیھا
ولما كان للقادة الریفیون دور ھام في مساعدة المرشدین 
الزراعیین في نشر العدید من الأفكار والخبرات الزراعیة بین 

ن بھ من خصائص وسمات شخصیة تلعب دورا الزراع لما یتمتعو
كبیرا في اقناع الزراع بتغییر ممارساتھم الزراعیة لممارسات أكثر 
تقدما، وأن ھؤلاء القادة لھم القوة والقدرة على التأثیر في الآخرین 

: ٢٠٠٣، عبدالله. (وتوجیھ سلوكھم في سبیل بلوغ ھدف الجماعة
رؤیة ھؤلاء القادة فى لذا تسعى ھذه الدراسة إلى معرفة ). ٢٨ص

أبعاد تطبیق أسلوب الزراعة التعاقدیة على محصول زھرة دوار 
الشمس فى محافظة البحیرة، واقتراح نموذج للزراعة التعاقدیة لھذا 
المحصول یمكن تطبیقھ وفقا للظروف منطقة البحث یساھم في 

یة النھایة في تحقیق أحد الأبعاد الرئیسیة لإستراتیجیة التنمیة الزراع
  .٢٠٣٠المصریة 

الأھداف  ًًأمكن صیاغة ًمع مشكلة البحث المشار إلیھا آنفا ًإتساقاو
  :التالیة

  :أھداف البحث
إستھدف ھذا البحث بصفة رئیسیة التعرف علي رؤیة القادة 
الریفیین لتطبیق الزراعة التعاقدیة للتغلب علي مشكلات إنتاج 
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، لبحیرةوتسویق زھرة الشمس الزیتي في بعض قري محافظة ا
  :وذلك من خلال الأھداف الفرعیة التالیة

التعرف علي المشكلات التي تواجھ المبحوثین عند إنتـاج  -١
 .وأسباب ظھورھا وتسویق محـصول زھرة الشمس الزیتي

التعرف علي معارف المبحوثین بأبعاد الزراعة التعاقدیة في  -٢
  .منطقة البحث

حصول زھرة التعرف علي المشكلات الانتاجیة والتسویقیة لم -٣
الشمس الزیتي التى توضح أھمیة الزراعة التعاقدیة من وجھھ 

  .نظر المبحوثین في منطقة البحث

تحدید دور الإرشاد الزراعي والجمعیات التعاونیة الزراعیة  -٤
 .لدعم الزراعة التعاقدیة في منطقة البحث

التعرف علي معوقات تطبیق الزراعة التعاقدیة من وجھة نظر  -٥
  .منطقة البحثالمبحوثین في 

   :الأھمیة التطبیقة للبحث
إرشادیة موجھة توفیر أساسً واقعي لتخطیط وتنفیذ برامج 

لتتطبیق نظام ى ـزھرة الشمس الزیتل زراع محصوقادة إلى 
وت ـتیراد الزیـستھ لتقلیل إالتوسع فى زراعالزراعة التعاقدیة، و

لمستدامة وھو ما یتفق مع إستراتیجیة التنمیة الزراعیة ا، النباتیة
، روت النباتیة فى مصـن الزیـة مـبتضییق الفجوة الغذائی ٢٠٣٠

وكما تأتي أھمیة ھذا البحث من كونھ من أولى الدراسات الإرشادیة 
الزراعیة التي تناولت الزراعة التعاقدیة و تطبیقھا علي محصول 

  .مع وضع مقترح تصوري زھرة الشمس الزیتي
  

  الطریقة البحثیة

  :ت الإجرائیةالتعریفا :أولا
یقصد بھا الجوانب المختلفة التي یجب : أبعاد الزراعة التعاقدیة

وضعھا في الإعتبار عند التخطیط لإستخدام نظام الزراعة 
 .التعاقدیة

ویقصد بھا في ھذا البحث بأنھا تلك  :المشكلات التسویقیة
المعوقات التي تقف حائلاً لتعزیزوصول أصحاب الحیازات 

زھرة الشمس الزیتي إلى الأسواق مما یؤدي  الصغیرة من محصول
 .إلى زیادة عدم إنتاجھ لصعوبة تسویقھ بمنطقة البحث

یقصد بھم في ھذا البحث كبار زراع محصول  :القادة الریفیین - جـ
زھرة الشمس الزیتي الذین قاموا بترتیبات تعاقدیة شفویة أومكتوبة 

موین أو أى بینھم، وبین تجار الجملة أوالشركات أو وزارة الت
، متعاقد أخر یحدد فیھ شرط أو أكثر من شروط الإنتاج والتسویق

ویلجأ إلیھم الزراع لأخذ النصح والمشورة في الأمور المختلفة التي 
 .تواجھم بمنطقة البحث

أجرى البحث فى محافظة البحیرة  :لجغرافىالمجال ا :ثانیاً 
مساحة محافظات الوجھ البحرى من حیث الأكبر ن ـبإعتبارھا م

أكبر و تم إختیار ، زھرة الشمس الزیتىل المنزرعة بمحصو
وھما أبو ، في المساحة المنزرعة وأعلي في الإنتاجیةین كزمر

كل قریتین من كبر تلى ذلك إختیار أ، وأبو حمص، والمطامیر
أبو كز والغیتة بمركوم الفرج، : ىـرى ھـفكانت القكز مر

  .بو حمصكز أبمرروضة خیري وبطورس، و، المطامیر
تمثلت شاملة البحث فى كبار زراع زھرة : الشاملة والعینة :ثالثاً 

التعرف الشمس الزیتي والمتعاقدین علیھ بمحافظة البحیرة، و تم 
وقریة ، قریة بطورس( على القاة الریفیین في القرى الاربعة

بالإستعانة بطریقة ) وقریة كوم الفرج، قریة، روضة خیري
قائد ریفي في القرى  ٢٩٧ة البحثیة فى وتمثلت العین الخبراء،

  .الاربعة موضع الدراسة
م ٢٠٢١تم جمع البیانات خلال شھر نوفمبر  :المجال الزمني :رابعاً 

  .إستمارة إستبیان بالمقابلة الشخصیة للمبحوثینباستخدام 
أستخدمت التكرارات، والنسب : حصائيأدوات التحلیل الإ :خامساً 

  .رض نتائج ھذا البحثالمئویة كأدوات إحصائیة لع
  

  النتائج ومناقشتھا
  

المشكلات التي تواجھ المبحوثین عند إنتـاج وتسویق : أولاً 
  : محـصول زھرة الشمس

أن ھناك خمس مشكلات رئیسیة ) ١(یوضح   جدول 
تؤثرعلـي إنتاج وتسویق محصول زھرة الشمس الزیتي، أمكن 

ثین، حیث جاءت ترتیبھا تنازلیاً وفقا لنسب تكراراتھا بین المبحو
% ٩٨,٣مشاكل الإنتاج الزراعي في مقدمة المشكلات بنسبة قدرھا 

تلاھا مشكلة ضعف قدرة قادة زراع زھرة الشمس الزیتي على 
ثم ، %٨٧,٢١تسویق المحصول المرتبـة الثانیـة بنسبة قدرھا 

مشكلة ضعف المعارف والمھارات الإنتاجیة والتسویقیة لدى قادة 
 زیتي في المرتبة الثالثة بنسبة قدرھازراع زھرة الشمس ال

٧٢,٣٩%.  

  
  التوزیع التكرارى والنسبى للمشكلات التى تواجھ المبحوثین ):١(جدول 

  المشكلات  م
  التكرارات

  ٢٩٧=ن 
%  

  ٩٨,٣  ٢٩٢  .مشاكل الإنتاج الزراعي لمحصول زھرة الشمس الزیتي  ١

  ٨٧,٢١  ٢٥٩  .ولضعف قدرة قادة زراع زھرة الشمس الزیتي على تسویق المحص  ٢

  ٧٢,٣٩  ٢١٥  .ضعف المعارف والمھارات الإنتاجیة والتسویقیة لدى قادة زراع زھرة الشمس الزیتي  ٣

  ٦٩,٠٢  ٢٠٥  .محدودیة الإشراف والمتابعة من الجھاز الإرشادي في نظام التسویق التعاقدي بمنطقةالبحث  ٤

  ٦٦,٣  ١٩٧  .قلة المصادر التمویلیة لدى قادة زراع زھرة الشمس الزیتي  ٥

  جمعت وحسبت من استمارة الاستبیان :المصدر

                   
مشكلة محدودیة الإشراف والمتابعة من الجھاز وجاءت 

البحث في المرتبة  الإرشادي في نظام التسویق التعاقدي بمنطقة
قلة المصادر ، فیمـا إحتلت مشكلة %٦٩,٠٢الرابعة بنسبة قدرھا 

الترتیب الأخیـر بـین  ع زھرة الشمس الزیتيالتمویلیة لدى قادة زرا
من إجمالي عدد قادة % ٦٦,٣المشكلات بنسبة تكراریة قدرھا ا

  .زراع زھرة الشمس الزیتي المبحوثین

من وجھة  الإنتاجیة والتسویقیةأسباب المشكلات : ثانیاً 
   :المبحوثین

أن الأسباب المؤدیة لظھور ) ٢(تفید النتائج الواردة فى جدول 
ل الإنتاج الزراعي لمحصول زھرة الشمس الزیتي جاء فى مشاك

مقدمتھا من وجھة نظر المبحوثین مشكلة عدم توافرإنتاج زھرة 
الشمس الزیتي بالحجم الأمثل لتغطیة إحتیاجات التصدیر بنسبة 
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  نالتى تواجھ المبحوثی المشكلات الإنتاجیة والتسویقیةالتوزیع التكرارى والنسبى لأسباب  ):٢( جدول

  الأسباب المؤدیة لظھور المشكلات  م
  التكرارات

  ٢٩٧=ن 
%  

      .مشاكل الإنتاج الزراعي لمحصول زھرة الشمس الزیتي: ولاً أ
  ٩٨,٣  ٢٩٢  .عدم توافرإنتاج زھرة الشمس الزیتي بالحجم الامثل لتغطیة إحتیاجات التصدیر  ١
  ٩۵,٢٨  ٢٨٣  .صولوعدم تنفیذ التعاقدات وفقدان كثیر من الاسواق الخارجیة للمح  ٢
  ٩٠,٢٣  ٢٦٨  .إرتفاع أسعار التقاوي للإصناف التي یتم التوصیة بزراعتھا  ٣
  ٨٦,٥٣  ٢٥٧  .إرتفاع أسعار جمیع أنواع الأسمدةالحیویة والكیماویة  ٤
 ٨٠,٤٧ ٢٣٩  .إرتفاع أسعار المبیدات الحیویة والكیماویة  ٥
 ٥٦,٥٦ ١٦٨  .إرتفاع تكالیف خدمة المحصول والعمالة المستخدمة  ٦

٧  
اختلال النوعیة وإنخفاض نسبة الصالح منھا للتصدیر وعدم مسایرتھا لمستویات الجودة العالمیة 

  .یؤدي لفقدان الثقة في السلع المصدرة
٥٠,١٦ ١٤٩ 

 ٤٠,٤٠ ١٢٠  .الارتفاع المتزاید فى تكلفة النقل  ٨
 ٣٣,٣٣ ٩٩  .الفاقد نتیجة عدم ملائمة العبوات ووسائل النقل للمحصولإرتفاع   ٩

      .ضعف قدرة المبحوثین على تسویق المحصولمشكلة : ثانیاً

١  
ضعف القوة الشرائیة للتجار المحلیین لإنتاج الزراع من محصول زھرة الشمس الزیتي خلال موسم 

  .الحصاد والتسویق
٨٧,٢١  ٢٥٩  

  ٨٤,١٧  ٢٥٠  .ةعدم كفایة المعلومات الخاصة بتسویق المحصول بشكل عام وخاصة في ظل الزراعة الحر  ٢
  ٨٣,١٦  ٢٤٧ .عـدم قـدرة المزارع علي تصدیر المحصول  ٣
  ٨٢,٤٩  ٢٤٥  .تحكم الوسطاء والسماسرة في تحدید السعر  ٤
  ٨١,٤٨  ٢٤٢  .قلة أماكن التسویق إن وجدت وبعدھاعن أماكن الإنتاج  ٥
  ٦٦,٣٢  ١٩٧  .قلة إصدارالنشرات الإرشادیة دوریة لمعرفة السیاسات التسعیریة  ٦
  ٦٣,٦٣  ١٨٩  .دم القدرة علي التفاوض على السعرع  ٧
  ٥٧,٢٣  ١٧٠  .عدم القدرة على تنظیم العرض والطلب علي المحصول  ٨
  ٤٠,٠٦  ١١٩  .قلة منافـذ البیع بالنسبة للمزارع  ٩

      .ضعف المعارف والمھارات الإنتاجیة والتسویقیة لدى المبحوثینمشكلة : ثالثاًً 
١  
  

علي أصحاب محلات المبیدات و الأسمد ة الكیماویة كمصدر  س الزیتيقادة زراع زھرة الشمإعتماد 
  .للمعلومات

٧٢,٣٩  ٢١٥  

  ٦٥,٩٩  ١٩٦  .انخفاض معرفة المزارع بالتوصیات الفنیة للمحصول  ٢
  ٦٣,٢٩  ١٨٨  .قلة البرامج التدریبیة والتنمویة للقادة في المجال التسویقي  ٣
  ٦٠,٢٦  ١٧٩  .سواق المختلفةعدم قدرة المزارع معرفة أسعار المنتج بالأ  ٤
  ٥١,٨٥  ١٥٤  .إستمرار المزارع في إ تباع الطرق الزراعیة التقلیدیة  ٥
  ٤٥,٧٩  ١٣٦  .عدم القدرة على تنظیم العرض والطلب على المحصول  ٦
  ٣٨,٧٢  ١١٥  .تنفیذ المزارع لبعض التوصیات بصورة خاطئة  ٧

      .الإرشادي في نظام التسویق التعاقدي بمنطقةالبحثمحدودیة الإشراف والمتابعة من الجھاز مشكلة : رابعًا

١  
عدم وجود وسیط من الإرشاد الزراعي بین طرفي العقد لتوعیة الزراع بالعقود والإلتزمات 

  .والواجبات التي بھا
٦٩,٠٢  ٢٠٥  

  ٦٥,٩٩  ١٩٦  .عدم وجود مرشد متخصص للمحاصیل الزیتیة بالجمعیـة الزراعیـة  ٢
  ٦٢,٢٨  ١٨٥  .وإجتماعات إرشادیة عن المحصولندرة إقامـة ندوات أ  ٣
  ٥٧,٢٣  ١٧٠  .للمحصول قلة عددإصدار النشرات الفنیة الإرشادیة  ٤
  ٥٢,١٨  ١٥٥  .نـدرة وجود حقول إرشادیة بالمنطقة  ٥
  ٤٧,١٣  ١٤٠  .وعدم توافر مراكز إرشادیة بالمنطقة  ٦

٧  
معیـة الزراعیة في الزراعة وقصور الطرق الارشادیة المدعمة لدور الارشاد الزراعي ودورالج

  .التعاقدیة علي المحصول
٣٩,٠٥  ١١٦  

      .قلة المصادر التمویلیة لدى قادة زراع زھرة الشمس الزیتي: خامسًا
  ٦٦,٣  ١٩٧  .قادة زراع زھرة الشمس الزیتيعدم توافر موارد مالیة مستقرة ودائمة لدي   ١
  ٦٣,٢٩  ١٨٨ ت المانحةارتفاع الفوائد على السلف النقدیة من مختلف الجھا  ٢
  ٥٧,٢٣  ١٧٠  للاقتراض بضمانتھا قادة زراع زھرة الشمس الزیتيعدم توافر ضمانات لدي   ٣
  ٥٦,٩  ١٦٩  .عدم توفر جھات مانحة للسلف مقدما قبل الزراعة  ٤
  ٥٢,٨٦  ١٥٧  .زیادة في المتطلبات المادیة لفرز وتعبئة المحصول  ٥
  ٥٠,٥٠  ١٥٠  .إرتفاع تكلف نقل المحصول  ٦
  ٤٧٫١  ١٤٠  .زیادة ایجار الاراض  ٧

     جمعت وحسبت من استمارة الاستبیان :المصدر
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وأن أقل الأسباب لظھور مشاكل الإنتاج ، %٩٨.٣ تكراریة قدرھا
الارتفاع المتزاید فى تكلفة النقل والفاقد بسبب الزراعي للمحصول 

رھا بنسبة تكراریة قدعدم ملائمة العبوات ووسائل النقل للمحصول 
بینما تمثلت الأسباب المؤدیـة لظھـور مـشكلة ضعف ، %٣٣,٣٣

قدرة قادة زراع زھرة الشمس الزیتي المبحوثین علي تسویق 
، وضعف القوة %٨٧,٢١ المحصول بنـسبة تكراریة قدرھا

الشرائیة للتجار المحلیین لإنتاج الزراع من محصول زھرة الشمس 
ا ذكروا وبحد أدني بنسبة الزیتي خلال موسم الحصاد والتسویق بینم

من إجمـالـي المبحوثین قلة منافـذ البیع بالنسبة % ٤٠,٠٦
وتمثلت الأسباب الرئیسیة في ظھور مـشكلة ضـعف  ،للمزارع

المعـارف والمھارات الإنتاجیة والتسویقیة لدي قادة زراع زھرة 
من  %٧٢,٣٩الشمس الزیتي المبحوثین والتي ذكرت بنسبة 

إعتماد قادة زراع زھرة الشمس الزیتي علي  إجمالي المبحوثین
، أصحاب محلات المبیدات والأسمدة الكیماویة كمصدر للمعلومات

تنفیذ المزارع لبعض التوصیات قل مسبب للمشكلة أن أبینما ذكروا 
كمـا أفادت ، من إجمالي المبحوثین% ٣٨,٧٢بصورة خاطئة بنسبة 
من الجھاز  محدودیة الإشراف والمتابعةالنتائج أن مشكلة 

ترجع أســبابھا الإرشادي في نظام التسویق التعاقدي بمنطقة البحث 
عدم وجود الإرشاد الزراعي وسیط بین طرفي العقد لتوعیة  إلي

بینما ذكروا ، من اجمالي المتعاقدین %٦٩,٠٢الزراع بالعقود بنسة 
الحد الأدني لمسبب المشكلة ھوقصور الطرق الارشادیة المدعمة 

شاد الزراعي ودورالجمعیـة الزراعیة في الزراعة لدور الإر
، من إجمالي المبحوثین% ٣٩,٠٥التعاقدیة علي المحصول بنسبة 

قلة المصادر التمویلیة لدى قادة  وإن الأسباب المؤدیة لظھور مشكلة
عدم توافر موارد مالیة مستقرة ودائمة  زراع زھرة الشمس الزیتي

من إجمالي % ٦٦,٣ نسبةلدي قادة زراع زھرة الشمس الزیتي ب
 وزیادة ایجار الأراضي الزراعیة أدني سبب ذكر بنسبة، المبحوثین

وإستخلاصًا من النتائج السابقة ، من إجمالي المبحوثین% ٤٧٫١
للمشكلات التي تواجھھ قادة زراع زھرة الشمس الزیتي المبحـوثین 
وأسـباب ظھورھا یتضح جلیاً مـن أجـل الحد من مشكلاتھم 

جیة والتسویقیة وخاصة فیما یتعلق بمشكلات ضـعف الإنتا
المعـارف والمھـارات الإنتاجیة والتسویقیة تقدیم الإستشارات 

وتوفیر ، الإرشادیة للتقلیل من المخاطر المتعلقة بأسعار المنتج
وتوطید درجة التنسیق ، التعاقدات التى تضع الأسعار فى إھتمامھا

اركة والمساھمة والمھتمة بین الجھات والأطراف المختلفة المش
بإنتاج وتسویق المحصول والتي تتضمن تجار المستلزمات 
الزراعیة والمؤسسات التسویقیة، ومؤسسات منح القروض المادیة 

وتعبئة وتخزین  نقل، وفرز( بالإضافة إلي تقدیم الدعم اللوجسیتي
، وللحد من ضعف قدرة قادة زراع زھرة الشمس )الخ.. . المنتج،

لي تسویق المحصول من خلال تقدیم برامج الإرشادیة الزیتي ع
التسویقیة مستقبلیة یراعـي فیھا مخططي ومنفذي ھذه البرامج 
تطبیق منظومة الزراعة التعاقدیة كآلیة للحد من ھذه المشكلات 

ووضع نظام مركزى لتحلیل السوق وتوفیر ، وأسباب ظھورھا
یف تتاح مؤشرات إسترشادیة للاسعار وكمیات وأماكن التصر

بالإسلوب المناسب وفى الاوقات المناسبة للزراع وإرشادھم عن 
كیفیة التعامل معھا والاستفادة منھا فى تعظیم أرباحھم من تسویق 
زھرة الشمس الزیتي أملاً في زیادة إنتاجیتة مستقبلاً وتقلیص 

  .الفجوة الزیتیة

  :أبعاد الزراعة التعاقدیة بالنسبة للمبحوثین: ثانیا
تشیر النتائج الواردة فى جدول : عن الزراعة التعاقدیة السماع

إلى أن قادة زراع زھرة الشمس الزیتي المبحوثین سمعوا عن ) ٣(
٪، وأن قادة زراع ٩٠,٢٤الزراعة التعاقدیة كانت نسبتھم 

المبحوثین الذین لم یسمعوا عن الزراعة التعاقدیة كانت نسبتھم 
٩,٧٦٪.  

  

لنسبى للمبحوثین وفقا لسماعھم عن العددى وا التوزیع :)٣(جدول 
  الزراعة التعاقدیة

 القادة الزراع
  العدد

 ٢٩٧=ن 
٪ 

 ٩٠,٢٤  ٢٦٨ سمع
 ٩,٧٦ ٢٩ لم یسمع
  ١٠٠  ٢٩٧  المجموع

 جمعت وحسبت من استمارة الاستبیان  :المصدر

  
تبین النتائج الواردة فى  :مصادر المعلومات عن الزراعة التعاقدیة

ات قادة زراع زھرة الشمس الزیتي أن مصادر معلوم) ٤(جدول 
المبحوثین عن الزراعة التعاقدیة لمحصول زھرة الشمسسس 

الجمعیة الزراعیة بنسبة : الزیتي جاءت مرتبةً تنازلیاً كما یلى
٪، والأھل والجیران بنسبة ٢٠,٢١٪، والتجار بنسبة ٦٣,٩

٪، وأخیراً جاءت جمعیة تسویق المحاصیل بالمركز بنسبة ١٣,٤٦
نستخلص من ذلك ان المرشد في الجمعیة لھ دور في و %٢,٣٥

نشر ابعاد الزراعة التعاقدیة لذا یستوجب تیسیر وجود مرشدین 
  .متخصصین في المحاصیل الزیتیة والتسویقیة

  
العددى والنسبى للمبحوثین وفقا لمصادر  التوزیع :)٤( جدول

 معلوماتھم عن الزراعة التعاقدیة

 المصدر م
  العدد

 ٢٩٧=ن 
٪ 

١ 
 المرشد( الجمعیة الزراعیة

 )الزراعي
٦٣,٩ ١٩٠ 

 ٢٠,٢١ ٦٠ التجار ٢

 ١٣,٤٦ ٤٠  الأھل والجیران ٣

٤ 
جمعیة تسویق المحاصیل 

 بالمركز
٢,٣٥ ٧ 

 ١٠٠  ٢٩٧ الإجمالي

 جمعت وحسبت من استمارة الاستبیان    :المصدر
 

توضح النتائج الواردة فى  :درجة أھمیة الزراعة التعاقدیة - 
عدد من قادة زراع زھرة الشمس الزیتي المبحوثین  أن) ٥(جدول 
٪ أقرو بإن الزراعة التعاقدیة مھمة، بینما ذكر نسبة ٣٩,٧بنسبة 

٪ من الزراع بإن الزراعة التعاقدیة مھمة لحد ما، فى حین ٣٦,٣٦
 .٪ منھم بإن الزراعة التعاقدیة غیر مھمة٢٤أشار نسبة 
  
حوثین وفقاً لأھمیة العددى والنسبى للمب توزیع :)٥(جدول رقم 

 الزراعة التعاقدیة من وجھة نظرھم

 درجة الأھمیة
العدد   ن 

=٢٩٧ 
٪ 

 ٣٩,٧ ١١٨ مھمة
 ٣٦,٣٦ ١٠٨ مھمة لحد ما

 ٢٤ ٧١ غیر مھمة

 ١٠٠ ٢٩٧ الإجمالي

  جمعت وحسبت من استمارة الاستبیان  :المصدر

  
ان نسبة ) ٦(إتضح من النتائج فى جدول  :درجة تفضیل التعاقد - 

٪ من المبحوثین ھیفضلوا التعاقد على بیع محصولھم، وان ٨٤,١٧
٪ لیس لدیھم تفضیل على التعاقد لبیع محصولھم، ١٥,٨٣نسبة 

ویقومون ببیع محصولھم الى أسواق الجملة مباشرة بدون اجراء 
 .اى شكل من اشكال التعاقد
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المبحوثین وفقا لتفضیلھم التعاقد على بیع  توزیع ):٦(جدول 

  الشمس الزیتيزھرة محصول 

 الزراع م
  العدد

 ٪ ٢٩٧=ن 

 ٨٤,١٧ ٢٥٠ یفضل التعاقد ١
 ١٥,٨٣  ٤٧ لایفضل التعاقد ٢

  ١٠٠  ٢٩٧  الإجمالي

 جمعت وحسبت من استمارة الاستبیان  :المصدر

إتضح من النتائج الواردة فى جدول  :مفھوم الزراعة التعاقدیة -
لشمس عن ما تعنیھ الزراعة التعاقدیة لمحصول زھرة ا) ٧(

أنھا شراكة : بالنسبة للمبحوثین فكانت استجاباتھم على النحو التالى
، أنھا عبارة عن %)٤٧,١٣(بین جھات زراعیة والمزارعین 

ترتیبات تعاقدیة شفویة أو مكتوبة بین المزارعین وجھات اخري 
تحدد فیھا واحد او اكثر من شروط الانتاج والتسویق لمنتج زراعي 

  .%) ٢٢,٥٥( معین

  
  توزیع المبحوثین وفقا لمعرفتھم لمفھوم الزراعة التعاقدیة لمحصول زھرة الشمس الزیتي ):٧(جدول 

  %  ٢٩٧=ن  العدد   معني الزراعة التعاقدیة  م

  ٤٧,١٣  ١٤٠  شراكة بین جھات زراعیة والمزارعین  ١

٢  
واحد او اكثر من ترتیبات تعاقدیة شفویة أو مكتوبة بین المزارعین وجھات اخري تحدد فیھا 

  شروط الانتاج والتسویق لمنتج زراعي معین
٢٢,٥٥  ٦٧  

  ٣,٧  ١١  أسلوب یمكن أن یسھم في زیادة دخل المزارعین ومضاعفة ربحیة الجھات  ٣
  ٢٦,٥٩  ٧٩  لا یعرف  ٤

  ١٠٠  ٢٩٧  الإجمالي  
  جمعت وحسبت من استمارة الاستبیان  :المصدر

  

من %  ٣,٧فقد اوضح أما المعني الثالث للزراعة التعاقدیة 
المبحوثین بانھا أسلوب یمكن أن یسھم في زیادة دخل المزارعین 

من %  ٢٦,٥٩ومضاعفة ربحیة الجھات الاخري ، ھذا وقد افاد 
وھي نسبة ، المبحوثین بأنھم لا یعرفون معني الزراعة التعاقدیة

تستوجب تكثیف دور الجھاز الإرشادي لدعم الزراعة التعاقدیة من 
وتدریب العاملین بالجھاز ، رق الإرشادیة المناسبةخلال الط

  .الإرشادي بابعادھا في منطقة البحث

ان الذین ) ٨(أظھرت النتائج الواردة فى جدول  :جھات التعاقد - ١
ذكروا ان التعاقدات مع تجار ومستثمرون فى مجال المحاصیل 

الزیتیة كان فى شكل شفھى مع حصول التاجر على وصل امانة 
 ١٠٠لحین توصیل ناتج المحصول لھ كان عددھم  على المزارع

، بینما من ذكروا ان %٣٣,٦٧من قادة زارع زھرة الشمس بنسبة 
التعاقد فى شكل تضمین مع كبار المصنعین والموردین كان عددھم 

، وبالنسبة الى التعاقدات مع %٢٠,٢٠مزارعین بنسبة  ٦٠
اى  مزارعین ٥٠شركات إستخلاص وإنتاج الزیوت فكان عددھم 

یتم من خلال الوسطاء واحیاناً لم یفى الوسطاء % ١٦,٨٣بنسبة 
بتعھداتھم فكانوا یاخذون كمیة من المحصول تكافىء المصروفات 

  .التى تم صرفھا ثم ینصرفون ولایاخذوا باقى المنتج

  
  وأشكال تعاقدالجھات التى یفضل القادة الزراع المبحوثین التعاقد معھا ):٨(جدول 

  %  ٢٩٧ = العدد ن  شكل التعاقد  یفضل التعاقد معھا الجھة التى  م

  ٣٣,٦٧  ١٠٠  شفھي  .تجار ومستثمرون فى مجال المحاصیل الزیتیة  ١
  ٢٠,٢٠  ٦٠  تضمین  .كبار المصنعین والموردین  ٢
  ١٦,٨٣  ٥٠  الوسطاء  .شركات إستخلاص وإنتاج الزیوت  ٣
  ١٢,٧٩  ٣٨  مكتوب  .شركات تصدیر  ٤
  ١٠,١٠  ٣٠  تضمین  .ھةجمعیات تسویق الخضر والفاك  ٥
  ٦,٣٩  ١٩  الوسطاء  .لشركة القابضة للصناعات الغذائیة  ٦

  ١٠٠  ٢٩٧    الاجمالى
  جمعت وحسبت من استمارة الاستبیان  :المصدر

  

من مزارعین  ٣٨وبالنسبة لشركات التصدیر فكان ھناك 
من اجمالى قادة زارع زھرة الشمس وكان %  ١٢,٧٩بنسبة 

لوا ان التعاقد كان یتم فى شكل عقد معظمھم من كبار الزراع قا
ونستخلص من ذلك ضرورة وضع نماذج إسترشادیة ، مكتوب

  .للعقود وتسھیل وصولھا للزراع

أن ) ٩(فقد أشارت النتائج الواردة فى جدول  :تحدید السعر - 
من المبحوثین قادة زراع زھرة الشمس یفضلون أن یكون % ٥٣,٨

طراف استنادا الي تحدید السعر علي أساس المساومة بین الا
من % ١٣,١٣في حین أوضح معارفھم بالعرض والطلب 

المبحوثین أن یحدد السعر استنادا الي سعر سوق الجملة بینما بین 
منھم أن یربط السعر بتكلفة الانتاج والدخل الناتج من  %١١,١١

من المبحوثین أن یحدد سعر % ٥,٠٥الفدان، في حین أشار 
لي ضوئھ تضاف أو تخصم فروق المحصول بإستخدام دلیل وع

یتفق علیھا الي السعر الموجود أو السائد في سوق معین، أما 
من المبحوثین فیفضلون أن تحدد الأسعار من خلال لجنة % ٤,٠٤

منھم أن یحدد السعر بناء علي تكلفة % ١,٧فنیة أو ھیئة ، وأشار 
من % ١١,١١المنتجات البدیلة أو الفرص البدیلة ، بینما أشار 

لمبحوثین الي عدم معرفتھم بالطریقة المثلى لتحدید سعر ا
وبھذه النتائج استوجب الأمر توفیر نشرات تسویقیة ، المحصول

 .سواء محلیة او عالمیة عن محصول زھرة الشمس الزیتي

النسبة المئویة على اساس تم حساب  :ةبنود الزراعة التعاقدی - 
اظھرت  مزارع ٢٩٧عدد الزراع الذین یفضلون التعاقد وھم 

البنود التى تضمنھا العقد والتى ذكرھا ) ١٠(النتائج الواردة بجدول 
ذكر  تعریف الطرفین المتعاقدین: الزراع المبحوثین ھى كما یلى

ا البند نسبة ٪، الاتفاق على السعر ذكر ھذ٧٠,٠٣ھذا البند نسبة 
، الاتفاق على كمیة المحصول ذكر ھذا البند نسبة ٪٦٧.٦٧
، تحدید ٪٣٤,٧ذكر ھذا البند نسبة ، وجود شرط جزائى ٪٤١,٠٧

، دفع مقدم ٪٢٤,٩میعاد تسلیم المحصول ذكر ھذا البند نسبة 
 .٪٥.٧للمزارع ذكر ھذا البند نسبة 
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  توزیع المبحوثین وفقا لرأیھم في طریقة تحدید سعر محصول زھرة الشمس الزیتي ):٩(جدول 

  %   ٢٩٧ =العدد ن   عرطریقة تحدید الس

  ٥٣,٨  ١٦٠  .المساواة بین الاطراف استنادا علي معارفھم بالعرض والطلب

  ١٣,١٣  ٣٩  .عن طریق معرفة السعر من اسواق الجملة

  ١١,١١  ٣٣  .عن طریق ربط السعر بتكلفة الانتاج والدخل الناتج من الفدان

  ٥,٠٥  ١٥  ر الموجود او السائد في سوق معینلي السعاستخدام دلیل وعلي ضوئھ تضاف او تخصم فروق یتفق علیھا ا

  ٤,٠٤  ١٢  .تحدید الاسعار من خلال لجنة فنیة او ھیئھ

  ١,٧  ٥  "یلھالفرص البد"ن طریق تكلفة المنتجات البدیلة ع

  ١١,١١  ٣٣  .لا یعرف

  ١٠٠  ٢٩٧  الإجمالي

  جمعت وحسبت من استمارة الاستبیان :المصدر

  
  من وجھة نظر المبحوثین التى یجب أن یتضمنھا العقد التكرارى والنسبى للبنود توزیعال ):١٠( جدول رقم

 الترتیب ٪ ٢٩٧ =ن  التكرار البنود التى یجب أن یتضمنھا العقد م

  ١  ٧٠,٠٣  ٢٠٨  الاتفاق على السعر  ١

  ٢  ٦٧.٦٧ ٢٠١ دفع مقدم للمزارع ٢

 ٣ ٤١,٠٧ ١٢٢  الاتفاق على كمیة المحصول  ٣

 ٤ ٣٤,٧ ١٠٣  وجود شرط جزائى  ٤

 ٥ ٢٤,٩ ٧٤  د تسلیم المحصولتحدید میعا  ٥

 ٦ ٢٠,٥٣ ٦١  الاتفاق على صنف معین  ٦

 ٧ ١٢,١٢ ٣٦ الاتفاق على مدة العقد ٧

  ٨  ٨,٤  ٢٥  الاتفاق على مواصفات الجودة للمحصول  ٨

  ٩  ٥.٧  ١٧  تعریف الطرفین المتعاقدین  ٩

   الاستبیانجمعت وحسبت من استمارة  :المصدر

  
لخدمات التى تقدمھا ان ا) ١١(واتضح من النتائج جدول 

مد الزراع : الجھات المتعاقدة للمزارعین تم ترتیبھا تنازلیاً كما یلى
من  ١٨٠بمبالغ مالیة نقداً للتكلفة على المحصول ذكر ھذه الخدمة 

من إجمالى المبحوثین % ٦٠,٦قادة زارع زھرة الشمس بنسبة 
مزارع  ٦٦مزارع، و  ٢٩٧التى سبق لھم التعاقد وكان عددھم 

ذكرو ان الجھات المتعاقدة تمدھم بالتقاوي % ٢٢,٢بة بنس
مزارع  ٣٠للاصناف عالیة الانتاج والمطلوبة مستقبلاً، وذكر عدد 

ان الجھات المتعاقدة تمدھم بالاسمدة اللازمة سواء % ١٠,١بنسبة 
ین الذ %١,٣مزارع بنسبة  ٤الكیماویة او الورقیة ، بینما جاء عدد 

ذكرو ان الجھات المتعاقدة تقدم لھم التوصیات الفنیة الخاصة 
بالمحصول، وأخیراً جاءت خدمة الاشراف من قبل الشركات 

 ٣الخاصة بالتصدیر وكان عدد الزراع الذین ذكرو ھذه الخدمة 
  %.١,٠١مزارعین فقط بنسبة 

  
  والنسبى للخدمات التى قدمتھا الجھات المتعاقدة من وجھة نظر المبحوثینالتكرارى  التوزیع :)١١(جدول 

 الترتیب ٪ ٢٩٧ =ن  التكرار الخدمات التى تقدمھا الجھات المتعاقدة  م

 ١ ٦٠,٦٠ ١٨٠ مد الزراع بمبالغ مالیة نقداً   ١

 ٢ ٢٢,٢ ٦٦ مد الزراع بالتقاوي للصنف المطلوب  ٢

 ٣ ١٠,١ ٣٠ الكیماویة او الورقیةمد الزراع بالاسمدة اللازمة سواء   ٣

 ٤ ٤,٧ ١٤ مد الزراع بالمبیدات اللازمة لمكافحة الآفات والامراض  ٤

 ٥ ١,٣ ٤ مد الزراع بالتوصیات الفنیة الخاصة بالمحصول  ٥

 ٦ ١,٠١ ٣ اشراف شركات التصدیر على جمیع العملیات الانتاجیة  ٦

  الاستبیان جمعت وحسبت من استمارة  :المصدر
  
إن أھم ) ١٢( إتضح من النتائج الواردة فى جدول  :مزایا التعاقد -

ضمان :  ایا التعاقد بالنسبة للزراع جاءت مرتبة تنازلیاً كما یلىمز
تسویق المحصول بسعر مناسب والبعد عن مخاطر التسویق فقد 

٪، ثم جاءت میزة حصول المنتجین ٩٥,٦ذكرھا قادة الزراع بنسبة 
على أسعار مناسبة طبقاً للوزن والمواصفات المختلفة والذى یدفع 

٪، فى ٣٤,٦٨جھم وتحسین نوعیتھ بنسبة المنتجین الى زیادة إنتا
حین جاءت میزة ضمان حصول الطرفین على حقوقھم بنسبة 

ا الجھات المتعاقدة ٪، ثم الحصول على الخدمات التى تقدمھ٣٠,٣٠
   .٪٢١,٨٨بنسبة 

وجاءت میزة الاشراف من قبل الجھات المتعاقدة بواسطة 
٪، ١٧,٥٠ مھندسین متخصصین وكان عدد من ذكرھا نسبة

وأخیراً خفض التكالیف الانتاجیة والتسویقیة وزیادة الانتاج وذلك 
نتیجة توفیر مستلزمات الانتاج كالتقاوي والآلات والأسمدة 

  .٪١٣,١٣والمبیدات باسعار مناسبة بنسبة 
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  من وجھة نظر المبحوثین -  زھرة الشمس الزیتيالتكرارى والنسبى لمزایا الزراعة التعاقدیة لمحصول  التوزیع ):١٢(جدول 

 الترتیب ٪ ٢٩٧=  ن التكرار اھم مزایا الزراعة التعاقدیة م

 ١ ٩٥,٦ ٢٨٤ ضمان تسویق المحصول بسعر مناسب ١

 ٢ ٣٤,٦٨  ١٠٣ حصول المنتجین على اسعار مناسبة ٢

 ٣ ٣٠,٣٠ ٩٠ ضمان حصول الطرفین على حقوقھم ٣

 ٤ ٢١,٨٨ ٦٥ عاقدةالحصول على الخدمات التى تقدمھا الجھات المت ٤

 ٥ ١٧,٥٠ ٥٢ الاشراف على العملیات الانتاجیة والتسویقیة ٥
 ٦ ١٣,١٣ ٣٩ خفض التكالیف الانتاجیة والتسویقیة ٦

  جمعت وحسبت من استمارة الاستبیان    :المصدر*
  

ان أھم العیوب ) ١٣(إتضح من النتائج فى جدول  :عیوب التعاقد -
للزراعة التعاقدیة جاءت مرتبة التى ذكرھا قادة الزراع المبحوثین 

٪، ثم ٩٥,٦تحدید سعر غیر مجزى للمنتج بنسبة : تنازلیاً كما یلى
عدم التزام المتعاقد برفع السعر فى حالة ارتفاع سعر المحصول فى 

٪، بینما جاء الاخلال ببنود العقد من كلا ٨٦,٨٦السوق بنسبة 
لتجار ٪، فى حین جاء استغلال الوسطاء وا٦٥,٣١الطرف بنسبة 
ثم جاء عدم اعطاء صورة من العقد  ٪،٤٣,٣٤للزراع بنسبة 

٪، ثم جاء عدم التعاقد فى المساحات ٣٩,٠٥للمزارع بنسبة 
٪ إن من عیب ٢١,٨٨٪، وأخیراً ذكر نسبة ٢٦,٥٩الصغیرة بنسبة 

غیر متكافئین ھما المزارع والمتعاقد  التعاقد أنھ یكون بین طرفین
بإحتكارھم للسلعة، تأخر صرف سواء أفراد أو شركات یقوموا 

بعض المستحقات المالیة من الجھة المتعاقدة حیث ذكر ذلك نسبة 
٪، إنھاء العقد نتیجة عدم مطابقة المحصول للمواصفات ١٧,٥٠

 .٪١٧,٥٠یھا وبیعھ بسعر أقل بنسبة المتعاقد عل
  

  زھرة الشمس الزیتي من وجھة نظر المبحوثینل وفقا لعیوب الزراعة التعاقدیة لمحصوالتوزیع التكرارى والنسبى  :)١٣(جدول 

 الترتیب ٪ ٢٩٧= ن  التكرار اھم عیوب الزراعة التعاقدیة  م

 ١ ٩٥,٦ ٢٨٤ تحدید سعر غیر مجزى للمنتج  ١

 ٢ ٨٦,٨٦ ٢٥٨ عدم التزام المتعاقد برفع السعر فى حالة ارتفاع السعر  ٢

 ٣ ٦٥,٣١ ١٩٤ الطرفینكلا الاخلال ببنود العقد من   ٣

 ٤ ٤٣,٤٣ ١٢٩ استغلال الوسطاء والتجار للزراع  ٤

 ٥ ٣٩,٠٥ ١١٦ عدم اعطاء صورة من العقد للمزارع  ٥

 ٦ ٢٦,٥٩ ٧٩ عدم التعاقد مع المساحات الصغیرة  ٦

 ٧ ٢١,٨٨ ٦٥ ان التعاقد یكون بین طرفین غیر متكافئین  ٧

  ٨  ١٧,٥٠  ٥٢  تاخر صرف بعض المستحقات المالیة من الجھة المتعاقدة  ٨

  ٩  ١٧,٥٠  ٥٢  انھاء العقد نتیجة عدم مطابقة المحصول للمواصفات  ٩
  ١٠  ٨,٧  ٢٦  تأخر تسلیم المنتج فى الموعد المحدد نتیجة اى سبب  ١٠

  جمعت وحسبت من استمارة الاستبیان    :المصدر* 

  
وأخیرا تأخر تسلیم المنتج فى الموعد المحدد نتیجة أى سبب 

حشرات أو تعرض المحصول من الأسباب كالإصابة بالأمراض وال
إلى عوامل جویة غیر مناسبة مما یؤدى إلى عدم الوفاء بما تم 
الإاتفاق أو التعاقد علیھ وكان عدد من الزراع ذكر ھذا العیب بنسبة 

وإستخلاصًا من النتائج السابقة لمعارف قادة زراع زھرة ، ٪٨,٧
أن  الشمس الزیتي المبحوثین بأبعـاد الزراعـة التعاقدیة، یتضح

: ھناك إحتیاجا إرشادیا لقادة زراع زھرة الشمس الزیتي متمثل في
وتوافر نشرات تسویقیة بتحدد ، تعریفھم بأبعاد الزراعة التعاقدیة

العرض والطلب للمحاصیل عامة ومحصول زھرة الشمس الزیتي 
خاصة، كما یتطلب تخطیط وتنفیذ برامج إرشادیة لزیادة إدراكھم 

التعاقدیة، وتكثیف الدعایة والإعلان عن  ووعیھم بأھمیة الزراعة
الزراعـة التعاقدیة في منطقة البحث من أجل زیادة إنتاج محصول 

  .زھرة الشمس الزیتي في المواسم المقبلة 

رؤیة قادة زراع زھرة الشمس الزیتي المبحوثین فیما یمكن  :ثالثاً
 أن تقدمھ الزراعة التعاقدیة من حلول للتغلب علي مشكلات إنتاج

  .وتسویق محصول زھرة الشمس الزیتي

من قادة % ٨٨,٥٥أن ) ١٤(أشارت النتائج الواردة جدول 
زراع زھرة الشمس الزیتي المبحوثین یـرون أن الزراعة التعاقدیة 

توفیر  یمكن أن تساھم في حل مشكلة الإنتاج الزراعي من خلال
اسواق محلیة وعالمیة للمحصول من خلال منظومة التعاقدات 

یرون أنھ یمكن أن تقدم ، من إجمالي المبحوثین% ٧٩ة بنسب
الزراعة التعاقدیة للتغلب علـي مـشكلة ضعف قدرة المزارع على 

من المبحوثین یروا في ضمان % ٨٥,١٨تسویق المحصول إلي أن 

السوق والربط بین المزارع والأسواق المضمونة والحفاظ على 
تعلق بالحلول التـي منھم یروا فیما ی% ٧٦,٧سعر المحصول، وان 

یمكـن ان تقـدمھا الزراعة التعاقدیة للتغلب علي مشكلة ضعف 
المعارف والمھارات الإنتاجیة والتسویقیة ھي مشاركة الجھة 

كمـا اظھـرت النتائج ان ، المتعاقدة الزراع في تحمل  المخاطر
ممن قادة زراع زھرة الشمس الزیتي المبحوثین یروا أن % ٦٩

دیة یمكـن أن تقـدم حـلاً لمشكلة محدودیة الخدمات الزراعة التعاق
الإرشادیة المقدمة للمزارع بالمنطقة من خـلال قیام المرشدین 
بالإیضاح العملي للمزارعین لتعریف الزراع كیفیة إجراء عملیة 

منھم یروا في تسھیل الحصول على % ٥٧,٢٣ و، الفرز والتدریج
أن تقدمھا  ، حلولا یمكنقروض من البنوك التجاریة بـضمان العقـد

الزراعة التعاقدیة للتغلب على مشكلة قلة المـصادر التمویلیـة لـدي 
لمزارع، واستخلاصا من العرض السابق لرؤیة قادة زراع زھرة 
الشمس الزیتي فیمـا یمكـن أن تقدمـھ الزراعـة التعاقدیة من حلول 
للتغلب على مشكلات إنتاج وتسویق محصول زھرة الشمس 

ـح مـدي تطبیق منظومة الزراعة التعاقدیة علي المحاصیل من یتـض
أجـل النھوض بالقطاع الزراعـي والمزارع المصري، وذلك من 
خلال إشراك كافة الجھات المعنیة والـوزارات المختلفة من أجل 
تحقیق تكامل وتضافر جھود جمیع الھیئات المعنیة من أجل تھیئة 

الھا من دور في تحسین الأداء كل العوامل لنشر ھذا المنظومة لم
تعزیز وصول أصحاب الحیازات الصغیرة الى و، المزرعي
وكذلك المھارات التي یتعلمھا المزارعون من خلال ، الأسواق
  .تطبیقھا
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  التوزیع التكرارى والنسبى للحلول التي یمكن ان تقدمھا الزراعة التعاقدیة من وجھة نظر المبحوثین    ):١٤(جدول 

  للحلول التي یمكن ان تقدمھا الزراعة التعاقدیة ادة زراع زھرة الشمس الزیتيقرؤیة   م
  التكرارات

  ٢٩٧=ن 
%  

  .للتغلب على مشاكل الإنتاج الزراعي لمحصول زھرة الشمس الزیتي: أولا   
  ٨٨.٥٥  ٢٦٣  .توفیر اسواق محلیة وعالمیة للمحصول من خلال منظومة التعاقدات  ١
  ٧٩  ٢٣٤  .وصي بزراعتھا وتوفیرھا الإكثارمن الإصناف الم  ٢
  ٧٤,٧٤  ٢٢٢  .توفیر نشرة لكل صنف یحدد فیھا نوع التربة والمناخ المناسب المقننات المائیة  ٣
  ٦١,٢٦  ١٨٢  .تكثیف متابعة مرشدین متخصصین أثناء برنامج مكافحةالآفات  ٤
  ۵٩,٩  ١٧٨  .إمداد المزارع بالأسمدة الكیماویة والمبیدات الكیماویة أو دعمھا  ۵
  ۵٣,٨  ١٦٠  .إمداد المزارع بألآت خدمة المحصول أو دعم تكالیفھا  ٦

      مشكلة ضعف قدرة قادة زراع زھرة الشمس الزیتي على تسویق المحصول: ثانیاً  
  ٨۵، ١٨  ٢٥٣  .ضمان السوق والربط بین المزارع والأسواق المضمونة والحفاظ على سعر المحصول  ١

٢  
لزراعة التعاقدیة لتخفیضھا تكالیف المعاملات الزراعیة وشراء المحصول بالكامل الانتاج والتسویق من خلال ا

  وفق معاییر محددة للجودة والكمیة
٧٠,٧  ٢١٠  

  ۵٧,٢٣  ١٧٠  .توفیر مؤسسات رسمیة للسیطرة على السوق لتحمى المزارعین من سماسرة السوق  ٣
  ۵٣,۵  ١۵٩  .قیة متخصصة  في المزارع والشركاتتزوید المزارعین بالمعلومات التسویقیة  بتنفیذ دورات تسوی  ٤
  ٣٠,٣  ٩٠  .توطید العلاقة بین صغار وكبار الزراع لزیادة الخبرات التسویقیة  ۵
  ١٨,۵  ۵۵  .توفیر متخصصین في الوزن و تحدید الرتبة بأعداد كافیة  ٦

  .رة الشمس الزیتي علي تسویق المحصولمشكلة ضعف المعارف والمھارات الإنتاجیة والتسویقیة لدى قادة زراع زھ: ثالثاًً   
  ٧٦,٧  ٢٢٨  .مشاركة الجھة المتعاقدة الزراع في تحمل  المخاطر  ١
  ٦٧,٣  ٢٠٠  .توعیة المزارع  علي كیفیة استخدام الطرق المحسنة في الإنتاج والتسویق  ٢
  ٦١  ١٨١  .توعیة المزارع علي كیفیة استخدام الموارد بطرق أكثر كفاءة  ٣
  ۵٧,٩  ١٧٢  .المزارع بأھمیة معاییر الجودة للمحصول زیادة وعي  ٤
  ٣٧,٠٣  ١١٠  .تعلیم المزارع كیفیة مسك الدفاتر والسجلات  ۵
  ٣٠,٣٠  ٩٠  .تعوید المزارع على تنفیذ الاعمال الحقلیة وفقا لجدول زمني صارم  ٦

      .تعاقدي بمنطقةالبحثمشكلة محدودیة الإشراف والمتابعة من الجھاز الإرشادي في نظام التسویق ال: رابعًا  
  ٦٩  ٢٠۵  .قیام المرشدین بالإیضاح العملي للمزارعین لتعریف الزراع كیفیة إجراء عملیة الفرز والتدریج  ١
  ٦٦,٣  ١٩٧  .مساعدة الزراع في التسویق بعقد ندوات إرشادیة للتسویق وتعلیمھم كیفیة التقلیل من المخاطر وكیفیة تفادیھا  ٢
  ۵٧,٢٣  ١٧٠  .لبات السوق من عرض وطلب للمزارعینتوضیح المرشدین لمتط  ٣
  ۵٤,٢  ١٦١  .تنظیم معارض لعرض المنتجات وتسویقھا  ٤
  ۵٠,۵٠  ١٥٠  توفیر خدمات إرشادیة متمیزة للمتعاقدین  ۵
  ٤٣، ٤  ١٢٩  .توفیر الخدمات الإرشادیة والإداریة والفنیة على نطاق واسع  ٦
  ٣٢,٧  ٩٧  .یةالربط بین المزارع ومصادر المشورة الإرشاد  ٧

      .قلة المصادر التمویلیة لدى قادة زراع زھرة الشمس الزیتي: خامسًا   
  ۵٧,٢٣  ١٧٠  .تسھیل الحصول على قروض من البنوك التجاریة بضمان العقد  ١
  ۵۵,٩  ١٦٦  .توفیر أماكن للوزن  ٢
  ۵٣,١  ١۵٨  .توفیر أكثر من میزان لمنع التكدس  ٧
  ۵٠,١  ١٤٩  .توفیر وسائل نقل للمحصول  ٨

  ۵٧,٩  ١٧٢  .توفیر عمال لإنزال ونقل المحصول  ١٠
  ٣٣,٧  ١٠٠  .التعاقد بیقلیل المخاطر من تقلبات الأسعار  ١١
  ٢٨,۵  ٨۵  .التعاقد بیقلل من مشكلات مستلزمات الإنتاج والتمویل لدى زراع  ١٢
  ٢٣,٩  ٧١  .توفیر الآت ضم و دراس بأسعار مخفضة للزراع المتعاقدین  ١٣
  ١٩,٨  ۵٩  .ن مناسب بضمان المحصولتوفیر إئتما  ١٤

  جمعت وحسبت من استمارة الاستبیان    :المصدر* 
  

  :دور الإرشاد الزراعى فى تسویق محصول زھرة الشمس الزیتي: رابعاً 
 :بالنسبة للمتعاقدین الذین أقروا بدور الإرشاد الزراعى  -  أ

أن عدد الذین أقرو بإن ) ١٥(أوضحت النتائج الواردة فى جدول 
 ١٤٠الإرشاد الزراعى لھ دور فى تسویق محصولھم كانت عددھم 

، وجاءت %٤٧,١٣من قادة زراع زھرة الشمس الزیتي بنسبة 
تقدیم التوصیات الفنیة : الادوار مرتبة ترتیباً تنازلیاً كما یلى

المناسبة لخدمة المحصول حیث ذكر ذلك المبحوثین بنسبة 
للتعاقد معھا  الافضل٪، توجیة الزراع نحو معرفة الجھات ٤٦,٤

٪، تعریف الجھات المتعاقدة بأفضل الزراع ٢٨,٥٧جاء ذلك بنسبة 
٪، ١٩,٢٨فى المنطقة للتعاقد معھم حیث ذكر ذلك الزراع بنسبة 

  .٪٥,٧تعریف الزراع أحیاناً بسعر البیع حیث ذكر ذلك نسبة 

 :بالنسبة للمتعاقدین الذین لم یقروا بدور الإرشاد الزراعى  -  ب
قرو ان الزراع الذین أ) ١٦(یتضح من النتائج الواردة فى جدول 

بان الارشاد الزراعى لیس لھ دور فى تسویق محصولھم كانت 
٪ من المبحوثین، وانھم ینتظرون منھ ٥٢,٨٦بنسبة  ١٥٧ عددھم

تقدیم الإرشادات والمعلومات : أن یقدم لھم أدواراً تتمثل فى
التسویقیة اللازمة لتسویق المحصول فقد ذكر ذلك عدد من قادة 

٪، والاشراف والمتابعة ٤٧,٧٧زراع زھرة الشمس الزیتي بنسبة 
المستمرة لكل العملیات الانتاجیة والتسویقیة للمحصول فقد ذكر 

وأن یقوم بدور  ٪ من قادة زراع زھرة الشمس الزیتي٢٩,٢٩نسبة 
الوسیط لضمان تسویق المحصول بسعر مناسب فقد ذكر نسبة 

من الزراع، فى حین جاء توجیة قادة زراع زھرة الشمس % ١٠,٨
٪ من قادة ٨,٩حو معرفة الجھات الأفضل للتعاقد بنسبة الزیتي ن

زراع زھرة الشمس الزیتي، وعقد الاجتماعات والندوات اللازمة 
من اجمالي  ٪٣,١٨لتعریف الزراع بالعملیات التسویقیة بنسبة 

.المبحوثین
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  زراعى فى تسویق محصول زھرة الشمس الزیتي من وجھة نظر المبحوثینللدور الذى یقوم بھ الإرشاد ال التوزیع التكرارى والنسبى :)١٥(جدول 

 دور الإرشاد الزراعى فى تسویق محصول زھرة الشمس الزیتي  م
  التكرار

 ١٤٠=  ن
٪ 

 ٤٦.٤ ٦٥ تقدیم التوصیات الفنیة المناسبة لخدمة المحصول  ١
 ٢٨,٥٧ ٤٠ توجیة الزراع نحو معرفة الجھات الافضل للتعاقد  ٢
 ١٩,٢٨ ٢٧ الجھات المتعاقدة بأفضل الزراع فى المنطقة للتعاقدتعریف   ٣
 ٥,٧ ٨ تعریف الزراع احیاناً بسعر البیع  ٤

  جمعت وحسبت من استمارة الاستبیان    :المصدر* 
  

  ق محصول زھرة الشمس الزیتيللدور الذى لا یقوم بھ الإرشاد الزراعى فى تسوی التوزیع التكرارى والنسبى ):١٦(جدول 

 الدور الذى لا یقوم بھ الإرشاد الزراعى فى تسویق المحصول  م
  التكرار

 ١٥٧=ن 
٪ 

 ٤٧,٧٧ ٧٥ .تقدیم الارشادات والمعلومات التسویقیة اللازمة لتسویق المحصول  ١
 ٢٩,٢٩ ٤٦ .الاشراف والمتابعة المستمرة لكل العملیات الانتاجیة والتسویقیة   ٢
 ١٠,٨  ١٧ .بدور الوسیط لضمان تسویق المحصول بسعر مناسبیقوم   ٣
 ٨,٩ ١٤ .توفیر النشرات الفنیة الخاصة بتسویق محصول زھرة الشمس الزیتي  ٤
 ٣,١٨ ٥ .عقد الاجتماعات والندوات اللازمة لتعریف قادة زراع زھرة الشمس بالعملیات التسویقیة  ٥

  ن   جمعت وحسبت من استمارة الاستبیا :المصدر*   
  

إتضح من النتائج الواردة بجدول  :دور الجمعیة التعاونیة الزراعیة
أن عدد قادة زراع زھرة الشمس الزیتي المبحوثین الذین ) ١٧(

لایستفیدون من الجمعیة التعاونیة الزراعیة فى تسویق محصولھم 

٪ بینما كانوا ینتظرون من الجمعیة التعاونیة ١٠٠كانت نسبتھم 
م لھم خدمات تم ترتیبھا تنازلیاً حسب ماذكره قادة الزراعیة أن تقد

 :زراع زھرة الشمس الزیتي المبحوثین كما یلى
  

  للخدمات التى یجب ان تقدمھا الجمعیة التعاونیة الزراعیة للزراع من وجھة نظر المبحوثین التوزیع التكرارى والنسبى ):١٧( جدول 

 ٪ التكرار الخدمات  م

 ٣٣.٧ ١٠٠ ج وخاصة بالاجل لحین جمع المحصولتوفیر مستلزمات الانتا  ١
 ٢٠.٢ ٦٠ .ضمان تحدید سعر مناسب لبیع المحصول  ٢
 ١٣. ٤ ٤٠ ..تنشیط التسویق التعاونى  ٣
 ١٠.١ ٣٠ .تقوم بدور الوسیط لضمان تسویق المحصول  ٤
 ٧.٧ ٢٣ .عمل مجمعات لتجمیع المحصول بكل قریة  ٥
 ٥.٧ ١٧ .توفیر الآلات الزراعیة بأنواعھا  ٦
 ٤.٧ ١٤ .تقدیم المعلومات الارشادیة اللازمة لانتاج وتسویق المحصول  ٧
 ٢.٤ ٧ .تكون وسیط بین المزارع وبنك   الإئتمان الزراعي لتقدیم سلف للزراع   ٨
 ٢.٠٢ ٦ .وجود مسئول من الجمعیة لمتابعة الاوزان   ٩

  
ذكر عدد من قادة زراع زھرة الشمس الزیتي بنسبة 

وم الجمعیة التعاونیة الزراعیة بتوفیر مستلزمات ٪ أن تق٣٣.٧
الانتاج وخاصة بالآجل لحین جمع المحصول بینما ذكرت نسبة 

٪ أن تقوم بضمان تحدید سعر مناسب لبیع المحصول، فى ٢٠.٢
بینما ، تنشیط التسویق التعاونى٪ أن تقوم ١٣. ٤حین ذكر نسبة 

تقوم بدور الوسیط لضمان تسویق  %١٠.١ ذكرت نسبة
٪ أن تقوم بتوفیر الآلات ٥.٧فى حین ذكر نسبة  ،المحصول

الزراعیة بأنواعھا، كما ذكر عدد آخر من المبحوثین ان تقوم 
تقدیم المعلومات الارشادیة اللازمة  الجمعیة التعاونیة الزراعیة

وسیط بین المزارع بدور، ٪٤.٧بنسبة  لانتاج وتسویق المحصول
٪، وآخیراً ٢.٤بنسبة للزراع  وبنك الإئتمان الزراعي لتقدیم سلف

وجود ٪ ٢.٠٢أقر عدد من قادة زراع زھرة الشمس الزیتي بنسبة 
  .مسئول من الجمعیة لمتابعة الموازین

معوقات تطبیق الزراعة التعاقدیة في إنتاج وتسویق  :خامساً 
محصول زھرة الشمس الزیتي مـن وجھـة نظر قادة زراع زھرة 

معوقات تطبیق ) ١٨(جدول یعرض : الشمس الزیتي المبحوثین
الزراعة التعاقدیة من وجھة نظر قادة زراع زھرة الشمس الزیتي 
المبحوثین، وتوضح النتائج الواردة بالجدول أن ھناك سبع معوقات 
ذكرھا قادة زراع زھرة الشمس الزیتي المبحـوثین بنـسب تنحصر 

من إجمالي % ٢٤,٢وحد ادني قیمتھ % ٧٤,٤بین حد أقصي قدره 
حوثین، وھذه المعوقات أمكن ترتیبھا تنازلیا وفقا لنسب ذكرھا المب

من جانب المبحوثین، حیـث جاء معوق عدم استعداد الجھات 
المتعاقدة لتقاسم أي خسائر حتى ولو كانت مسئولة عنھا جزئیا في 

من إجمالي المبحوثین، % ٧٤,٤مقدمة المعوقات بنسبة قدرھا 
تأخر الجھات المتعاقدة في استلام بینمـا احـتـل نشوء خلافات نتیجة 

المحصول أو دفع الثمن أو تحدید الجودة المرتبة الثانیة بنسبة بلغت 
من إجمالي عدد قادة زراع زھرة الشمس الزیتي % ٧٠,٧٠

المبحوثین، وفي المرتبـة الثالثة جاء معوق محاولة تلاعب الجھات 
زیادة المتعاقدة بمواصفات الجودة لخفض المشتریات فـي حالة 

الإنتاج ثم تلاه معوق إنخفاض الأسعار نتیجة الفشل في تحقیق 
الجودة المطلوبـة، ثم معوق عدم وفاء الجھات المتعاقدة بالعقود 
المبرمة، فمعوق عدم قیام الجھـات المتعاقـدة بتجدید العقد أو إنھائھ 

، % ٥٠,٥٠لأسباب غیر اقتصادیة بنسبة متتالیة علي الترتیب 
  .من إجمالي المبحوثین% ٣٠,٩، %٣٨,٤، %٤٧.٧

فیما إحتل معوق وجود مخـاطریتحملھـا قادة زراع زھرة 
الشمس الزیتي في حالة تعاقده علي زراعة أصناف غیر مألوفة 

من إجمالي عدد قادة %  ٢٤.٢المرتبـة الأخیـرة بنـسبة قـدرھا 
وتعكس ھذه النتائج جوھریة المعوقات ، زراع زھرة الشمس الزیتي

التي تھدف إلى التغلب على التي قد تعوق تطبیق ھذه المنظومة و
مشاكل الإنتاجیـة والتسویقیة لمحصول زھرة الشمس الزیتي والتي 
یجب علي المسئولین العمل علي التغلب علي ھذه المعوقـات مـن 

  .أجل الإستمرار في تطبیقھا
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  لمعوقات تطبیق الزراعة التعاقدیة من وجھة نظر المبحوثینللدور  التوزیع التكرارى والنسبى ) :١٨(جدول 

  %  ٢٩٧=ن  التكرارات  المعوقات  م

  ٧٤,٤  ٢٢١  عدم استعداد الجھات المتعاقدة لتقاسم أي خسائر حتى ولو كانت مسئولة عنھا جزئیا  ١
  ٧٠,٧٠  ٢١٠  فات نتیجة تأخر الجھات المتعاقدة في استلام المحصول أو دفع الثمن أو تحدید الجودةنشوء خلا  ٢
  ٥٠,٥٠  ١۵٠  محاولة تلاعب الجھات المتعاقدة بمواصفات الجودة لخفض المشتریات في حالة زیادة الإنتاج  ٣
  ٤٧,٧  ١٤١  انخفاض الأسعار نتیجة الفشل في تحقیق الجودة المطلوبة  ۴
  ٣٨,٤  ١١٤  وفاء الجھات المتعاقدة بالعقود المبرمة عدم  ۵
  ٣٠,٩  ٩٢  عدم قیام الجھات المتعاقدة یتجدید العقد أو إنھائھ لأسباب غیر اقتصادیة  ۶
  ٢٤,٢  ٧٢  وجود مخاطر یتحملھا المزارع في حالة تعاقده على زراعة أصناف غیر مألوفة  ٧

  جمعت واحتسبت من استمارة الاستبیان      :المصدر
  

نموذج مقترح للزراعة التعاقدیة للتغلب علي مشكلات الإنتاج 
یمكن تطبیقة وفقاً  والتسویق لمحصول زھرة الشمس الزیتي

  ):محافظة البحیرة(لظروف منطقة البحث 
وذلك من خلال عرض أھداف النموذج المقترح، وأبعاده 
المختلفة التي تتكون من الأدوار المختلفة من الجھاز الإرشادي 
للتغلب علي معوقات تطبیق الزراعة التعاقدیة للتغلب علي مشاكل 

  .الزیتيالانتاج والتسویق لمحصول زھرة الشمس 

  :إعتمد ھذا النموذج على :مصادر النموذج: أولاً 
الصادرة عن  ٢٠٣٠إستراتیجیة التنمیة الزراعیة المستدامة  - ١

  .وزارة الزراعة واستصلاح الأراضي بجمھوریة مصر العربیة
نمط الإنتاج الزراعي والتسویقي في منطقة البحث والذي یعكسھ  - ٢

ع الراھن للزراعة التعاقدیة نتائج البحث ذات الصلة بتحلیل الوض
ومدي تغلبھا علي مشاكل الإنتاج والتسویق لزھرة الشمس الزیتي، 
وما یتضمنھ ذلك من التعرف على إقترحات قادة زراع زھرة 
الشمس الزیتي المبحوثین للزراعة التعاقدیة وأدوار الجھاز 

  .الإرشادي والجمعیات التعاونیة في تنفیذ تلك الإقتراحات
ج البحثیة الخاصة بالدراسة والمتعلقة بمدى قبول قادة النتائ - ٣

زراع زھرة الشمس المبحوثین لأبعاد الزراعة التعاقدیة ومستوى 
  .النموذج المفضل للزراعة التعاقدیة

زیادة الإنتاجیة وتطویر الجودة  - ١: أھداف النموذج المقترح: ثانیاً 
ي منھا حل مشكلات التسویق التي یعان - ٢ .للزراع المتعاقدین

 - ٤. توفیر عائد إقتصادي مرضي لأطراف المشاركة - ٣ .الزراع
تعلیم  - ٥ .التوصل إلى نظام متكامل لحد كبیر للزراعة التعاقدیة

تعلیم مھارة إستخدام الموارد الزراعیة  - ٦ .مھارة مسك السجلات
بكفاءة والطرق المحصنة لإستعمال الكیماویات والإسمدة 

لجودة والمتطلبات الخاصة بأسواق والمعارف الخاصة بأھمیة ا
  .تقلیص الفجوة الزیتیة - ٧.التصدیر

من خلال دراسة وتحلیل المصادر : أبعاد النموذج المقترح: ثالثاً 
  :السابقة تم الإستقرار على الأدوار التالیة

وجود مرشدین  - ١ :یلى دور الجھاز الإرشادي ویشمل ما - أ
توفیر تقاوي معتمدة  - ٢. لتوعیة الزراع بمفھوم الزراعة التعاقدیة

توفیر مرشدین متابعین عملیة الإنتاج طول فترة  - ٣.عالیة الإنتاج
مساعدة الزراع في الإنتاج بعقد ندوات إرشادیة  - ٤. الزراعة

قیام  - ٥ .للعملیات الزراعیة وتعلیمھم كیفیة التقلیل من الفاقد
المرشدین بالإیضاح العملي للمزارعین بتعریف الزراع كیفیة 

التعریف بمواصفات الجودة في  - ٦ .إجراء عملیة الفرز والتدریج
 .توضیح كیفیة تخزین المحاصیل المختلفة - ٧ .المحاصیل المختلفة

توطید  - ٩. نشر المعلومات عن الأسواق المحلیة والعالمیة - ٨
  .العلاقة بین صغار وكبار الزراع لزیادة الخبرات التسویقیة

الإشراف على  - ١: یشمل مایلىدور الجمعیات التعاونیة و: ب
تفعیل دور جمعیات التسویق  - ٢. مراكز إنتاج التقاوى المحسنة

تواجد قانون یحدد العلاقة بین المتعاقد والجھة  - ٣ .والخضر
 .القیام بالسیطرة على أسعار مستلزمات الإنتاج - ٤. المتعاقد معھا

مستوى  توفیر نظام تدریبي لرفع - ٦. مراقبة الشركات التسویقیة - ٥
التسویق للمحصول بأفضل  - ٧. خبرة العاملین بالنظام التعاقدي

توفیر  - ٨. سعر بمعرفة متطلبات الأسواق من عرض وطلب

تحدید الأسعار السوقیة والالتزام بھا  - ٩. معارض لعرض المنتجات
الزراعي للنظام  تھیئة البنك الائتماني - ١٠. لتفادى سماسرة السوق

. الزراعي على أسعار مستلزمات الإنتاج  السیطرة - ١١. التعاقدي
  .توفیر نشرات فنیة عن المحصول المتعاقد - ١٢

  :الشروط المختلفة للنموذج المقترح -٢
أصحاب الحیازات الكبیرة والصغیرة : الزراع المتعاقد معھم - 
  ).خلال روابط لصغارالزراع(
الشمس  زھرةالتعاقد على محصول : المحاصیل المتعاقد علیھا - 
  .زیتيال
وزارة الزراعة تتألف من التعاقد مباشرة مع : الجھة المتعاقد معھا - 

الادارة المركزیة لإنتاج التقاوي، والإدارة المركزیة لفحص 
وإعتماد التقاوي، معھد بحوث المحاصیل الحقلیة والمتمثل فى قسم 

من خلال مندوبین في الجمعیات التعاونیة  بحوث المحاصیل الزیتیة
  .وقیام الحكومة بدور المیسر للتعاقد، لقرىفي مختلف ا

  .مكتوب وموثق ومحدد السعر: شكل العقد - 
یفضل إمداد الزراع بمستلزمات الإنتاج من الجھات : التمویل - 

وإمدادھم بالقروض من بنك الإئتمان والتنمیة  ،المتعاقد علیھا
  .الزراعي

یفضل الحصول على الخدمة الإرشادیة : الخدمة الإرشادیة - 
المجانیة من الجھات المتعاقد علیھا بالإضافة إلى تحسین الخدمات 

  .الإرشادیة الحكومیة
  .طریقة تحدید سعر المحصول مبدئي من بدایة التعاقد متفق علیھ - 
یفضل حل المشاكل بین الجھات المتعاقد : أسالیب فض المنازعات - 

ث لجنة متخصصة للبت في معھا والزراع بالتراضي معإاستحدا
  .نازعاتالم

  :المزایا المختلفة المتوقع أن یحصل علیھا كل من -٣
تعزیز القدرة التنافسیة  - :الحكومةالمزایا التى ستحصل علیھا  - أ

 - لمحصول زھرة الشمس الزیتي في الأسواق المحلیة والعالمیة 
  .تقلیل معدلات الإستیراد للزیوت وزیادة معدلات تصدیرھا

  :شركات والمصانع المتعاقد معھاالمزایا التى ستحصل علیھاال - ب
سھولة الحصول علي المواد الخام في الوقت المناسب وبجودة عالیة 

 .لتقلیص الفجوة الزیتیة
  .زیادة نسبة المصنع من المنتجات الزراعیة

الحصول على  -  :المتعاقدینالمزایا التى سیحصل علیھا الزراع  - ج
  .مستلزمات الإنتاج مدعمة

رشادیة التسویقیة للمحاصیل الزیتیة والمدربة توفیر الخدمات الإ - 
  .على استخدام التكنولوجیا

تحسین الدخول،  - . تسھیل التسویق، وتقلیل الفاقد التسویقي - 
  .وزیادة صافي العائد

زیادة  - . تقلیل المخاطرة عن طریق تحدید سعر مبدئي للمحصول - 
  .الإنتاجیة

لزیتي وحمایتھم من زیادة القوة التفاوضیة لزراع زھرة الشمس ا - 
العلاقات غیر المستقرة مع الجھات المتعاقد علیھا عن طریق إقامة 

   .الزراعروابط لصغار 
نموذج مقترح للزراعة التعاقدیة للتغلب علي مشكلات  ):١(شكل

الإنتاج والتسویق لمحصول زھرة الشمس الزیتي یمكن تطبیقة وفقاً 
  . )محافظة البحیرة(لظروف منطقة البحث 
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 halanoseir72@gmail.com - المقترح من إعدادالباحث  :المصدر

  وزارة الزراعة وإستصلاح الأراضي

  مركز الزراعة  التعاقدیة

  للتعاقد كمیسر الحكومة

  .الزراعي السیطرة على أسعار مستلزمات الإنتاج   -

متطلبات الأسواق من  ةبأفضل سعر بمعرف لمحصول زهرة الشمس الزیتيالتسویق   -

  .عرض وطلب

  .يلرفع مستوى خبرة العاملین بالنظام التعاقد يتوفیر نظام تدریب -

  الارشادي الزراعي علامبالمركز التعاقدي عبر الإ ةنشر المعلومات الخاص  -

في نشر ابعاد الزراعة التعاقدیة لمحصول زهرة  تفعیل دور الجمعیات الزراعیة -

  .الشمس الزیتي

  .عهاوجود قانون یحدد العلاقة بین المتعاقد والجهة المتعاقد م -

  .يتهیئة البنك الائتمانى الزراعى للنظام التعاقد -

  .المحسنة والمستخدمةي الإشراف على مراكز إنتاج التقاو -

  .الإشراف والمتابعة لحل المشكلات -

  .مراقبة الشركات التسویقیة  -

  .توفیر معارض لعرض المنتجات وتسویقها -

  .علامالعالمیة ونشرها عبر الإتوفیر المعلومات التسویقیة عن الأسواق المحلیة و  -

  الجهات المتعاقد معها

  .الإنتاجتوفیر مستلزمات  -

  .تسویق المحصول -

  .توفیر الخدمات الإرشادیة -

  .الزراعاختیار  -

  .نقل المحصول -

  .تسلیم العقود للزراع -

  الإرشاد الزراعي

  .ةالتعاقدی ةبمفهوم الزراع ةالتوعی -

  .ة عن المحصول المتعاقدنشرات فنیتوفیر  -

  .معتمدة عالیة الإنتاج يتقاو  توفیر -

 التعاقدیة والخدمات ةبمركز الزراع ةالتوعی -

  .التي یقدمها

توفیر مرشدین متابعین عملیة الإنتاج  -

  .طول فترة الزراعة

للمزارعین  يقیام المرشدین بالإیضاح العمل -

بتعریف الزراع كیفیة إجراء عملیة الفرز 

  .دریجوالت

نشر المعلومات عن الأسواق المحلیة  -

  .والعالمیة

التسویق بعقد ندوات  يالزراع ف مساعدة -

للتسویق وتعلیمهم كیفیة التقلیل من  ةإرشادی

   .المخاطر وكیفیة تفادیها

توضیح المرشدین متطلبات السوق من  -

  .عرض وطلب للمزارعین

توفیر معارض لعرض المنتجات    -

  .وتسویقها

طید العلاقة بین صغار وكبار الزراع تو  -

  .لزیادة الخبرات التسویقیة

  زهرة الشمس الزیتي زراع

الإلتزام بمواصفات الإنتاج  -

  .المطلوبة

تسلیم الكمیة فى الوقت  -

  .المحدد

  .دفع ثمن مستلزمات الإنتاج -

تسلیم المحصول في الوقت  -

 .المحدد

  عقد مكتوب وموثق ویتجدد سنویاً 

 جنة متخصصة فى فض المنازعاتل

  

  مشكلة  مشكلة
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Abstract: This research aimed mainly to identify the rural leaders' visions for applying the contract farming to 
overcome the problems of producing and marketing of sun flower for oil in some villages of Albeheirah governorate. 
Data were collected during the month of November 2021 by using a personal interviewing questionnaire form the rural 
leaders and contractors for sunflower crop for oil, they are amounted to 297 respondents were selected from four 
villages, namely; Boutros and Rawda Khairy from   Abu Homs district - Alghitah and Kom Elfarag from Abu Al-
Matamir district. Frequencies and percentages were used as statistical tools for data analysis and explaining research 
results. 
The most important results were as follows: 
1- There are five main problems facing the respondents when producing and marketing the sunflower crop for oil, 
which could be arranged in descending according to its frequencies ratio among the respondents as follows: the 
problems of agricultural production of the crop, their weakness ability to market the crop, their weakness of knowledge 
, productivity , marketing skills, the limited supervision and follow-up from the extension system in the contractual 
marketing system in the research area, and the lack of funding sources they have. 
2- The percentage of respondents who heard about contract farming amounted to 90.24% of the total leaders of the 
sunflower for oil growers, and that the source of their hearing was the Agricultural Association (the agricultural 
extensionist) with a percentage amounted to 63.9%. 
3- The percentage of respondents who admitted that contract farming is important amounted to 39.7%, and the most 
important services provided by the contracting authorities were providing the respondents with sums of money from the 
viewpoint amounted to 60.60% of the respondents. 
4- The most important advantages of contracting from the respondents’ point of view are: ensuring the marketing of the 
crop and being away from marketing risks (95.6%), while the most important disadvantages of the contract mentioned 
by the respondents are: setting an injustice price for the product (95.6%), and that it be in the contract an clause for 
price (70,03%). 
5- The percentage of respondents who said that agricultural extension has a role amounted o 47.13%, and those who 
answered no amounted to 52.86% of the total number of sunflower grower's respondents. 
6-The respondents are looking for the agricultural association to play the following roles: providing them with 
production requirements, especially on credit (33.7%), ensuring an appropriate price for selling the crop (20.2%), 
activating cooperative marketing (4.13%), and creating complexes to collect the crop in each village (7.7%). 
7-The obstacles that limit the application of contract farming, from the respondents' point of view were: the 
unwillingness of the contracting authorities to share any losses, even if they were partially responsible for them, and the 
attempt of the contracting authorities to manipulate of quality specifications to reduce purchases in the event of 
increased production. 
8- A conceptual suggestion for a contractual system appropriate with the marketing of the sunflower crop for oil in the 
research area: contracting directly with local agricultural marketing companies through a representative of agricultural 
cooperative associations in various villages, the government playing the role of facilitator for contracting, having a 
written and documented contract from the Ministry of Agriculture and Land Reclamation, Agreeing on the price and 
quantity of the crop, and the existence of a penalty clause. 

  


